
i
Ale—

s.

Canada

wnma.

ecutwu

Guide de prospection

DOC 

CAI 
EA163 
2006P6! 

EXF 

c.l

Un outil pour vous aider 
à développer une approche personnalisée 

afin d'acquérir des contacts locaux

LE SERVICE DES
DÉLÉGUÉS COMMERCIAUX

DU CANADA

I
■ +

lal

FP (Y R

38
i,2

J.H Commerce international International Trade• T • Canada Canada

y. ) wleesalee wmrmmes
plaise ruTOPI vsYtz boeret '

= = -El. memd.

ee le iaay =* g,
5 & - 17

“ : , (40 $Yey "t “eus ■ RtEca opens

",


