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Mission commerciale de femmes d'atfaires iÎ
prévue a Los Angeles ;

Los ANGELES - Du 7 au 10 mars 1999 - La section de la

Colombie-Britannique de l'organisation Femmes chefs d'en-

treprises du Canada invite les entrepreneures et les

dirigeantes d'entreprise canadiennes à se joindre à la Mission
commerciale internationale des femmes d'affaires cana-

diennes à Los Angeles, en Californie.
La mission commerciale a pour but de créer des débouchés

commerciaux pour les entreprises canadiennes, d'échanger des
idées et de discuter des expériences avec des homologues de la
Californie, l'un des plus importants marchés aux États-Unis.

Au nombre des faits saillants de la mission, signalons des

colloques sur la préparation à l'exportation et une réception,
qui seront donnés avant la mission; une réception de bien-

venue offerte par Mme Kim Campbell, consul général du

Canada à Los Angeles; la possibilité de présenter des pro-

duits et des services à l'exposition organisée dans le cadre

de la foire commerciale (Trade Mission Expo); des séances de

liaison; des occasions d'établir des réseaux; et des allocutions

prononcées par des personnalités du monde des affaires

des États-Unis.
La mission s'adresse à des femmes représentantes des entre-

prises canadiennes appartenant à des femmes ou dirigées par

des femmes et qui sont prêtes à se lancer sur les marchés d'ex-

portation; des cadres supérieures chargées de l'expansion de

leur entreprise: ainsi que des femmes d'affaires qui exportent

déjà et qui souhaitent explorer de nouvelles possibilités sur le

marché californien.
Pour de plus amples renseignements, communiquer avec la

section de la Colombie-Britannique de l'organisation Femmes

chefs d'entreprise du Canada, 1240-777 Hornby Street,

Vancouver (Colombie-Britannique) V6Z 1S4, tél. : (604)

682-7390, téléc. : (604) 682-8812, Internet : www wec.ca

Le Canada ù LearnTEC 99, salon européen
de la formation automatisée et à distance

sera spécialement organisé' pour les

participants, canadiens - des rendez-

vous avé^es clients ou des associés

éventuels seront organisés à l'avance.
Pour plus de renseignements sur le

salon ou pour y participer, que vous

ayez ou non l'intention de réserver un

espace au pavillon du Canada

(LearnTEC dispensera les entreprises

canadiennes des droits de participation

d'environ 1 000 s), communiquer avec

M. John Lang, directeur adjoint,

Promotion du commerce, Europe, tél. :

(613) 996-5555, téléc. : (613) 944-1008,

courriel : john.langCCextott04.x400.gc.ca

Troisième expomarché.. annuel
de Séoul

SÉOUL, CoREE - Les 25 et 26 janvier 1999 - Eexpomarché international 1999

de Séoul (Seoul International Trade Mart `99) est conçu pour présenter de nou-

veaux fournisseurs et de nouveaux produits aux importateurs, aux distributeurs

et aux agents commerciaux du monde entier. L'.an dernier, plus de 6 000 entre-

prises coréennes ont participé à la foire et y ont présenté un éventail complet de

leurs produits.
Des représentants de la section commerciale du consulat général de la

République de Corée accompagneront un groupe de chefs d'entreprise canadiens

à l'exposition. Tous les membres du groupe bénéficieront de tarifs spéciaux, de

rabais et de services d'aide.
Pour de plus amples renseignements, communiquer avec Mme Mona Lee, de

l'Office coréen de promotion du commerce et des investissements, tél. : (416)

368-3399, téléc. : (416) 368-2893, courriel : monalee@kotrayyz.com

Ministère des Affaires étrangères et du Commerce international (MAECI) -

K.\RLSRL'ilE, ALLEMAGNE - Du 9 au 11

février 1999 - Les fournisseurs cana-

diens de formation à distance et de forma-

tion automatisée sont invités à se joindre à

la délégation canadienne à LearnTEC 99

(www.kka.de), salon qui devrait attirer le

plus vaste auditoire des plus grands spé-

cialistes de l'enseignement dans le monde.

Lan prochain, le salon mettra en

vedette les produits et les services nord-

américains.
Le pavillon canadien constitue un trem-

plin économique pour les entreprises

désireuses de faire connaitre leurs capacités.

Voici certaines des activités au programme :

• Une conférence LearnTEC à laquelle

des In ^' es canadiens prendront la

paro ^ e {l^ Européens estiment que le

Canada est un chef de file mondial

qui mérite d'être pris au sérieux).

Un atelier de prospection de clients qui


