Ftablissement du prix

Létablissement d’'un prix stratégique constitue un

élément clé dans la réussite du plan de marketing.

« Au début, les délégués
COMMErciaux nous

ont aidés avec les
distributeurs.
Maintenant que nous
sommes bien établis,
nous profitons de leurs
conseils. Les bureausx
canadiens & létranger
nous aident & mieux
comprendre le pays et &
savoir comment se font
les affaires. »

ExroRTATEUR

Tout comme sur le marché
national, le prix de votre produit
ou service dictera votre marge
bénéficiaire. Considérez toutes
les variables susceptibles
d’influer sur le prix.

Lorsqu'il s'agit de fixer un prix &
I'exportation réaliste, il faut se
pencher sur les cofits de
production et de livraison et, de
plus, prendre en ligne de compte
les facteurs propres au marché
cible. Létablissement d’un prix
approprié consiste en un examen

des coiits, de la demande et de la

@ traduction

concurrence. La fixation du cofit réel associé 1 la
production d’un produit ou 1 la prestation d’'un
service, et son entrée sur le marché, constitue
probablement I'élément le plus important 2
'examen de la viabilité financitre de votre projet
d’exportation.

En plus des frais généraux, des cofits de
production et de recherche et de développement,
il faut également tenir compte dautres cofits liés
4 Pexportation :

o ¢tudes de marché et vérifications de crédit
° voyages d’affaires

e tarifs internationaux d’affranchissement, de
télégraphie et de téléphone

Echantillon du produit

Marketing de votre produi

Autres entreprises de e

Contrats de service
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