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L'homme habile à prendre deu assurance etqui veut conduire son &fflre d'une Maniére

strictement hcanéte , et honorable, a une excel-
lente coaio deole sire dans celite Compagnie
"*Prospére et Prcguree" Erlves au Surin-
tendant deu Agence à MontréaL
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D'ASSURANCE IMELLE CONTfRE LE FEU
Uine dus plu Fortes Compagnies locales

ayant plus d'argent disponible on mains pour
le total dassurance qu'elle porte, c'est-à-dire
que son surplus de réserve est le plus élevé,
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LA CANADA LIFE A PAYÉ
en 190M, aux détenteurs de polies ou
à leurs reprmentants

$3,272,000
contre du. Paiements similaires de

. 4,954,000
faits par les vingt-et-une autres coin.
pagnies Canadiennes.
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LA VALEUR DES PRESENTATIONS A
LA CAMPAGNE

Il y a une manière facile et une ma-
nière difficile de faire les choses. Sans
aucun doute, la manière la plus difficile
de prendre des contrats d'assurance-vie
est de se mettre Immédiatement à la sol-
licitation. Il faut éviter ce système au-
tant que possible. Un avocat passe par-
fois des semaines et même des mois à
préparer la défense d'une cause. Il faut
que l'agent prépare son travail avant de
se mettre à l'oeuvre. Le principal obsta-
cie à surmonter dans la vente de l'assu-
rance est le manque de confiance. 'Dès
qu'un agent a gagné la confiance de son
client, son travail devient facile.

Récemment, dit l'aurteu r de cet airtic le, ac
coenNpagné d'un aZesit de mna comipagnile, je
me rendle dans -un peti t vidlage, pe'udiotsit
de (Xiumbue,. Nous nous ocenipêmee imiflé
diatement d'un fermier qui s'était déjà
assuré et qui occupait une situation bien
en vue dans sa communauté. C'était un
homme à l'aise et Influent. Nous choisî-
mes à dessein un jour pluvieux, sachant
que par ce temps-là les fermiers restent
chez eux. Un ami à nous attela son che-
val et nous partîmes tous les trois pour,
une ferme voisine. Nous filmes très bien
reçus. La.première chose que nous fîmes
fut de demander au fermier d'appeler sa
f'emnme, ce qu'il lit. Nous cammençàAmee
alors à lui expliquer d'une manière sim-
ple comment Il pourrait mettre de côté,
chaque année, une certaine somme d'ar-
gent sur le revenu que lui donnait sa ré-
colte. Il fut Immédiatement Intéressé, de
même que sa femme. Noua expliquâmes
à celle-ci qu'il était nécessaire que son
mari fit des économies pendant qu'il ga-
gnait de l'argent, afin qu'elle et lui pus-
sent en profiter plus tard.

Ce jour-là, nous conclûmes trois affai-
res après avoir vu six hommes. Il est
bon de mentionner un de ces cas en par-
ticulier. Après souper, nous parcourûmes
trois milles en voiture pour nous rendre
chez un fermier allemand; nous eûmes
une conversation qui dura environ deux
heures. Après l"emploi de tous nos ar-
guments, Il finit par succomber. Cet
homme avait été sollicité de nombreuses
fois, mais Il avoua, après avoir donné sa
signature qu'il n'avait jamais écoutA at-
tentivement ce qu'on lui avait dit aupa-
ravant au sujet'de l'assurance. Pourquoi
alors cet homme nous écouta-t-il? C'est
évidemment que nous avions avec nous
un homme sérieux en qui Il avait toute
confiance.

T Eitnperial Live Stock CorporationTHFPonds Garanti, 8100,000, A usuran-
ce contre la mortalité du Bétail et des
Chevaux, Mortalité Générale. - P'oulintt.

ou@ yons le- urout
assuré quelle que soit la nature de la
mort.

Chambres 6 et 1, Edifise New York Lite,
M4ONTREAL.

Mr Nous demandons des agents,

Enfermez vos soucia de bikreau dans
votre place d'affaires pendant la nuit. Il
pourrait arriver que le lendemain matin
Il@ aient disparu.
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Les Placements Canadiens dé-

passent------------------8,75000
Les Réclamatons payées dépas-
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La Cie d'Amum'noe sur la Vie

idMETROPOLITÂN"Y

Incorporée par l'état de New-York.

Le nombre des Polices 9,0,0@9 en vi-
gueur, est plus élevé que celui de toute au-
tre compagnie sur le oetinentd'Amérique.

En 1907 la " Metropolitan"» a fait, en Ca.
ad de rtions d'assurance, au chiffred iue répartis on 98,11 polices

d'assurance.
Les Contrats d'assurance de là Compagnie

sont rédigés et écrits on langue francaise et
en langue anglaise.

La Compagnie a, dans la province de Qué-
bec, un services d'au moins M9 agents cana.
diens, experts t expliquer lus avantagea dte
l'ASSURANCE SUR LA VIE.

De plus son dépôt réel au Gouvernement
du Canda porwtégei'les Aunréat de
plus àde ,= w.

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ d'LE PRIX COURANT"


