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1/3- de Dollar, N -5
113 est im probléme pour la}li;gg des |
voild votre PrOﬁt ménageéres en ce temps ou les moyens
B sont restreints. ’
h d de “F " Vous pouvez aider ‘la femme qui
sur chaque dollar de “Force tient le porte-feuille” en lui parlant de
' que vous vendez. Votre ri- : . :
“A[ val ne peut pas- baisser votre prix sans Sh dd d Wh t~
diminuer son profit, parce qu'il ne peut pas re e epéa
. ' o T I1 contient plus de nourriture réelle
obtenir de nous un prix meilleur que vous que le beefsteak ou les ceufs, se digére
ne le pouvez. Il n'y a pas de “réserve plus facilement et coiite beaucoup
" . . moins. Deux Biscuits (chauffés au
mentale” en faveur de qui que ce soit 2 four) avee c?u la;z' fun peu de fruit et
- : B[ - une tasse de ca ourniront toute la
et ;jro-pfmtxou au sujet de FORCE nourriture néeess’alre pour une demi-
“Les épiciers sont tous sur le joéupnée dé t;vavall, moyennant une
A . PURT y dépense de cinq ou six cents.
méme pied d’égalité pour nous, Essayez-le vous-méme, puis parlez-
et nous désirons qu'ils soient en a vos clientes.
% Aucun autre épicier ne fait, sur Shredded Wheat, .
tous nos amis, un plus gros profit que VOUS ne faites — pas de
“manigance,” pas de primes, pas de boniments, pas de
: subornation. La méme et anclenne manidre de pro-
1 céder—Une Affaire Franche avec un Marchand Frano.
- || THE H-0. MILLS
HAMILTON, - CANADA THE CANADIAN SHREDDED WHEAT CO., Ltd.
. ) NIAGARA FALLS, ONT.
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En avant avec les Jumeaux”’

Vendes Ia

Poudre a Laver
"GOLD DUST”

Blle donnera satisfaction & vos clients et
vous procurera des profits satisfaisants.

. “En n'.}u:t avec les Jumeanx.” '

.

Une demi-caisse gratuite pour chague commande de cinq caisses assorties de
Savon et de Poudre & Laver ** Gold Dust.”
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THE N. K. FAIRBANK CO., MONTREAL

) . EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT" .



