= depurs les procedures de dédouanemen
- jusqu a I’enlreposage etla dlstnbuhon des

~ la mission, au cours desquelles duvers experts

douanes, banquiers et autres personnes con
- naissant bien tous les tenants et aboutissants

~ des exportahons de blens et de semces’fcana-”

participants.. ,,
Cinquante pour cent d S pa lclpants au m
sions NEEF finissent par realuser des ventes &

venus des Etats Unis et du Canada — représen-

I’exportahon. Quelque 50 a 60 missions auxquel
les pamcrpent environ 2 ooof’compagmes sont
orgamsees chaque annee.

Nouveaux exportateurs vers les Etats
‘ameéricains du Sud (NEXUS)

NEXUS est un programme tout nouveau qui.

s’adresse aux nombreuses pelltes et moyennes ;: ! 4

enlrepnses de toutes les régions, qui ont tou-

E jOlﬂ‘S commercé avec les Etats frontaliers améri-
cains en tant que prolongement naturel de leurs

marchés au Canada. Ce programme encourage
les compagnies a se lancer sur les marchés
d’autres Etats américains, ceci au moyen de la
participation 4 des missions sectorielles qui
se rendent notamment auprés de missions
commerciales canadiennes ou ‘a‘des foires
commerciales regnonales. L

Les compagnies qui partuc:penl (
gramme ayant déja I'expérience des exporta

tions, une importance relativement limitée est.
accordée aux questions comme les procedures 1]
douaniéres ou I’accés au marché. Par contre, on

. se concentrera sur la description des caractéris-

tiques du marché dans le secteur en question et

sur I’élaboration d’un programme visant a aider.
les compagnies a faire connaitre leurs produits
pour la distribution et la vente sur le marché.

Au total, quelque 25 missions NEXUS aux-

quelles pamcnpent environ 500 compagnies sont 3

organisées chaque année

Nouveaux exportate
étrangers (NEXOS,

NEXOS n’est pas ‘uni prog e de mark
C’est un programme d’enseignement qui

-'s’adresse aux PME ayant déja réalisé des ventes

-a Pexportation, mais n’ayant jamais exporlé vers
r Europe Des missions NEXOS sont en principe
organisées dans le cadre d’importantes fonres '




