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peavent, dans mon opinion, ére le plus
avantageusement employées de temps
a autre pour des placements dans Tas-
surance sur lavie. Eooréalite, il ny a
pas dautre placement  qui pl-rn!v@lu
d'une facon aussi convenable de faire
des paiements en petits - versements,
Liargent quiil aura ainsi placé donne-
ra, en cas deomort prématuree, a ses
héritiers un capital, el il continue 2
vivee il pent acenmuler Fautre moitie
de ses Cpargnes ol les employer en pla-

cement dactions, dlobligations,  ou
dimmeubles.
» Mais jentends demander: Pour-

quoi mettre une si forte portion de son
revenu dans ce genre  de placement?
Parce que Passurance sur la vie est le
scul moven offert pour conserver  c¢
pouvoir productif qui est tout le capi-
tal quiun jeune homme  posséde au
commencement de sacarriere et par-
fois pendant de nombreuses  années.
son pouvoir de gagner son existence ext
pour lui ce que sont aux  capitalistes
les immeubles, Fargent et les propric-
tés personnelles ef, pour cette raison il
doit ¢tre garanti par une assurance sur
I vie.  Clestoun fait important  qui
nest pas suflfisamment remarqué el qui
nest pas compris par ia majorité dex
hommes.  Supposons que notre jeune
homme s'est mari¢ ou qu'il a une fa-
mille, une mére, une saeur a faire vi-
vie. Sex orecettes sont toul ce que ces
personnes possedent pour vivee elles
ne peuvent vivre sioces receftes cessent
et 1l ne désire pas quielles encourent
ceorisques Desorte quiil achete  une
police dassurance sur la vie qui leur
assurera de Pargent, dans le cax on il
partirait avant son temps, et il Fache-
te ¢galement pour son propre hénétice
dans le eas ot il continuerait a vivre.
Les Tormes actuelles amcliorées des po-
lices dCassurances sur la vie couvrent,
comme chacun le saity les denx cas et
le vieux sarvcasme quiun homme doit
“mourir pour vainere™ n'a plus sa rai-
<on d'dre depuis longtemps.

* Beancoup de gens font une erreur
en nassurant pas convenablement lears
capacités de recettes. (Cest une idée
commune de ceux gqui gagnent un cou-
ple de mille dollars par an que cette
somme représenfe toute Fassurance sur
la vie dont ils ont besoin.  La fausse-
t¢ d'un fel raisonnement est évidente
des Tinstant que vous comparez les re-
cettes de denx mille dollars aux taux
actuels d'inférét avee le revenu annuel
du salaric. Crest pourquot jrai dit qu'-
une grande portion du revenu d'un jeu-
ne homme devreait otre placé a achat
dune assurance sur la vie,

* N ovous enfendez un jeune homme
dire quiil n'achetera ancun  montant
dassurance sur la vie parce qu'il peut
placer =on argent de manicére 3 en tirer
davantage que ne peut le faire une
compagnic dassurance,  demandez-lui
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de répondre i cette question: Qui est-
ce qui vous garantit que vous vivrez
assez longtemps pour mener a bien vos
plans de  placement? Sl répond:
“ON! je suis prét a prendre ce risque 7,
vous pourrez lui rappeler que ce nest
pas lui-méme mais ceux qui dépendent
de lui qui “*prennent le risque.” Ilas-
surance sur la vie ne garantit & aucun
homme qu'il vivea pendant une pério-
de déterminée, elle Tui garantit scule-
ment quelle paiera pour son existence
un ¢quivalent proportionné au montant
de prime qu'il aura placé dans la poli-
¢, Aucun jeune  homme ne  peut
“prendre cerisque”™ dont on parle si
[égérement, mais =i tout jeune homme
s¢ faisait assurer dans quelque forte
compagnie dassurance sur la vie, s'il
extassurable, 'existence future de ceux
qui dépendent de lui serait assurée en
toute ¢ventualité et il parcourerait
plus facilement le chemin qui conduit
au succees.

* U'ne banque en autant qu'elle aide
au jeune homme a éeonomiser de l'ar-
gent, ne représente guere que le bas ou
et modernisés —
dans lesquelles le peuple déposait — ses
¢eonomices alors que le pays n'était qu’-
une colonie. Il est aussi facile de re-
tirer de I'argent d'une hanque que d'en
placer; i facile quun jeune homme
qui ouvre un compte de hanque dans le
hut d'¢conomiser de 'argent pour pla-
cements, trouve trop souvent une rai-
son pour dépenser cet argent avant
quil ait déposé suffizamment pour a-
cheter une obligation de $500,00. La
difficulté est qu'il n’v a auvcun motif
qui le force a éeconomiser de 'argent a-
lors quil en existe quand il a commen-
¢éa paver pour une police d"Assurance
sur la vie.  Le caractere d'un jeune
homme hénéficie toujours de ce quiil a
¢té foreé de faire une certaine chose
quirequiert un effort. continuel et o-
blige a tenir ses yeux rivés sur un avan-
tage futur. Je me rappelle la remar-
que pathétique d'un vovageur qui se
laissait tomber de découragement au
pied d'un rocher escarpé et qui regar-
dant en Tair, apercut un autre vova-
ceur atteindre  le ommet. Il sem-
ble™, dit-il, * qu'il faille moing de for-
ce pour grimper ce rocher que pour se
décider a le faire™ Une fois la déci-
sion prise et quand vous aurez acheté
une Assurance sur la vie, vous trouve-
rez que les paiements de la prime sont
plus faciles & faire aprés les premic-
res anndées. J'ai remarqué que le com-
mentaire invariable de nombreux hom-
mes d'affaires quand ils récoltaiont les
hénéfices de 1"Assurance sur la vie a-
pres hien des années, était: “combien
je regrette de n'avoir pas pris plusieurs
fois autant d"assurance sur la vie que
je Tai fait. quand jétais jeune homme,
alors que j'élais un risque acceptable
et que Jaurais pu l'obtenir a bas prix.”

“Le lecteur attentif observera que
tout ce que jai dit s’applique tout aus-
si bien au jeune homme qui commence
sacarriere avee de Pargent & placer
aussi bien qua celui qui n’a pas de res-
source, ¢t que, si ’'Assurance sur la vie
pour de petits montants est une bonne
chose pour le dernier, clle est une bon-
ne chose, en plus forts montants, pour
le premicr.  Sclon les différentes cir-
constances, on a établi différentes for-
mes de police. pour rencontrer les he-
soing variés de la vie de chacun. Je
n’espére pas dans cet article expliquer
les diverses formes émises par les Com-
pagnies d’Assurance sur la vie, mais,
généralement parlant, une police d'\s-
surance sur la vie peut'étre divisée en
deux parties: 1.—1il v a I'¢lément de
protection; 2.—1il y a I'élément de pla-
cement; et les polices varient princi-
palement suivant les proportions dans
esquelles se combinent ces deux él¢-
ments. L’élément protecteur ou d’As-
surance domine dans ce qui est appelé
une police de vie; I’élément de place-
ment domine dans ce jut est appel
une police de dotation, celle que jai
recommandée dans cet article. Dans
chacune les bénéfices sont les mémes en
cas de déces, mais les profits pour ceux
qui continuent & vivre sont plus grands
avec la police de dotation. Apreés la
naissance d'un enfant, ses parents pren
nent quelque fois une police de dotation
qui est calculée devoir maturer & un
temps spécial, peut-étre quand il fau-
dra pourvoir a Péducation ou quani
l'argent sera nécessaire pour s'établir
dans les affaires ou pour une dotation
de mariage. Beaucoup d’hommes d'af-
faires de la génération actuelle qui ont
appris a connaitre la valeur de 1'Assu-
rance sur la vie encouragent leurs fils
a assurer leur vie de bonne heure, car
ils savent que plus tot I"Assurance est
prise, plus tot dans l'existence les $he-
néfices sont accrus.

“ Récapitulons un pew  maintenant.
Mon opinion est qu'un jeune homme
devrait prendre une police d’Assuran-
ce sur la viele plus a bonne heure pos-
sible, qu’il devrait en prendre autant
qu’il peut convenablement en payer et
qu'il devrait I'augmenter avee Iacerois-
sement de son revenu. Pour l'expres-
sion de ces opinions, j'offre les raisons
suivantes:

“Parce que ce placement inculque
des habitudes d’épargne chez celui qui
investit.

“ Parce que le jeune homme qui o-
pere ainsi se force lui-méme volontal-
rement a mettre quelque chose de cote
chaque année. .

“Parce qu’il n’v a rien de plus sur
quune compagnie d’Assurance sur la
vie dirigée dune facon conservafrics
ct sur des principes scientifiques: il
ne peut pas y avoir de “course  sUf



