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Un argument suffisant par lui-méme ¢n
faveur de cette méthode, est qu'elle ne
vous expose pas au danger des rivalités.
N'importe qui peut vous enlever un
cltent; si vos pourparlers avec lui durent
assez longtemps, vous étes presque sfr
de le perdre 4 la fin.

Il peut me falloir qu'une légére pression
de plus pour amener le client & conclure
qu'il n'en faudrait pour laisser le cas 2
I'état de sollicitation; une affaire que
vous avez conclue vous appartient, les
autres affaires c'est 4 vous & vous les
procurer.

La préparation préliminaire semble
8tre une part considérable du travail,
quand {1 est entrepris sur cette
principalement quand il s’agit d'une fort
assurance. Quard vous connaissez 1'état
de fortune d'un client, vous pouvez choi-
sir le contrat qui lui convient le micux
et vous aurez plus de chance de gagner
sa faveur. Ayant I'homme et le contrat,
vous pouvez vous préparer a discuter la
question en allant droit au but, au lien
de gaspiller votre temps et de compro-
mettre lissue par des choses sans rap-
port avee la question ou des incertitudes
d'une espéce quelconque.
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POLICE ORDINAIRE ET POLICE A
DOTATION

Par John |. Harden

Un magazine entreprenant avait com-
mencé, i1y a quelques mois une camp-
gne en faveur de la police d'assurance
ordinaire. 11 émettait comme théorie que
I'assurance-vie n'est bonne que pour un
ou deux buts et que les nombreux usage:s
qu'on lui a trouvés sont plus ou moizs
une supercherie on une fraude.
rance comme protection en cas de
déceés, c'est bien; mais comme place
ment de fonds, c'est une sorte de jeu de
hasard. [ auteur, touchant légérement a
la science de D'actuaire, probablement
pour la premiére fols de sa vie, décou-
vrit qu'avee des taux A terme une police
peut courir pendant dix ou  vingt
moyennant une trés faible dépense, ot
quand il remarque la somme considéra-
ble qu'un assuré perd vers la fin d'une
période d dotation en eas de déces, Fan-
teur devient presque extravagant. Par
exemple, jai sous les yeux une police
d'assurance & dotation a vingt ans, qui
arrive & maturité de la manidre suivan-

T, assn-

anls,

LE-PRIX COURANT

te: valeur de rachat, $6,802.55; total des
primes pendant vingt ans, $4.710.55. Le
porteur de cette police s'assura a l'dge
de 30 ans. Supposons qu'il soit mort en-
viron trois mois avact le jour de 1'éch3-
ance.  Sa succession n'aurait regu que
$2,09255 de plus qu'il aurait payé. Au
contraire, supposons que cet homme ait
eu une assurance de $5,000 sur un plan
A terme renouvelable dans une bonno
compagnie et que les primes alent été A
peu prés uniformes.
tion raisonmable,
gnies ont
une

C'est une supposi-
car certaines compa-
maintenu pendant vingt ans
police 4 terme avec une prime 2
peun prés la méme. A 1'dge de 30 ans, ce-
la Iui aurait coité $1.311 pour une polica
de $5,00¢0 pendant les vingt années. S'il
était mort vers la fin de ses vingt-cinq
années, ses héritiers auraient regu prés
de $3.690, au lien de recevoir un peu plus
de $2.000, d'aprés le plan de sa police a
dotation. C'est cette découverte qui a
fait pousser les hauts cris & notre philan-
tope du magazine en question, et lui a
fait dénoncer avee indignation l'assuran-
ce A dotation comme ure supercherie et
un piége.

Poursuivant son théme, auteur déerit
ce par quoi a di passer un jeune homme
qui avait été induit & prendre ume police
d'assurance sur la vie, payable en vingt
ans. J'ai oublié les chiffres qu'il cite,
mais je peux illustrer d'un exemple ce
principe. Le jeune homme était obligé
de payer $37 par a'mée pour une police
qui aurait été complétement payvée dans
un temps donné. Son salaire était mo-
deste et il se décida & abandonner sa po-
lice. Mais il rencontra un ami éclairé on
consulta un actuaire et il apprit qu'il
pouvait obtenir une police & terme, notre
auteur appelle cela une police ordinaire,
pour $15 par an, c'est-d-dire pour ute
somme inférienre, de plus de moitié A
co qu'il était obligé de payer pour une
police payvable dans vingt ans. Bien en-
tendu, il en fut enchanté et prit ses me-
SUres  pour  s'assurer suivant
Ini avait été suggérée.

Jaceorde que de tels cas se produisent
de temps A autre.
ayant un faible

des socurs  qui

I'idée qui

Si un jeune homme
salaire a une mere et
dépendect de lui pour
vivre, s'il désire les protéger pour le mo-
ment on il viendra & mourir, il ne serait
pas sage de sa part de prendre des po-
lices & paiements limités ou polices de

placement. 11 aurait besoin du . ..y
de protection en payant une prin, iy
mum, et uze police & termes est st

qui conviendrait & sa situation. ..

suis persuadé que la plupart de- <o e
teurs sont consciencieux raiso. mi. ey
et qu'en régle générale, ils sav.. que
c'est une affaire médiocre de rec
der une police qui ne convient ;i A,y
situation de I'assuré. Les idées do o
écrivain, au sujet de I'extortion i po.
lices de placement ne sont
tout-a-fait au point.

Mais le magazine en question a i ~n-
cés, une forte circulation et ce qu v
écrit au sujet de l'assurance a 1o 4o
sidéré avec beaucoup de respect 1 n. <
pas douteux que beaucoup de dibir s
dans l'assurance-vie ont lu ce qui @ o*
crit au sujet des faussetés de -~
ce de placement et ont été quelgue
découragés pour vendre des polices i do
tation. A un banquet d'assurcur~ qu .
eu lieu il y a quelque temps, le maite -
notre ville a été invité & prononcer v dis
cours d'ouverture. Il commenci & ex
primer son profond respect ponr s
rance-vie, en temps qu'assurance-vie, ¢
aprés nous avoir préparés au coup gi’
allait nous porter, il finit son dizcoms en
disant qu'une police de placemeni i
la pire escroquerie qu'il ait jamuis v
dans sa vie. Notre maire est un oratenr
irsinuant, attirant et spécieux: hiv qi'
n'ait pas fourni un seul fait a Isuppu: b
sa  concludion, {e tsuis
réuissit a élever des doutes dan-
de quelques-uns des assistants.

Jadmettrai volontiers qu'étant Do
I'expérience du maire, avec leques o =1t
trés familier, les polices a dotar e
sont pas ce qu'ox prétend quelgi!
qu'elles sont. ILe maire est un
d'affaires d'une habileté pen
En donnant tout son temps et so:
tion personnelle a certaines eni::
il a, en peu d'années, acquis u
considérable. En spéculant. cn oo
des risques, et en faisant usagc
sommes d'argent, il a fait des prod - i
font paraitre pauvres et de pod
portance les bénéfices dune poooo 1
dotation, mais ces polices n'ont '
inventées pour le cas du maire. «
ci n'a pas exercé son hol juzen
dinaire quand il a pris ce genre
lice. Il n'est pas improbable
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