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Nous avons I'honneur de presenter anjourd’hui an publie, et

plus particulierement aux gens
hires, la revue dont nous annoncions la publication, il y

aura tantot un mois,

Son nom est “ LA REVUE COMMERCIALE.”
llindique suffisamment le cauractére de la rev ue et son champ d'action,

ILimporte aux centres importants d'un pays d’avoir des interpretes de leurs justes aspirations
progres matériel, an développement de leurs ressources et avantages naturels et artificiels.
wocats de leurs légitimes vevendications dans Je domaine des affaires ot des entreprises
iques.

Or, qui peut plus éloquemment, plus puissamment (n'une publication, méme hebdomadaire,
Bvaloir ces aspirations et ces revendications !

Quel est le medinm plus effectif quune revue périodique pour tenir son public au courant de
i 8¢ passe ailleurs dans le commerce, Ia finance et industrie ?

la REVUE COMMERCIALE essaiera de remplir ce but avee toute la conscience et efficacité
ile. Non pas qu'elle ait la prétention d'éelipser ses devancicres, mais de s'inspirer de leur
iple. A Quéhee, elle comblera une lacune, ¢'est-i-dire quau lieu d'etre une concurrente, elle com-
e Lorganisation du journalisme dans la vieille capitale, En effet on Y a déjiv ies journaux
iques, [ex journaux 4 nouvelles, les publications scientifiques et religieuses, on aura maintenant
urnalisme exclusivement con, weial, la publication qui renseignera le public sur le commerce,
BrG et maritime, sur la finance et sur Pindustrie, sur le mouvement des affaires, au point de
tantot de Québee, tantot de la provinee et tantot du Canada, et aussi tantot des relations &
itd coup s avee des pays étrangers,  Car, il ne fant pas Poublier, le Canada doit songera faire
Wliaives aillenrs quen Angleterre et anx Etats-1nis, Nous avons bien tenté uelque chose dans
bdirection, depuis disons dix ans, notamment du eoté de la Belgique, de la Jamaique et de la
vy Wals ce ne serait vraiment pas la peire si nos relations d'affaires avee ces pays ne devaient
ller plus 1oin,

Nous avons des comptoirs & ouvrir dans I'Afrigue du Sud.
E.t sans aller aussi loin, du moins sans quitter ce continent, nous avons des relations d’affaires
quvies et plus profitables & nouer avee les pays de I'Amérique Centrale et de IAmérique
lionale,

Nﬂllh.‘l\‘tll\ Cuba et les Antilles espagnoles, le Chili, la Rl"'llllb]illlll‘ Argentine, 1o Venezuela,
ganes, le Brésil, et la Banda Oriental ou I'Uruguay, dont il serait important de cultiver la
ance, les produits, les tarifs en tant qu'ils peuvent intéresser notre pays, les us et coutumes
Wys au point de voe de Pempaquetage de ces produits, les prix de ventes et d’achats, les
W de hunques, toutes connaissances qui sont de rigueur, si I'on veut faire des affaires i coup
Vil llul|<:u~n|||is\‘(~ en grands traits, le programme de La Revue Commerciale. Banquiers
WIS, négociants, marchands, traficants, indnstriels et agriculteurs, tous y trouveront des rensei-
s mtéressants, utiles ot opportuns, toujours au point de vue québecquois et canadien.

08 espérons done que I'on voudra bien nous honorer d'un patronage aussi large et que
1 : . . 1 VIR (4
3 et; pour inspirer confiance i notre publie, nous devons l'informer que la REVUE COM-

LE est ll;!iu entreprise sérieuse, (ui, & son point de départ méme, offre toutes les garanties
4e stabilité,




