Débouchés sur le marché chilien du matériel et des services forestiers

L’industrie forestiére du Chili évolue rapidement d’une structure initialement axée sur
un petit marché local protégé a une structure plus moderne permettant de soutenir la
concurrence internationale et d’exporter une bonne partie de la production. On peut
généralement affirmer que I'industrie de la pate chimique est entierement modernisée;
et d'autres branches de production emboitent le pas : ce sont les sciages, la
production de papiers et certains segments du secteur des panneaux de bois.

Prés de 70 % de la valeur des ressources forestiéres et de la production de lI'industrie
forestiére du pays sont exportés, et ce pourcentage devrait continuer a s’accroitre.

Les biens et services canadiens pourraient faire mieux sentir leur présence sur le
marché dans des domaines prometteurs comme la sylviculture, la récolte et |I’abattage
des arbres, les techniques et I'outillage de scierie, les séchoirs a bois, le matériel de
déchiquetage, les techniques et le matériel d’usinage du bois ainsi que les machines
et équipements de production de pates et de papiers. Le pays offre aussi de bonnes
~ possibilités aux plans de la lutte contre les incendies de foréts, des études

environnementales, des services de lutte contre les parasites et du matériel de
protection pour les opérations forestiéres.

Les sociétés canadiennes qui fournissent du matériel et des services a l'industrie
forestiere ont sans cesse accru leur présence sur le marché chilien. Pour réussir dans
ce pays, les sociétés canadiennes doivent absolument établir une présence locale en
formant un partenariat stratégique, en s’assurant les services d’un représentant ou
d’un agent chilien ou en ouvrant un bureau au Chili. La pénétration de ce marché exige
des contacts fréquents avec les principaux acheteurs, un marketing agressif et un
engagement manifeste. Les contacts et la familiarité sont indispensables lorsque des
équipements ou des services sont offerts sous contrat, et les clients doivent avoir
I"assurance que le fournisseur est déterminé a assurer un service aprés-vente et a
fournir les parties et piéces de rechange requises.
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