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Deux raisons pour Iesquelles les
produits Eddy sont faciles a Vendre

1. Qualité.. Le public sait que le nom d’Eddy est une garantie assurée de
de la valeur pour I'argent. Et la qualité Eddy est toujours a
la hauteur de la réputation d’Eddy.

2. Publicité. Des annonces constantes faites aux consommateurs déve-
loppent la demande et font donner des résultats a tout éta-
lage d’Eddy.

Ayez toujours en mains une bonne provision d’allumettes Eddy et d’arti-
cles en fibre durcie ’Eddy. Et faites savoir a vos clients que vous tenez
et que vous recommandez ces produits célébres a juste titre.

' The E. B. EDDY COMPANY, Limited

HULL, Canada

Résultats!

des deux cétés
. «du comptoir..

~ Du coté du client, satisfaction
avec I'économie, la pureté et
les bonnes qualités de cuisson
de “Easifirst”.

De votre coté, plus d"affaires, plus de profits, des ventes plus rapides.
“Ea5|f|rst” procure beaucoup d’ordres de répétition. |

Soyez préts a fournir
‘““Easifirst”. Cela vous
- paiera.

e

== 'IMITED
/'_TORONTO et MONTREAL.

En &crivant aux annonceur s, si vous mertionnez li¢ “Prix Courant”, vous vous assurez-un meilleur service.




