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Comencio Exterior* Canadiense
Canada es una naciôn eminentemente basada en el comer- 

cio exterior. El bienestar de la economia canadiense esta estre- 
chamente relacionado con la salud de las relaciones comer- 
ciales exteriores de Canada. El pais ocupa el quinto lugar en 
el valor total de bienes para el comercio exterior, después de 
los Estados Unidos, la Comunidad Econômica Europea (CEE), 
Japôn y la URSS.

Histôricamente, el comercio exterior canadiense se ha con- 
ducido principalmente con los Estados. Unidos y la Gran B re­
tafia. Desde 1876, la mayor parte del comercio se ha realizado 
con los Estados Unidos, pais que hoy en dia compra un 63 por 
ciento de las exportaciones canadienses y proporciona un 72 
por ciento de las importaciones de Canada. Los siguientes socios 
comerciales de importancia para Canada son las Comunidades 
Europeas, con mâs del 9 por ciento, tanto en importaciones 
ccmo exportaciones y Japôn, con un 6 por ciento de exportacio­
nes y 3 por ciento de importaciones. Otros mercados de expor- 
taciôn importantes son la Uniôn Soviética y Australia. Las mâs 
grandes fuentes de importaciôn incluyen a Arabia Saudita, Irân, 
Taiwàn, Corea del Sur y Australia.

En 1979, el total de importaciones y exportaciones de Ca- 
nadà alcanzaron los 6 billones 272 mil millones y los 6 billones 
551 mil millones de dôlares respectivamente, ur sustancial in­
crement comparado con el afio anterior. De todas las expor­
taciones, los products terminados representan generalmente 
cerca del 30 por ciento del total. Las partes y vehiculos auto- 
motores por si solos representan la mayor industrie de expor- 
taciôn, comprendiendo aproximadamente un 20 por ciento del 
valor total. Los siguientes en importancia son maquinaria y 
equipo, metales minérales y productos de metal (Canadâ es uno 
de los productores lideres mondiales en metal de hierro) mate- 
riales fabricados, productos animales y otros comestibles, pe- 
trôleo crudo y gas natural, asi como productos de pulpa y papel. 
Canadâ es un importante productor de trigo. También cubre cer­
ca de un 40 por ciento de las necesidades mundiales de impor­
taciôn de papel para periôdicos.

Las mâs importantes industries de importaciôn son maqui­
naria y equipo, vehiculos y partes automotores, petrôleo crudo, 
materiales y metales industrializados, productos quimicos, pro­
ductos animales y otros comestibles. Aunque las exportaciones 
canadienses tienden a incluir un pequefio numéro de productos 
en grandes cantidades, las importaciones cubren generalmente 
un amplio rango de productos en menores cantidades.

Como podrâ notarse por lo anterior, los Estados Unidos y 
Canadâ son mutuamente los mayores socios comerciales, y el 
comercio exterior entre ellos es mayor que entre cualesquiera 
otras dos naciones en ei mundo. En 1979, cerca del 70 por 
ciento del total de las exportaciones canadienses se dirigieron 
a los Estados Unidos, con un valor de cerca de 44 mil millones 
de dôlares. Aproximadamente un 20 por ciento del total de ex­
portaciones de los Estados Unidos, con valor de 45 mil millones 
de dôlares, fue importado por Canadâ en el mismo afio.

El articulo de mercado bidireccional mâs importante por si 
solo es el de vehiculos y partes de automôviles, que hicieron 
un total de 24 mil millones en 1978, ampliamente cubierto por 
el Convenio Automotriz entre Canada y los Estados Unidos de 
1965, el cual proporciona un comercio prâcticamente libre entre 
los dos paises para partes y vehiculos automotores.

* Todas las cifras en dôlares canadienses
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Los productos silvicolas y los compuestos de petrôleo re­
presentan otros componentes importantes del mercado de ex- 
portaciôn entre Canadâ y los Estados Unidos. En 1979, las ex­
portaciones de lefia de maderas suaves alcanzaron los 2800 
millones, el papel para periôdico dio un total de 2600 millones 
y los productos de pulpa de madera se cuantificaron como un 
ingreso adicional de 1700 millones. Las ventas totales de pulpa 
y papel a los Estados Unidos se balancearon en 9400 millones 
durante 1978. En 1979, los Estados Unidos recibieron gas natu­
ral por un valor de 2900 millones y petrôleo crudo por 2400 
millones.

La maquinaria y partes constituyen una gran proporciôn de 
las exportaciones estadounidenses a Canadâ. La maquinaria 
para propôsitos generales y especializada para la industria as­
cend iô a 4300 millones y la maquinaria agricole otros 1500 
millones de los importaciones canadienses. Los productos qui­
micos y fertilizantes, el equipo de telecomunicaciones, los com­
ponentes electrônicos y aeronaves son también grandes impor­
taciones de origen estadounidense.

Los desarrollos econômicos recientes son promisorios para 
el incremento del comercio con los Estados Unidos. La devalua- 
ciôn del dôlar canadiense con respecte al estadounidense ha 
facilitado las compras de productos canadienses.

Japôn es la segunda economia de mercado mâs grande del 
mundo y junto con Canadâ ha integrado una sociedad comer- 
cial bilateral de importancia. En 1979, el comercio entre los dos 
paises alcanzô niveles récord con exportaciones canadienses por 
4 mil millones e importaciones por 2100 millones. Las expor­
taciones consistieron principalmente en materiales industriales 
y productos alimenticios, mientras las importaciones se concen- 
traron en vehiculos y partes automotores. El alza del valor del 
yen japonés incrementô la competitividad de Canadâ en el mer­
cado japonés.

Las Comunidades Europeas intercambiaron con Canadâ en 
1979, bienes por un valor superior a los 1200 millones. El vo- 
lumen de exportaciones canadienses a las CE consiste en ma­
teriales crudos y procesados. La mayor exportaciôn de las CE 
a Canadâ es de productos terminados. El Reino Unido es por 
si sola la mayor naciôn comercial dentro de las CE, contando 
con mâs de un tercio del total. En 1979, la Gran Bretafia recibiô 
cerca de 2600 millones de dôlares de las exportaciones cana-


