INTRODUCTION

1. EVALUATION DE VOTRE CAPACITE
D’EXPORTATION

CHOIX ET ETUDE DU MARCHE

CHOIX D’'UNE STRATEGIE D’ENTREE
SUR LE MARCHE

ETABLISSEMENT DU PRIX
ETABLISSEMENT DU FINANCEMENT
PROMOTION DU PRODUIT OU SERVICE

ACHEMINEMENT DU PRODUIT OU SERVICE
JUSQU’AU MARCHE

8. PREPARATION DU PLAN D’EXPORTATION
~ 9. REVISION DU PLAN ’EXPORTATION
10. TERMINOLOGIE DE UEXPORTATION (GLOSSAIRE) 40

11. SOURCES D’AIDE ET D’INFORMATION

SERVICE DES DELEGUES COMMERCIAUX DU CANADA
~ VISITES ET FOIRES COMMERCIALES

~ ANNEXE III
EXPOSITIONS A LETRANGER




