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lere injuste, si, comme il le semble. clle
ne distingue pas entre les cas et 16s per-
sonnes ct erglobe dans sa réprobation,
avec le commerce frauduleux et les ma-

nocuvres coupables, T¢ commerce honmé—

te, le simple fait de fermer ses greniers
en temps de bas prix, ou d'acheter en
baisse, afin de revendre en hausse. Y
avez-vous songé?  S'il n'y avait pas, 2
avolr produit du bié ou & le garder, un
bénéfice A espérer, qui done se charge-
rait et de produire et de conserver? Si,
dés le lendemain de la récolte, tout le
produit de cette récolte, par une sorte
de consentement universel, était amené
sur les marchés: si rien ne retenait I'em-
pressement des consommateurs a  con-
sommer, avec quelle quel
mépris, ce blé, que vous voulez voir res-
pecter si fort, ne serait-1l pas traité? Kt
combien, par suite de ce gaspillage, fau-
drait-il de temps pour en amener l'épui-
sement, avec son cortége de privations
et de misére? U

insouciance,

“Le commerce des grains, ce commerce
que vous maudissez, il est, et il est seul,
le régulateur nécessaire de la consomma-
tion, le frein du gaspillage, le conserva-
teur vigilant et actif des ressources com-
munes. Remarquez,
mirable hon sens, le grand Turgot. que
le bIé est une marchandise qui, 4 la dif-
férence de la plupar

disait avec son ad-

des autres, ne se
produit qu'une fois par an, et qu'une fois
cecte production annueile effectuée, une
fois la moisson faite dans un pays, il est
impessible, avant un an, d'y ajouter un
grain. 1l faut donc, de toute nécessité,
que la quantité recoltée, quelie qu'elle
soit, suffise jusqu'y la récolte suivante
cesta-dire que la consommation en soit
réglée de facon a durer. Qui se chargera
de pourvoir a ce réglement? Qui, soucieux
de maintenir I'dquilibre entre les consom-
mateurs et les ressourc: s modirera les
Qui, plus prévoyant et plus
clairvoyant que ladministration la p.us
puissante. saura

commandes?
répartir sur les trois
cent soixantewing jours de l'année et sur
les trente ou quarante mille commmunes
d'un grand pays, la quantité exate ou
appreehée de subsistances qui doit cons-
tituer sa part dans I'ensemble, et gagner,
finalement, sans déficit cruellement dou-
loureux ou sans excédent inutilisé, la fin
de la période alimentaire? (“est le com-
merce, le commerce seul, encore une fols,
-& la condition qu'il soit libre et maftre
de s'organiser pour acheter 1a ol le cul-
tivateur veut vendre et pour vendre 1a od
le concommateur veut acheter. || n'y a
pas de récolte si abondante, a écrit Adam
Smith, qui ne devienne insuffisante g
elle n'est épargnée: et il n'y en a pas, si
médiocre qu'elle scit, qui ne suffise, s
elle est habilement ménagée. Or, c'est
le commeree seul qui, par te resserrement
ou le relichement des prix, peut modérer
ou éls}rglr la consommation de maniere a
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assurer le moins mal possible cet indis
pensable rationnement. Et c'est pourquoi,
ajoutait le grand écovomiste anglais, il
est aussi nécessaire d'accaparer (lisez

niers‘ des marchands sont les gande-man-
gers du peuple, les calsses d'épargne de
ses économies alimentaires. Et il o'y a
pas, en régle générale, & craindre qu'ils
en laissent rien perdre et gqu'ils les veuil-
lent soustraire sérleusement au service
des affaires, car ils les ont payés, et ils
ont besoin de rentrer dans leurs débours.
Et il1s ont besoin aussi de n'acheter et de
ne garder qu'autant qu'il est utile qu'ils
le fassent, c'estd-dire autant qu'il y a des
gens désireux de vendre, et qu'il est né-
cessaire de contrarier la. facilité A& con-
sommer. Acheter bon marché et vendre
cher, a-ton dit (croyant par 1A faire le
procés du commerce), c'est tout I'art du
commercant.

“Ch! oui, sans doute; mais qu’est-ce
que cela signifie, sinon acheter dans le
lieu ou dans le temps ol le producteur a
le plus besoin de vendre, et vendre dans
le lieu et le temps ol le consommateur a
le plus besoin d'acheter? Rendre service
2 l'un et 4 l'autre, par conséquent; et que
pourrait faire de mieux Dieu lui-méme,
a pu dire Turgot, s'ill se mélait de faire
en personne cette répartition nécessaire?
Il I'a cenfiée au libre jeu de I'offre et de la
demande.

“Comprenons, mon cher Monsieur Wa-
gner, cette harmonie merveilleuse du mé-
canisme naturel des intéréts, et, tout en
continuant 3 admirer la bonté compatis-
sante qui sait, & certaines heures, s'ou-
blier pour assister le dénGiment d'autrui,
gardons-nous de partgger et d’encourager,
A I'égard du commerce honnéte, des pré.
ventions et des haines qui, en méme
temps qu'elles peuvent amener des trou-
bles, des violences et des crimes, ne ten-
dent qu'a provoquer des chertés artifi-
cielles et 2 changer en disettes et en fa-
mines les chertés naturelles. Ne traitons
pas d'incendiaire le pompier qui apporte
de l'eau pour éteindre le feu, et d’affa-
meur le marchand qui passe son temps a
prévoir ‘et A faire ce qui peut étre le plus
utile & la moins imparfaite satisfaction
de nos besoins”. .

Nous ajouterons que, sans doute, il vau-
drait mieux que l'agriculteur puisse ven-
dre directement sa marchandise, sans

passer par les mains d’intermédiaires qui -

ne sont pas toujours scrupuleux. Beau-
coup de syndicats s’occupent d'arriver 2
ce but, mais il faut bien reconnaitre que
cette organisation n'est pas encore géné-
rale ni compléte; en attendant qu'elle le
devienne, nous sommes de l'avis de M.
Fr. Passy, il ceralt difficile de se passer
de commercants, et ceux-ci ne jouent pas
tous le role presque odleux que leur préate
sl sévérement 1'économiste anglais M. Wa-
gner.

“Le Travail National” de Paris.
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