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LES CHEQUES AU PAIR

;N de nos abonnés de la campagne
4Bnous envoie cette semaine un ché-
que de $1.50, montant de son abonnement
pour un an. Sur ce cheéque il a lui-meé-
me inscrit: Payable au pair.

Nous avons, cependant, la semaine der-
riére, dit bien clairement que le chéque
tiré d'une place, pour étre payable * au
pair ' dans une autre place, devait étre
fait payable ‘“ au wpair par la banque
méme sur laquelle le chéque est tiré.
En d'autres termes, le signataire du che-
que ne peut pas créer lui-méme ce chéque
payable ‘“ au pair "; il faut que lins-
cription * payable au pair " soit faite
par la banque ol le tireur a des fonds
en dépot, autrement les mots: Payable
au pair n'ont aucune signification, au-
cune valeur.

Nous déclarons ici de nouveau que
nous n'acceptons que les chéques * paya-
bles au pair 4 Montréal ” et que nous
nous verrons forcés de retourner a leurs
signataires les chéques sur lesquels nous
aurions une commission a payer.

On comprendra que pour un chéque
de $1.50, par exemple, c'est nous impo-
ser une grosse charge que de nous faire
payer une commission de 25c, soit de 20
pour cent sur le montant net a recevoir.

Quel est le marchand qui accepterait
que ses clients 1ni fassent subir un pareil
rabais sur ses factures au moment du re-
glement?

©
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LA QUESTION DU TARIF

Une commission extra-parlementaire

AI\'S un article du “ Nationaliste ,
% — un nouveau journal auquel nous
touhaitons longue vie et succes, M. Hen-
i Bourassa, se fait 'avocat d’une réfor-
me A opérer dans notre organisation po-
litique qui meérite qu'on s’y arréte.

l.a question du tarif des douanes est
complexe, elle est envisagée différem-
ment par les industriels, les commercants
importateurs et les consommateurs.
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11 n'est ]n;s accepté d’abonnement pour moins qu'une année compléte,

I'industriel veut étre protégé contre
la concurrence des produits de 1'étranger
similaires & ceux qu'il fabrique et deman-
de volontiers que les droits a l'entrée
élévent une barriére, presque infranchis-
sable aux articles manufacturés au de-
hors. 1910

l.e commerce d'importation dont les
intéréts sont différents, a tout avantage
2 un tarif aussi réduit que possible, de
méme que le consommateur qui deman-
de a obtenir & bas prix toutes les com-
modités dont il use.

A cOté des manufacturiers, des impor-
tateurs et des consommateurs vient 1'E-
tat qui a besoin des revenus des doua-
res pour assurer les divers services dont
il a charge. i

Ceux qui sont a la téte du gouverne-
ment ort mission de mettre d'aceord les
intéréts divers et de préter l'oreille a
toutes les 'doléances. C'est le gouverne-
menrt qui, en dernier ressort, établit le
tarif des douanes et le fait voter par la
majorité qui le soutient au pouvoir.

Deux partis se disputent la conauite
des affaires et, ce qui distingue plus par-
ticuliéremert 1'un de l'autre ces 'deux
partis, c'est précisément la question duv
tarif. De scrte que, si 'un des partis
est au pouvoir, une protection, peut-étre
excessive, favorisera le manufacturier
au détriment du consommateur et, si
c'est l'autre parti qui dirige nos desti-
nées, nous risquons de voir certaines ir-
dustries insuffisamment protégées et
totites les conséquences qu'entrainent
our elles 'des droits insuffisants.

Soustraire a l'influence des partis po-
litiques 1'élaboration du tarif des doua-
nes, serait donc a tous les points de vue
une excellente mesure.

C’est celle que propose M. Henri Bou-
rassa. Pour arriver a ce but, le dépu-
té de lLabelle demande la création d'une
commission extra-parlementaire qui con-
raitrait de toutes les questions se ratta-
chant au tarif des douanes et macherait,
pour ainsi dire, tout le travall que com-
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portent I'étude et 1'élaboration d'un ta-
rif.

C'est d'aprés le travail de cette com-
mission que les ministres proposeraient
et le parlement adopterait en tout ou en
partie les droits ou les changements de
droits que le tarif imposerait sur les
marchandises d’'importation.

I.a réforme proposée vaut qu'on s'y ar-
réte. car le tarif de ‘douanes doit étre a
I'abri des changements de gouverne-
ment.

Protéger nos industries existantes,
c¢'est-a-dire les préserver d'une concur-
rence déloyale et ruineuse; empécher
cu'elles ne souffrent de la surproduction
du dehors qui vient s'abattre sur notre
marché a des prix dérisoires qui démora-
lisent notre marché; prévoir quelles in-
dustries nouvelles pourraient étre avanta-
geusement implantées dans le pays; évi-
ter que les droits ne favorisent les com-
bines et les trusts; ne demander aux con-
sommateurs sur les produits et marchan-
dises que nous devons forcément impor-
ter que la quotité de droits nécessaire
pour assurer les revenus indispensables
au gouvernement, il -y a ld un vaste

champ a explorer pour une commission

qui voudrait travailler utilement.

Ce ne serait pas une sinécure que d’é-
tre membre d'une telle commission et,
<i elle doit voir le jour, ce que nous dé-
sirons forcément, nous souhaitons que
les membres qui la composeront soient
a la hauteur de la tache qu'ils assume-
ront.

Les nouveaux annonceurs se laissent
souvent décourager parce que l'argent
ne leur arrive .pas a pleins barils aussi
vite qu'ils le voudraient. Lorsqu’une en-
treprise nouvelle accuse un progrés sou-
tenu, si lent soit-il, estimez-vous satis-
faits. Pour créer une entreprise au moy-
en de la publicité, il faut du nerf, de la
foi, de la persévérance. Et la foi et la
persévérance sont les qualités qui comp-
tent le plus.
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