SOCIETE POUR L’EXPANSION DES
EXPORTATIONS (SEE)

La SEE est un organisme financier ouvert 2 sa clientéle,
dont 'objectif est d’aider les entreprises canadiennes 2 se
tailler une place sur les marchés mondiaux. Elle offre une
vaste gamme de services de gestion du risque, y compris des
assurances et du financement, aux entreprises canadiennes
et 2 leurs clients de par le monde.

Les programmes de la SEE entrent dans quatre grandes
catégories :

* des assurances sur le crédit 2 Pexportation, couvrant les
crédits 2 moyen et a long terme;

* des assurances et des garanties de bonne fin protégeant les
exportateurs et les institutions financiéres en cas
d’exécution des divers instruments de garantie de bonne
fin émis généralement par des banques ou d’autres
établissements de sécurité;

® des assurances sur les investissements 4 I’étranger
couvrant, entre autres, les risques politiques auxquels les
nouveaux investissements canadiens a I’étranger sont
exposés; et -

¢ |e financement 2 moyen et 2 long terme des exportations
pour les acheteurs étrangers de produits et de services
canadiens. '

La SEE a €tabli de solides relations avec les principaux
organismes des secteurs public et privé au Mexique et en
Amérique latine. Les exportateurs peuvent composer le
(613) 598-2860 pour obtenir de plus amples renseignements.

Les petits exportateurs, dont les ventes 2 I’étranger ne
dépassent pas un million de dollars CAN, peuvent
s’adresser a I’équipe chargée des nouveaux exportateurs, au

1 800 850-9626.

Les exportateurs du secteur des technologies de
Pinformation peuvent s’adresser a I'équipe des technologies
de I'information de la SEE, au (613) 598-6891.

Pour de plus amples renseignements sur la gamme
compléte des services de la SEE, s’adresser 2 I'un des
bureaux suivants :

Ottawa Société pour I’expansion des exportations
: 151, rue O’Connor
Ottawa (Ontano) K1A 1K3
Téléphone : (613) 598-2500
Télécopieur: (613) 237-2690

Vancouver Société pour I’expansion des exportations
One Bentall Centre
505, rue Burrard, bureau 1030
Vancouver (Colombie-Britannique)
V7X 1M5
Téléphone : (604) 666-6234
Télécopieur : (604) 666-7550

GUIDE D’AFFAIRES :
ETABLIR UN PARTENARIAT AU MEXIQUE

Calgary Société pour I'expansion des exportations
510, 5¢ Rue s.-o0., bureau 1030
Calgary (Alberta) T2P 352
Téléphone : (403) 292-6898
Télécopieur : (403) 292-6902

Winnipeg Société pour ’expansion des exportations

*Dessert le Manstoba 330, av. Portage, 8° érage

¢t la Saskarchewan.  Winnipeg (Manitoba) R3C 0C4
Téléphone : (204) 983-5114
Télécopieur ;: (204) 983-2187

Toronto Société pour I'expansion des exportations
: Edifice de la Banque nationale
150, rue York, bureau 810
C.P. 810
Toronto (Ontario) MSH 385
Téléphone : (416) 973-6211
Télécopicur : (416) 862-1267

London Société pour 'expansion des exportations
Centre Talbor
148, rue Fullarton, bureau 1512
London (Ontario) N6A 5P3
Téléphone : (519) 645-5828
Télécopieur : (519) 645-5580

Montréal Société pour 'expansion des exportations
Tour de la Bourse i
800, Carré Victoria, bureau 4520
C.P 124
Montréal (Québec) H4Z 1C3
Téléphone : (514) 283-3013
Télécopieur : (514) 878-9891

Halifax Société pour I'expansion des exportationss
Purdy’s Wharf, Tour 2
1969, rue Upper Water, bureau 1410
Halifax (Nouvelle-Ecosse) B3] 3R7
Téléphone : (902) 429-0426
Télécopieur : (902) 423-0881

CORPORATION COMME RCIALE CANADIENNE
(€CC)

La Corporation commerciale canadienne (CCC), une société
d’Ertat, apporte une aide précieuse aux exportateurs
canadiens qui vendent leurs produits ou leurs services 2 des
gouvernements étrangers ou a des organismes
internationaux. Elle joue alors le réle d’un entrepreneur ou
mandataire principal et garantit au client étranger la vente
des produits ou des services canadiens.

La CCC atteste des moyens financiers et techniques de
P'exportateur auprés de I’acheteur éeranger et lui garantit le
respect des dispositions du contrat. L'implication de la CCC
dans une vente constitue, pour les fournisseurs canadiens, un
appui tangible de leur gouvernement. Leur crédibilité et
leur capacité concurrentielle en sont rehaussées aux yeux de
leurs clients étrangers. Ils sont alors souvent en mesure de
négocier des dispositions contractuelles et des conditions de
paiement plus avantageuses.




