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CanadExport invite ses lecteurs à
vérifier la bonne foi des sociétés énu-
mérées ci-dessous avant de s'engager
avec elles.

Les entreprises canadiennes intéres-
sées par ces débouchés commerciaux
aux Etats-Unis peuvent communiquer
avec M. M. Ellenbogen, ambassade du
Canada, 501 Pennsylvania Ave., N.W.
Washington D.C., 20001. Tél. : (202)
682-1740. Fax : (202) 682-7619.

Une entreprise voudrait représenter
des fabricants canadiens de produits de
chauffage, de ventilation et de clima-
tisation achetés par des sociétés comme
Carrier, York, Trane et Inter-City
Products.

Une entreprise désire représenter des
fabricants canadiens de pièces de mé-

Les PME (Suite de la page 1)

de l'OCDE autre que le Canada;
• la transaction peut porter sur des

biens ou des services.
Pour renseignements :

• Gary Fowlie, B.C. Trade, tél.
(604) 844-1915.

• Lynne Kilpatrick, Banque de
Montréal, tél. : (416) 867-7014.

• Rod Giles, SEE, tél. : (613)
598-2904.

• John Ayling, ministère du Déve-
loppement économique et du
Commerce de l'Ontario, tél.: (416)
325-6842.
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tal et de plastique, standard et spécia-
les, sur le marché des constructeurs
de matériel d'origine.

Un distributeur de boîtes de plasti-
que cherche des fabricants désirant
vendre leurs produits aux États-Unis.

Une entreprise qui vend des surplus
de matériel nouveau ou usagé pour les
installations industrielles ou la
récupération des investissements en
pétrochimie aux marchés du Tiers
Monde voudrait contacter des fournis-
seurs canadiens.

Dans les États du centre du littoral de
l'Atlantique, un représentant spécialisé
dans la distribution de pneus et de

Occasions d'affaires

matériel hydraulique voudrait repré-
senter des fabricants canadiens.

Une entreprise cherche des four-
nisseurs canadiens de plastiques
moulés, usinés et extrudés ainsi que
de métaux fabriqués ouvrés, pièces
de taraudeuses, fontes, ressorts,
pièces de coulisse et montages
électromécaniques.

Un représentant auprès des marchés
des constructeurs de matériel d'ori-
gine dans les États de New York, de
Pennsylvanie, du New Jersey, du
Delaware et du Minnesota cherche des
fabricants canadiens de composantes
mécaniques et électro-mécaniques.

Informatisation des soins de la
santé : débouches aux États-Unis
Une série de séminaiies gratuits sur

les occasions d'affaires, dont le premier
se tiendra à Vancouver le 2 novembre
1994, a été organisée dans six villes
canadiennes. Ces séminaires porteront
sur les débouchés aux États-Unis qui
s'offrent aux fournisseurs canadiens de
services d'informatique et de consulta-
tion pour le secteur des soins de santé.

Ces importantes rencontres d'une
demi-journée seront l'occasion d'envi-
sager les conséquences des changements
qui se préparent dans ce secteur - qui
représente aujourd'hui un marché de
5 milliards de $ US - et d'en explorer,
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déterminer et apprécier le potentiel.
D'après les prévisions, ce marché devrait
croître de 250% d'ici cinq ans pour
atteindre 13 milliards de $ en l'an 2000.

Les possibilités commerciales, les
alliances et les stratégies d'entrée dans
les marchés régionaux des États-Unis,
seront parmi les thèmes abordés.

Tous les séminaires seront présentés
par Dorenfest & Associates, chef de file
nord-américain des services d'infor-
matique et de consultation pour le sec-
teur des soins de santé; la firme a conçu
la base de données Dorenfest 3000+.

La série est parrainée par le ministère
des Affaires étrangères et du Commerce
international, Industrie Canada et le
consulat général du Canada à Chicago.

Dates des séminaires : Vancouver
(2 novembre); Edmonton (3 novem-
bre); Saskatoon (4 novembre); Toronto
(7 novembre); Montréal (8 novem-
bre); et Halifax (9 novembre).

Pour renseignements, notamment
l'adresse des différents endroits où se
dérouleront les séminaires, communiquer
avec Matthew Share, du Consulat général
du Canada à Chicago. Tél.: (312) 616-1860.
Fax : (312) 616-1878.
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