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Les Produits de la Mar-

que "ROSE" Plaisent

a la ménagère par

leur qualité.

Ce sont vos clientes - les ménagères qui détermi-
nent si vous aurez ou non du succès avec une mar-
que spéciale de marchandises.

Une fois qu'elles savent que la marque que vous
leur vendez est bonne, vous avez la certitude d'une
demande continuelle.

BRAND Les Produits de la
Marque "ROSE"

n'ont pas besoin d'introduction, ils sont favorable-
ment connus d'un océan à l'autre pour leur haute

qualité et l'excellence de leur saveur. Etalés sur
votre comptoir, ils font faire des ventes rapidement,
vous permettant de faire un commerce plus consi-

dérable et plus profitable.

Les produits de la "Marque Rose" sont le résultat
d'année d'expérience. Que ce soit un jambon, du
bacon ou n'importe lequel des produits de la "Mar-

que Rose" que vous vendez, vous pouvez être cer-
tain que c'est ce qu'il y a de mieux sur le marché-

un produit qui donnera entière satisfaction à votre
clientèle et qui assurera des ventes répétées.

Le jambon, le bacon et la graisse végétale "Snow-
flake" de la "Marque Rose" sont trois produits qui
méritent votre attention - ils se vendent facile-
ment et donnent de bons profits.
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