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GALONS A MESURER PERFEC-
TIONNES

Les galons à mesurer en usage sont
de construction variée, mais d'une fa-
çon générale, jusqu'à maintenant, les
galons supérieurs sont ceux à casier en
acier ou en cuir avec un bouton pour
les enrouler, ce qui ne se trouve que
dans les galons à mesurer en acier de
qualité supérieure.

La Lufkin Rule Co. of Canada, Ltd.
(Manufactures à Windsor, Ontario),
annonce qu'elle a maintenant ajouté
ces perfectionnements à leur ligne gé-
nérale de galons à mesurer en acier et
cela sans aucune hausse du prix.

Les galons en acier "Challenge" et
"Chalþnge Junior" ont maintenant des
casiers en cuir entièrement doublés d'a-
cier. Ceci donne au casier une extraor-
dinaire stabilité et rend aussi possible
de le faire plus étroit qu'autrefois de X
de pouce, et, ainsi, il est d'une belle ap-
parence et est plus compact. Ces ca-
siers ont maintenant un bouton d'ou-
verture d'un nouveau dessin pour le re-
bno'itoir d'enroulement.

Les galons à mesurer en acier "Rival"
et "Rival Junior" ont des casiers en
acier nickelé comme auparavant. Les
casiers de ces galons sont aussi mainte-
nant équipés d'un remontoir-ouverture
comme les "Challenge" et les "Chal-
lenge Junior" décrits plus haut.

SHERWIN-WILLIAMS

Les affaires croissent depuis quatre mois

Les di'recteurs de la Sherwin-Williams
se sont réunis la semaine dernière et
ont déclaré le dividende trimestriel ré-
gulier. A l'assemblée on a déclaré que
les quatre premiers mois de l'année
fiscale ont montré une bonne augmenta-
tion dans les affaires de la compagnie
sur la période correspondante de l'an-
née dernière. Dans l'Ouest il y a eu de
la baisse, mais, d'un autre côté, l'Est a
montré un gain marqué. Les affaires
dans l'Ouest se montent actuellement
d'une manière sensible et l'avenir se
montre très satisfaisant.

Dans les nouvelles industries, il n'y a
probablement pas de compagnie dans
une meilleure situation pou'r inaugurer
un dividende sur les actions ordinaires
flue la Sherwin-Williams. Malgré tout
cela. il est entendu que la règle de faire
'le fortes réserves avant de commencer
la distribution du dividende des actions

ordinaires sera suivie par le bureau des
directeurs et qu'un autre surplus an-
nuel sera pourvu avant que ce dividen-
de ne soit distribué.

M. Walter H. N. Cottingham, de New
York. président de la compagnie, assis-
tait à l'assemblée.

LA VENTE DE POELES.

Une des premières choses que deman-
de un futur acheteur d'un poële ou d'une
fournaise est: Quelle est la grandeur <le
l'appartement qu'il pourra chauffer? Vos
chiffres doivent être pour le plus grand
espace possible lorsqu'il est chauffé à sa
capacité extrême. Si vous cotez ces di-
mensions sans application, vous risquez
d'être censuré. Ceci n'est une applica-
tion des termes de la question et la
moyenne de la clientèle, trouvant qu'il
tombe à court de ce qui est désirable,
trouvera qu'il y a eu en réalité une er-
reur de jugement si ce n'est pas de pa-
roles. Dites juste ce que fera l'article -en
cas de besoin; mais aussi expliquez que
l'économie de calorique ainsi que les qua-
lités de durée demandent un plus grand
poêle, lequel ne requiert pas d'être bour-
ré, excepté dans les extrêmes grands
froids.

Une surabondance de gàrnitures nicke-
lées ont une belle apparence dans le ma-
gasin. mais cela ne prend pas longtemps
à la ménagère bien occupée pour trouver
0'u'il y en a bien de trop de ces garnitu-
res à astiquer. Si l'ornement est une des
choses principales, vous pouvez démon-
trer avec force le fait ou'il y a aussi les
garnitures élaborées. Si le poêle est un
d'utilité générale. démontrez le fait que
tandis qu'il est propre et de belle appa-
rence comme dessin et garnitures, il n'y
a pas <le travaux élaborés qui exigent un
astiquage et un polissage pour le tenir
en ordre.

Ceux qui ne sont pas familier avec le
charbon dur apprécieront les conseils
utiles sur les soins à prendre d'un tel
poêle. La sûreté contre l'asphixie de-
mande à ce que le inica n'ait pas de fis-
sure. Si les tirants d'air sont tous ou-
verts quelques minutes après le remplis-
sage de la chambre de combustion, les
gaz se formeront librement et passeront
alors dans le tuyau ou la cheminée. évi-
tant ainsi tout trouble pour plus tard.
En d'autres temps, un grand poêle avec
les tiroirs fermés ou presque fermés, as-
surera une température plus égale et de-
mandera moins' de calorique. Si le feu

du charbon dur baisse, un très petit bras-
sage et une ouverture permettra au feu
de se rallumer, au lieu que du nouveau'
charbon jeté sur le charbon qui est prêt
de s'éteindre, éteindrait le poêle complè-
tement. Le charbon à bon marché est
dispendieux à n'i.mporte quel prix; celui
de bonne qualité dure plus longtemps et
contient moins d'impuretés de toutes
sortes.

BRANDRAM-HENDERSON.

Les recettes de la Brandram-Hender-
son, Ltd., pour 1913 ont été de beaucoup
les plus grandes dans l'histoire de la
compagnie, et les plus satisfaisantes d'a-
près la période d'affaires qu'a eu cette
compagnie en 1912. Une analyse du rap-
port de la compagnie indique, qu'après
qu'on a eu pourvu à toutes les dépenses
fixes, les recettes nettes pour 1913 étaient
de 4Y fois l'intérêt des obligations. Les
gains nets étaient de $t63,261, déduction
faite des dépenses du bureau-chef.

On se rappellera que l'année dernière
les directeurs déc4arèrent un dividende
de 24Yi pour cent sur les actions privi-
légiées. se montant à $53,533. lequel re-
présentait 7 pour cent pour 1912 et pour
tous les précédents dividendes non payés
depuis l'établissement de la compagnie.
Ce montant de $53.533 fut payé le îer
mars 1913, de la balance reportée de
$70.382 le ler décembre 1912.

Gain de 7.41 pour cent sur les actions
ordinaires.

Autant que les affaires de la compa-
gnie sont concernées pour l'année fiscale

1913 seule, les gains nets montrent un
grand surplus de $72,039.83 après avoir
pourvu aux différents item. de l'intérêt
des obligations, compte général d'intérêt,
honoraires des directeurs. fonds d'amor-
tisseimient et de dépréciation. Ce surplus
équivaut à 7.41 pour cent sur les actions
ordinaires.

Toutes les affaires des succursales Ma-
ritimes de BrtiTdram-H-en'derson ont spé-
cialement montré de grands gains durant
l'année-l'augmentation des ventes étant
de $6oooo, ou environ 19 pour cent sur
celles de 1912. Il y a 34 ans qu'eut lieu
l'établissement de ce commerce de pein-
tures et vernis à Halifax sous la raison
sociale originelle Henderson & Potts, et
sa croissance depuis ce temps a été ra-
pide et énorme, les recettes du rapport
de cette année étant de beaucoup les
plus grandes de son histoire.
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