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-J. B. Renaud & Gie,

NEGOCIANTS EN

FARINES—GRAINS (Pois, Feves, Bl¢ d’Iude,
Avoine,) Foin, Moulées, Son, Etc.

Lard, Saindoux, Viandes Fumées.

POISSONS SALES:— Harengs Labrador et
Cap Breton, Morue de Gaspé, Anguil-
le, Saumon Truite,

Huile de Morue & de Loup Marin
EPICERIES DE CHOIX :—Thé, Sucre, Mélasse

Barbade, Conserves Alimentaires, Riz,
Raisins, Tabacs, Etc.

ENGRAIS CHIMIQUES :— Basie Slag, Su'pha-
te de Potasse, Nitrate de Soude,
. Platre a Terre.

EXPORTATEURS: — Beurre, Fromage, Sucre
d’'Erable.

118 - 150, rue St-Paul, QUEBEC.
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COURANT

Canada.

VOLAILLE

que vous pouvez ex-
pédier. On paie les
prix les plus élévés.
Mettez-vous en com-
munication avec . . .

GUNN, LANGLOIS & CO., LisiTeo.

Montréal, P. Q.

La maison de Produits
la plus eu évidence au
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ON DEMANDE
Immédiatement

Le Colporteur est en route

ce profit leur revienne.

On peut trouver aujourd’hul le colporteur et le marchand de
thé passager en nombre croissant dans presque toutes les com-
munantés. Ils vendent du thé, du café, des rideaux. des véte-
ments, des casquettes, des tapis—en somme, presqi:e toutes les
lignes tenues dans le magasin général ordinaire. Lcs détaillants
devraient dbno faire tous leurs efforts pour qu'ume porti n de

Du Canadian Grocer, 27 novembre 1908.

Il détruit votre Commerce de Thé. Mettez-le hors des

affaires en vendant

"SALADA®

le seul thé qui accomplira la chose, parce que nous ne vendons jamais aux colpolteurs. Le seul moyen

de combattre avec succés le fléau du colportage, est de pousser la vente de marchandises que le col-
porteur ne peut pas acheter. Poussez la vente de “$ALADA” et vou's vous assurerez le commerce de thé
qu'obtenait le colporteur. Vous aurez I’assurance absolue de cavoir que vous servez a vos clients le
plus pur et le plus délicieux de tous les thés. Son arome délectable a captivé des millions de buveurs
de thé au gofit difficile, ce qui a permis & des milliers d’épiciers d’établir un commerce de thé considé-

rable et profitable.



