LE SERVICE DES
DELEGUES COMMERCIAUX
DU CANADA

ALLEMAGNE

Présents dans 140 villes aux quatre coins du
monde, les 500 professionnels du
commerce du Service des
délégués commerciaux
connaissent bien les marchés
étrangers. Pour vous aider

a percer sur ces marchés,

notre Centre des études

de marché et nos bureaux a
'étranger ont préparé plus

de 600 études de marchés,
disponibles gratuitement

sur notre site Web. Ces

études vous aideront a

trouver des débouchés
d’affaires & I'étranger et

a mieux connaitre votre
marché-cible.

le deuxiéme en importance en Europe
2 3 ’ .
on s’attend & ce qu'il atteigne

qu'il compte pas moins de
700 entreprises clés.

Apergu du marché
Le soutien des pouvoirs
publics et la présence de
solides établissements de
recherche concourent &
faire du marché allemand

en rapide croissance. Ce

&3 ! A marché compte actuellement
Nous vous offrons ici un résumé

d’un marché. Pour obtenir une étude
approfondie de ce marché ainsi que

pﬁjsieurs autres études, rendez-vous sur

notre site Web. Lorsque vous serez prét a faire
des affaires a I'étranger, utilisez notre site Web
pour communiquer avec nos bureaux & I'étranger
et demandez nos services personnalisés
électroniquement.

www.infoexport.gc.ca

(600 entreprises clés), dont 75 %
concentrent leurs activités sur la

agricoles et environnementales.
En Allemagne, le secteur de la biotechnologie est encore
relativement jeune, et trés peu de produits sont préts & la

mise en marché. En outre, ce secteur n’a pas connu les

les secteurs de la biotechnologie plus évolués.

Le secteur allemand de la biotechnologie,

aprés celui du Royaume-Uni, double
de taille tous les 18 mois. D'ici 2005,

12 milliards de $, soit deux fois
sa valeur estimée en 2000, et

de la biotechnologie un secteur
1 300 entreprises de biotechnologie

biopharmaceutique et 25 % sur des applications

fusions et les partenariats & grande échelle qui caractérisent

NCE A VOTRE ACTIF »
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Voir I’encart pour la liste de vos contacts pour les bio-industries en Europe.

' La recherche fait la force de ce marché.

En 2000, le secteur pharmaceutique a &
ui seul consacré 4,25 milliards de $ &
la recherche-développement. Le pays
compte une solide communauté de
chercheurs et d'universitaires, forte
d'une main-d’ceuvre bien formée et
qualifiée. Le secteur de la biotechnologie
en Allemagne s'est dailleurs développé
en grappes d'entreprises éfablies autour
de centres de recherche hautement
spécialisés.

Appui du gouvernement

Le gouvernement allemand appuie avec
enthousiasme le secteur de la
biotechnologie et finance divers centres
de recherche aux quatre coins du pays.
Le financement accordé par le
gouvernement fédéral est d’environ

1,1 milliard de $ réparti en 5 ans,
jusqu’en 2005. Les programmes
fedéraux appuient tous les domaines de
recherche en génétique et en
biotechnologie, et plus parficuliérement
les soins de santé et la recherche dans le
secteur environnemental. Tous les ordres
de gouvernement soutiennent le secteur
de la biotechnologie, que ce soit en le
financant directement, en offrant des
mesures incitatives aux investisseurs ou
en créant des centres de recherche.

Secteurs liés a la biotechnologie
La biopharmaceutique est le plus
important domaine du secteur allemand
de la biotechnologie. En
2001, le secteur
pharmaceutique de
I’Allemagne représentait une
valeur de 57 milliards de $.
Environ 45 % des sociétés
pharmaceutiques sont des PME, et
jusqu’a 40 multinationales poursuivent
des activités dans le secteur. En 1999,

50 produits pharmaceutiques
génétiquement modifiés étaient offerts en
Allemagne, dont 6 étaient fabriqués au
pays. Les ventes de ces produits se
chiffraient alors & 1,6 milliard de $. Par
ailleurs, les produits issus de procédés
biotechnologiques représentent environ
30 % du marché allemand des produits
de diagnostic dont la valeur est évaluée
a 582 millions de $.

Le secteur allemand de la biotechnologie
médicale est déja réputé dans le
domaine de la recherche, mais il devra
insister davantage sur la conception de
produits s'il veut étre en mesure de
rivaliser avec d'autres secteurs. Afin
d'accroitre le nombre de produits
destinés & étre mis en marché, les
entreprises s'efforcent de mettre au point
des médicaments génériques non
brevetés et commencent & recourir & des
partenariats et & des alliances.

Débouchés

Bien que la concurrence soit vive, il
existe d'imporfants
débouchés pour les
exportateurs
canadiens de produits
biomédicaux. La
concurrence porte
principalement sur les
prix, mais aussi sur la
qualité des produits,
leur nouveauté et les
services A valeur
ajoutée offerts par
I'entreprise. Les
entreprises
canadiennes doivent
tenir compte de ces

facteurs dans leur b 4

stratégie de mise en

marché. ; ‘_ﬂ_L_'
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Plus de 600 études de marché portant
sur 25 secteurs sont disponibles @ :

(vaw.infoexport.gc.ca)

Le secteur offre de nombreuses
possibilités d'alliances stratégiques entre
des entreprises canadiennes et des
sociétés allemandes. En outre, étant
donné que peu de produits ont atteint le
stade de la mise en marché, il existe des
possibilités de fusions et de conclusion
d'accords de licence. De petites
entreprises allemandes sont aussi & la
recherche de partenaires importants
capables de fournir les fonds nécessaires
pour permettre d’amener les produits au
stade de la mise & |essai et, enfin, de la
commercialisation.

Ce marché vous intéresse?

Pour en savoir davantage, nous vous
invitons & lire Le marché de la
biotechnologie en Allemagne. On peut
obtenir ce rapport et des centaines
d'autres préparés par le Centre des
études de marché du Service des
délégués commerciaux au




