7 octobre 1986

DEBATS DES COMMUNES

179

une solution, Quelqu’un me disait que PARI est un petit pro-
gran‘;me qQui permet aux spécialistes de se pencher sur une
Particularité,

Monsieur Je Président, c’est incroyable de voir les résultats.
S compagnies qui ne faisaient aucun développement il ya
quatre, cinqg ans, ont développé de nouveaux produits qui
'®Présentent aujourd’hui la grande partie de leurs ventes. Sou-
Ven_t les spécialistes ou les universitaires engagés pendant ces
trois oy quatre mois sont devenus directeurs de la recherche
S:;;IS ¢es compagnies. IIs dirigent aujour@’hui une équipe de
erche de quatre ou cinq personnes, sinon plus. Ce méme
OMme d’affajres de Québec disait encore que PARI et un
au"e_ Programme, celui-ld du gouvernement du Québec, ont
Permis 3 I'entrepreneur de s’approcher des universitaires. Au
“Part, P'entrepreneur pense que I'université va chambarder
02“ eﬂl{eprise, il a peur de l'universitaire. Il faut surmonter
te‘meﬁance, il faut donner le goiit 4 I'entrepreneur de faire
veloppement. PARI a souvent donné ce résultat.

fai?;?ts fajts que j’ai cons,tatf’:s,. ccrta}i’ne§ corppagnies n’existe-

et 5o Meme pas aujourd’hui si ce n’était grice a la rccherc'he

“’exius !e programme PARI. La p]upart des nouveaux produits
Staient pas il y a quatre ou cinq ans.

. er}cj;: au}re .Pqint: :31’ tous les di.rigean'ts de compagnies que j’gi
e Ntrés jai posé 12} question suivante: «Auriez-vous fait
ré nreChe’rche sans I’apport du programme PAR'I?» Et la
S¢ a €té unanime, c’est: Non! Pourquoi? Eh bien, parce
ie:ssgrvem ces petites entreprises n’ont pas les moyens ‘finanj
» N plus, le programme leur a donné une crédibilité qui

T permet d’aller chercher du financement ailleurs.

2]
é"aclue;.t lsul‘ cette toile de fond, monsigur le PrésidenAt, qu’il fal..ll
ire g, eS’nouvcl]es promesses du 'dlSCOUI'S' dq :l“ronc. ’Je flms
reche?-c;: Clest cnc.ouragean’t de voir la priorité donnée a la
Apier e’sur papier. Ce n’est pas avec I’encouragement sur
Iy ) 9Won fait de la recherche au niveau du plancher de
i A un moment donné cela prend des sous. On a beau

r . , 1% ;
oreg 5 lesrconsultatlons, créer des comités, on n’a rien de con-
a fin,

Sur la technologie, conférence qui sest tenue a Winnipeg

s, un]lUS t6{ cette année. On disait qu’il y avait un consen-

dapg . | fal!alt que le gouvernement dépense plus d’argent
Omaine de la recherche.

lOp Ons,eu,: le Président, s’il faut limiter les dépenses a ’enve-
Noyg réufi 8Ctaire déja existante, c’est ce que le gouvernement
dllg,, Pte Joslr apres jour, ici, moi je dis qu’il faudrait couper
ay dgy, alin d augmenter les fonds consacrés a la recherche et
€loppement.

Je s ;
na Voudrajs citer une des conclusions de la Conférence natio-
u
8

leg ér:‘:;}ﬂais qu'il y a des décisions difficiles a prendre, mais
1€ns ont donné un mandat au gouvernement conser-
l Tnenl:r Prenfire ces fiéci_sions. EE je dis aux dé:putés du
%8 da isi ent aujourd’hui: Si vous n’étes pas préts & prendre
10ns difficiles qui s’imposent, nous, nous les prendrons

_ Pace dans deux ans.

Je ; : 2 } g
;‘:m}ﬂe, monsieur le Président. A la lumiére des témoi-
€ jaj

sur Jal regus et que le gouvernement conservateur a
€ programme PARI, & la suite de ma tournée dans

t

L’Adresse—M. Berger

ces entreprises, 4 la suite du rapport Neilsen et du rapport
Wright qui ont tous les deux fait I’éloge de ce programme, je
demande au gouvernement de démontrer sa bonne foi et de
réviser la décision de couper de 60 millions de dollars e pro-
gramme PARI. Au contraire, on devrait réaffecter ces fonds,
sinon, augmenter le budget de ce programme vital pour I’ave-
nir des PME au Canada.

e (1750)

[Traduction]

M. Malone: Monsieur le Président, je voudrais tout d’abord
signaler au député de Laurier (M. Berger) que j’apprécie tou-
jours le mal qu’il se donne pour préparer ses discours, et sur-
tout le ton qu’il emploie pour illustrer son propos. Il est un
exemple dont nous devrions toujours nous inspirer 4 la Cham-
bre des communes.

Je voudrais préciser certaines choses pour sa gouverne. Il
prétend que la France produit bien plus de blé que les Prairies.
Il ne devrait pas oublier que c’est justement I’'un des problémes
qui affligent notre agriculture actuellement. En effet, il faut
placer cet écart dans une plus juste perspective en rappelant
que 70 p. 100 des revenus des agriculteurs frangais leur vien-
nent directement du Trésor public. Ce n’est pas Pefficacité de
I'industrie agricole qui est en jeu. La source du probléme est la
concurrence entre le Trésor de divers pays.

Le fait est que, sauf pour les régions de culture du mais aux
Etats-Unis, il n’y a aucun endroit au monde ou I'industrie
agricole est aussi efficace que dans les Prairies canadiennes.
Par conséquent, le député ne pense-t-il pas que la meilleure
solution pour les Canadiens serait de prendre tous les moyens
possibles pour mettre fin 4 la guerre commerciale entre la
Communauté économique européenne et les Etats-Unis? A
mon avis, c’est certainement ce qui nuit le plus a I'industrie
agricole du Canada aujourd’hui. Je voudrais savoir ce que le
député en pense.

M. Berger: Monsieur le Président, je remercie le député de
son observation et je dois dire que je suis d’accord avec lui. Je
suis certain que les agriculteurs du Canada sont parmi les plus
efficaces du monde dans les régions fort restreintes que nous
pouvons consacrer a I'agriculture. Le député reconnaitra cer-
tainement que seulement une petite partie des terres canadien-
nes sont propres a I’agriculture.

Nous devons en effet prendre des initiatives commerciales et
il importe certes de mettre fin a cette guerre du commerce.
Tout ce que je peux dire cependant, c’est qu’il continuera pro-
bablement 4 y avoir des guerres commerciales et des subven-
tions gouvernementales quelconques. Les divers pays trouve-
ront toujours un moyen d’éluder les régles établies sur le
commerce. Par ailleurs, si I'on examine la tendance au cours
des 20 derniéres années, on constate que les ventes de produits
agricoles représentent un pourcentage de plus en plus faible de
nos ventes 4 I'exportation. Selon moi, nous devons devancer la
concurrence. Nous devons nous servir de la technologie pour
vendre des produits auxquels d’autres n’ont peut-étre pas
encore songé.



