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Les conditions du marché exi-
gent beaucoup de prudence

Deux dangereux extrêmes que les détaillants devraient éviter à tous prix--
Le grand danger de la spéculation dans les circonstances actuelles--
La demande publique pour la qualité est un facteur très important dans
la situation.

U NE douzaine de pages de matièreà lire ne pourraient donner une
meilleure idée de ce qui vient de

se passer dans le marché du cuir que
les incidents relatés sur cette page.
A vrai dire, un tel marché ne s'est
jamais vu et il est à espérer qu'une
semblable situation ne se produira
pas de nouveau.

Toutefois, c'est à une condition que
nous devons faire face actuellement
et non à une théorie. Ce qui existq
dans le moment nous intéresse* plus
que ce qui "pourrait exister" ou non.
Pour le moment, les moyens à prendre
pour remédier à cette situation nous
importent plus que la recherche de ce
qui a pu la causer.
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viendrait dangereux? parle gouveà 35 cents
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brièvement et im-
partiallemevt.

Deux dangereux extremes.

Comme la chose arrive toujours
dans un marché incertain, certains dé-
taillants achèteront plus de marchan-
dises qu'il ne leur en faut dans l'es-
poir de faire un "gros profit"; d'au-
tres n'achèteront pas assez ou en très
petite quantité dans l'attente d'une
baisse des prix. Ces deux extrêmes
sont dangereux, et ceux qui agissent
ainsi courent au désastre. Celui qui
achète trop spécule non seulement sur
le cours futur du marché, mais il se
met aussi dans une position fausse en
ce qui regarde l'écoulement de son
stock. Il spécule également sur -les.
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stock de rester populaires. Il a épuisé
ses ressources à leurs limites, et un
changement subit dans le goûIt du pu-
blic le trouve dans l'impossibilité
d'en profiter. Car il doit vendre les
modèles qu'il a en magasin, ou ne rien
vendre du tout.

D'un autre côté, le détaillant qui
n'achète pas assez - qui laisse son
stock s'épuiser et son choix de poin-
tures devenir désassorti - aura pro-
bablement de la difficulté à se procu-
rer une quantité suffisante de mar-
chandises au commencement d'une
saison nouvelle. Et il est plus que
probable qu'il lui faudra payer plus

cher pour les mar-
chandises qu'il pour-
ra se procurer.
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