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budgétaires. La municipalité de Me-
xico cherche moins à capter d'autres 
sources qu'à économiser l'eau dont elle 
dispose (toilettes à faible consomma-
tion d'eau) et à recycler l'eau utilisée; 
• réduction des émissions dégagées 
par les véhicules — on envisage 
sérieusement d'étendre les lignes de 
métro et d'élargir la flotte de tramways. 

Parmi d'autres débouchés offerts au 
Mexique, on mentionnera les secteurs 
suivants : 
Communications : de 5 à 10 milliards 
de dollars seront consacrés au dévelop-
pement des télécommunications au 
cours de cinq prochaines années — un 
nouveau satellite de télécommunica-
tion devrait être mis en orbite vers1993. 
Transports : chemins de fer : le 
Mexique aura besoin de nouveaux 
matériels roulants, de nouvelles loco-
motives, et aussi d'un programme de 
soutien et d'une aide technologique pour 
rénover les équipements qu'il possède; 
on est en train d'étudier la mise en place 
de connexions ferroviaires radiales 
entre, d'une part Mexico et les deux 
autres zones métropolitaines et, d'autre 
part, les centres périphériques; trans-
port aérien : les deux compa-gnies aéri-
ennes mexicaines sont en train de 
négocier l'achat de nouveaux avions. 

Énergie : le Mexique aura besoin de 
plusieurs centres de production d'éner-
gie thermique et hydro-électrique pour 
accroître sa production énergétique de 
10 000 MW au cours des trois pro-
chaines années. 

On étudie actuellement un programme 
majeur de rénovation et d'expansion du 
système de distribution d'électricité, 
pour lequel le Mexique négocie actu- 

ellement, avec la Banque mondiale, un 
prêt de plus de 400 millions de dollars. 

Mine : les Mexicains sont impressionnés 
par les compétences canadiennes en 
matière d'exploitation minière et sont 
en train d'en tirer des leçons. Les re-
strictions imposées aux investissements 
étrangers dans le secteur minier sont 
actuellement examinées et devraient être 
assouplies au cours des prochains mois. 
On a également décidé de réduire les 
impôts sur l'exploitation minière. En-
fin, le Mexique a besoin de machines et 
de savoir-faire canadien dans le do-
maine minier. 

Produits pétrochimiques : la capa-
cité de cette industrie augmentera d'en-
viron14 millions de tonnes au cours des 
cinq prochains mois. Cette expansion 
offrira des débouchés à la technologie 
canadienne spécialisée dans la fabrica-
tion de certains produits nouveaux pour 
le Mexique, et fournira à l'industrie 
mexicaine certains produits pétrochi-
miques que ce pays ne fabriquera pas. 

Agro-alimentaire : les priorités visent 
l'accroissement de la production d'ali-
ments et l'amélioration de la situation 
des producteurs — deux secteurs qui 
offrent des débouchés à nos exportateurs 
de savoir-faire, de marchandises et 
d'équipements; des initiatives qui visent 
à augmenter la production de lait, de 
porc, de volaille et de viande de boeuf 
offriront des débouchés aux fournis-
seurs canadiens de bétail et de pro-
vendes, ainsi qu'à nos entreprises 
spécialisées dans les techniques et les 
équipements de gestion des troupeaux, 
et dans la transformation et la distribu-
tion de produits alimentaires finis. 

Si le Canada importe beaucoup plus 

du Mexique (pour 1,68 milliards de 
dollars en 1989) qu'il n'y exporte (pour 
600 millions en 1989), l'éventail de nos 
exportations a cependant beaucoup 
changé depuis 1970. 

Depuis cette époque, les ventes de 
produits agricoles sont passées de 13 à 
32 % du total des exportations, mais 
celles de produits finis ont légèrement 
baissé. La plupart des exportations 
canadiennes vers le Mexique compren-
nent maintenant des céréales et des 
graines oléagineuses, des produits auto-
mobiles et des équipements de télécom-
munication. 

La visite au Mexique de M. Crosbie 
suit de près les rencontres ministéri-
elles canado-mexicaines d'Ottawa, en 
janvier, et la visite du premier ministre 
Mulroney à Mexico, en mars dernier. 

Outre les ententes commerciales con-
clues à cette époque pour renforcer les 
liens bilatéraux, le Conseil commercial 
mexicain pour les affaires internatio-
nales et le Conseil canadien pour les 
Amériques ont conclu un protocole de 
coopération. 

Cet accord marque les premières rela-
tions officielles, depuis 1983, entre des 
associations de gens d'affaires de nos 
deux pays; il permettra d'élargir les 
contacts entre les personnes et les en-
treprises des secteurs privés. 

On trouvera ci-dessous une liste 
d'études de marchés concernant le 
Mexique, commandées par l'AECEC 
(ces études devraient être publiées cet 
été) : 
équipements de télécommunication et 
composants électroniques; équipements 
de tourisme, d'hôtel et de restaurant; 
équipements de lutte contre la pollution 
et de contrôle de l'environnement; 
exploitation minière; articles de sport 
et matériels récréatifs; pétrole et pro-
duits dérivés; industries mexicaines sous 
douane (Maquiladoras); documents 
d'expédition et règlements douaniers 
pour la vente au Mexique; sys-tèmes 
pédagogiques; industrie et pièces auto-
mobiles; équipements agricoles; 
céréales et produits chimiques con-
nexes; fer et acier; équipement d'ex-
ploitation forestière; et logiciels. 

Pour obtenir d'autres renseignements 
sur les débouchés commerciaux au 
Mexique, communiquer, à l'AECEC, 
avec : Don Butler, Direction de l'ex-
pansion du commerce aux Antilles et 
en Amérique centrale (LCT). Tél. : 
(613) 995-0460. Télécopieur : (613) 
996-0677. 
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