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L’AVENIR ECONOMIQUE DU CANADA

Nous recevons un numéro du “Bul-
letin Mensuel de I’'Union du Commerce
¢t de PIndustrie”, pour la défense =o-
ciale, publié & Paris, Nous y trouvons
une causerie trés intéressante et trés
instructive a la fois, de M. A. Poin-
dron, agent commercial du gouverne-
ment canadien & Paris, sur 'avenir éco-
nomique du Canada.

Nous regrettons de ne pouvoir pu-
lier in-extenso cc discours auquel
d’ailleurs un -certain nombre de jour-
naux ont déja fait de larges emprunts.
~ En le signalant & nos lecteurs nous
navons qu'un but, celui de leur rappe-
ler que, dans ces derniers temps, il a
¢t¢ fait un grand pas pour assurer le
développement futur de nos relations
commerciales avec les pays étrangers.

Nos ressources, nos richesses latentes
sont considérables ; celles que nous con-
naissons sont immenses mais nous ae

entretiennent les commergants ot les
industriels des autres pays.

Les membres  de 1'Association  Jes
Manufacturiers Canadiens qui =e sont
rendus en Angleterre et sur le conti-
nent européen ont cux auesi fait ocuvre
utile dans ce sens, nous n’en doutons
nullement et nous en verrons hientdt
les fruits.

Tous dans une certaine mesure nous
pouvons aider i faire que le Canada
soit un pays grand non s=eulement par
son ¢tendue, mais grand aussi par =on
développement intellectuel, moral, coin-
mercial ot industricl. Que chacun ap-
porte done =a picrre & I'édifice afin que
soit assuré Vavenir.

ENSEIGNEMENT COMMERCIAL

TUn Comité de lTa Chambre de Commer-
ce du District de Montréal, composé des
officiers de la Chambre, des Membres
du Comité de la Comptabilité ct de plu-
sieurs autres membres qui lui ont été
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faires parce que, selon les économistes,
elle peut réellement se définir comme la
science commerciale, économique,
vernementale et administrative,

“Cette science a méme droit a 1'ensei-
gnement universitaire comme nous le
constatons par ce qui se passe A I'étran-
ger: aux Etats-Unis, en Angleterre, en
Allemagne, nous voyons les Universités
de ces pays fonder des Chaires de Com-
merce: en Belgique, en France et o¢n
Suisse, des Institutions sont fondées et
subventionnées par 1'Etat, et qui ont
pour but les hautes études commerciales.
Dans la Suisse, il a été fondé, il y a a
peine quelques années, une école poly-
technique commerciale. Dans le pro-
gramme de ces institutions, I'enseigne-
ment de la Comptabilité occupe le pre-
mier rang.

“Maintenant, n'est-il pas logique de
croire que, si cette connaissance est si
importante, son enseignement doit étre
donné avec soin et d'une maniére ration-
nelle. :

“Par suite des problémes multiples que

gou-

les connaissons pas toutes. Qui sait .o
qu'on ne découvrira pas, quand la lo-
comotive  du  Grand-Trone-Pacifique
sifflera en  traversant ces immenses
régions du Nord et de 1’Ouest encore
d¢peuplées et inexplorées aujourd’hni?

Ce qui nous manque, ou plutét ce
qui nous manquera le plus bientit. re
sont des débouchés. _

Nous avons maintenant des agents
commerciaux répandus sur plusieurs
points du globe; cest & eux qu’il ap-
partient, comme ’a fait M. Peindron
devant PUnion du Commerce et de
I'Industrie, de faire connaitre an de-
hors mos ressources, mos richesses ot
notre production. d’annoncer, en un
mot, la clientéle du Canada.

Nos agents commereiaux a Pétranger
peuvent beaucoup pour assurer cet ave-
nir économique du Canada plein de
hromesses et plein d’espérances dont ils

ATJOIMTS, @ ete imvité a se renseigner sur
les méthodes suivies, en général, par nos
écoles et nos colléges, dans l'enseigne-
ment commercial. Il a fait rapport com-
me suit & la Chambre de Commerce:

“Votre Comité n'a pu se renseigner,
comme il l'aurait désjré, sur toutes les
méthodes adoptées par les institutions
d‘enseignement commercial. Aussi se
contentera-t-il de formuler une opinion
sur les choses qui ont le plus frappé son
attention ou qui ont été l'ohjet de ses
observations dans la pratique courante
des affaires; votre Comité veut parler
plus particulierement de I'arithmétique
et de la comptabilité, de la connaissance
desquels dépendent plus souvent qu'un
ne peut le croire, I'avenir et le succeés de
ceux qui se destinent & la carriére com-
merciale.

“Votre Comité est d'avis qu'une Tréfor-
me s'impose dans l'enseignement de ces
matiéres dans nos institutions, surtout
dans l'enscignement de la comptabilité
qui est la science par excellence des af-

Ta complabilité a & résoudre, son ensei-
gnement doit étre raisonné. Et pour que
I'éleve saisisse bien les principes fonda-
mentaux de celte science (ans toute lenr
étendue, cet- enscignement doit Iui étre
présenté “dans une langue cxacte et pré-
“cise, o0 chaque signe représente une
“idée hien déterminée, hien circonscrite,
“afin qu'il puisse parvenir a bien déter-
“minerK a bien circonscrire les idées par
“une analyse rigoureuse.”

“Comment atteindre ces fins  quand,
pour enseigner cette matiére, & laquelle
toutes leg resonrees de la langue mater-
nelle sont de toute nécessité, on se sert
d’'une langue étrangeére, dont 1'enfant,
trop souvent, ne connait pas ou ne pos-
séde que les premiers éléments, et qu'il
doit apprendre en méme temps que la
matiére ern.spi;mé(-?

“Il1 s'agit ici d'apprendre A 'enfant
non-seulement des formules, mais de rai-
sonner les prohlémes qx:i/?f;wésnntont
a lui sous différents aspects. En lui im-
posant de raisonner ces prohlémes dans
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