
LE PRIX COURANT

L'INVENTAIRE

Dain îles aninées de prospéirité le cer-
merçant ne doit pais plus né6MIlger de con-
nattre le véitable état de ses af faires
qtue -dans les années pendnt esqueilies
L3, conimerce est an'issanit. Pourquoi
se contbenfter de savoir d'une taqon' géné-
rale que lme profits -die V'année ont été
plus élevês setite année qu'ils -ne î'onit été
l'anciée pIréoédiente et, se déclarer satis-
fa-il de irésufitaits dont on nie coninaîtrait
pas dimnportance réside.

lie cou-imerçantpeint et doit, an faisant
chaque année -soin Inventaire, se rendre
commpte de 'tout ce qui a 'pu l'aider à. aug-
ireniter son chifDre d'affai1res et ses pro-
fite, s'il y a eu augmentation et, dans le
c-aont-ur,-e qui doit être l'excep-
tion Ocbuelient, enLdiler lesl causes qui
onDt contribué à düninueir le chiffre des
affaires ou diesprofits.

Augimentation d'affaires ne sdgniifie
d'ailleurs Pas toujours augmentation de
profits; aussi, d'tnventaln'e devirait-Il don-
nier l'occasion d'une revision des prix de
vente. Les prix de vente sont quielque-
fois trupg élevés et empêchent l'écoulle-
ment des miohanddises; dans ce -cas, i
est néciessa1re dis les abaisser. ,Le bé-
nflce isem moins grand sur chaque ven-
'te, mais pair la muiltilicilté des ventes
les profits ulgimenieronL Vendre bon
mlarché pousr vendre beaucoup est une

devise que beaucoup de marchandis poxiur-
caient miettre en pratique avec succès.

Dans les années prospères on se re-
lâche peut-être un pou du côté de la pru-
dence que tout comimerçant doit appor-ter
dans ses achats et dans la 'renitrée dis se-s
c-rédits. Le chiffre d'affaireis aujgmen-
tant, on est tenté d'aciheter davantage
aussi bien ein quantité qu'en variété dez
ma-rchandi-ses -et oni va -quelquefois au-
delà de ce -qu'une sage -réserve cotuman-
derait de faire.

L'invenitalie est encore Mù une excel-
lente occasion die se coririges- si un excès
d 'enthousiasme a fait comnmettre une er-
rcur de jugement. L'Liventbaire est, en
effet, une bonne leçon de choses pour le
comimerçant qui étudde séirleusemnint, sa
situation; c'estpour 'lui une sorte d'exa-
men -de conscience c;ojmiia dont il
peut tirer grand fruit.

Il ine suf fit pas à un marchand de dire s
ser son bilan, die coninaître exactement
-'Vétat de son actif et de son passif. Ti
&Wj Importe tout au moi-ns autant de sa-
voir s'il a comirmis des fautes. et, dans
l'affirmation de preindire les' mesures
voulues pour les éviter à l'avenir.

C'est ainsi que, bien souvent, il recori-
naîtra que le manque de surveilflance
d'anis -les crédlitis qu'il a accordés lîui a
occasfionné des psrbeis qu'Il auiunat pu é-vi-
ter avec un peu moins de négligence.

A viral d:îre, il n'existe aucune excuse

qur 'puisse dispenser un. coixnserfant. de
fai-re con, l'nventàlre chaque année. Dun
le faisant IRi y trouve maine avaantagrs,
tandis qu'en -ne de faisant pas Md mairche
toujours à tâtons sans être sùr de ne pas
ta-êb'ucheir dans les olrnièwes que lui cache
l'obscurité de sa situation.

CA LE N DRIERS

Nouis accusons réceptions avec areqner-
cimnvets ëes caleindalers que nous ont
a dressés les maisons suivantes:

J. M. Douglas & Co., Moniréal, agents
pour le whilsky Ecossails de Dewair. L%~
maison J. M. Douglas & Co., fête, en 1907,
le 50e anniversaire de sa fontdation; nous
la prions, à eette occasion, d'accep«ter
nos meiflileurs complimenits.

Connors Bn-os.. Ltd., Black's Harboitr,
N. B., emipaqueteuris et préiosateus's de
-poissons de -iaier. Leuir marque " Brn--
wick" est byieni connue de nos lecteurs.

A. E. flartois et Fils, Farnhom, maga-
si-n général.

Feideiai Life Insuirance Co., Hamuilton.
Lud'ger Gravel, Montréal, ferronneries

et fournitures pour carrossiers, sellier,
etc., aigenits de manufactures. M. lidger
Graveil, en -plus de son splendide calen-
drier qui représente un forgeron à l'ou-
vrage, nous enivoie également un, "T'ele-
phone Direc'tory", tirés pratique, avec ca-
lendvier. ainsi que ses souihaits sur car-
te postale en aIumni4uin d'un très joli
effet.

A. Bonneville, Café Commnercial, coin
Notre-Dame et St-Gabried.

THÉS. DE* TOUTES SORTES

Victoria et Princoss Louiso
THÉS VERTS DU JAPON

et THÉIS NOIRS "OEYLON BLENDII

Nos voyageurs sont maintenant en route, avec un assortiment complet d'échantillons.

Laporte, Martin & Cie.., te
Marchands en Gros et Importateurs

MONTREALO


