Stratégie de promotion du Commerc‘e intemnational : 1998-2001

Rendement des programmes et des services
(Selon les résultats clés)

{
Accés aux marchés

RESULTATS (Ce que nous voulons réaliser) : Maintenir un accés sir aux marchés et améliorer cet accés

. Inititives : Résultats attendus
(fes résutats que nous voulans obtenir)

Déﬁmr en collaboratmn avec l’mdustne, les 1mportams obstaclw
au commerce et l’m\ anssement sur les marclm pnontams et
en developpement B

L analyses et de consultations, notamment de consultations sectorielles
« Renforcer I'appui 1 Ia libéralisation du commerce fourni au pays m d&s
progmmmes de sensibilisation et des cormxltanons ; :
o Favoriser une meilleure compréhension du programme commercml au sem'
~: delapopulanonetlareahsanondunconsensusacetegard :

. régionales (OMC, ZLEA; APEC) :
. ﬂaborer des positions mnadlennes en m:mere de polmque commeruale

;- codes de condmte, lec commerce et I'environnement, le travail et la culture '
. Reperer les causes de fncuon dans les relations canado-américaines et -
- trouver des reponses en consultam Ie secteur privé

| Négocier des accords ¢ commercmux bxlateranx, reglonaux
et multilatéraux R

a) Multilatéral = ' ‘

. Le régime commercial mulnlztéral de TOMC fonde sur des reglements est
- renforcé par Ia promotion d'une tranisparence accrue et d' un plus grand
- respect du processus de réglement des différends -

~* lamiseen oewvre de tous les engzgemems pris lors de l'Uruguay Round
- est devancée
* De nouveaux membres accedent i l OMC, tous les pnnapaux partenmres ‘
- commerciaux en font partie” -

0 IgtermnwtpreparepourlarepnsedesnegoaauorxsdeIO\le -
l'agnmlmre (1999) et les services (2000), et une nouvelle ronde de L
negoaanonssamorcepeul -reenlan2000

® - Les provinces et les intervenants de l'ndustrie sont consulm a su]et de
- leurs intéréts et de leurs priorités de négociation

o Les negoa:mons relatwes i l'Accord mululaxeral sur §i mwesussemml
*“sont achevées T

. L’agnculmre est mtégrée i l’Accord de I OCDE relauf i des lignes duectncm
- pour les crédits 3 l'exponanon bénéficiant d'un soutien public -

- Des négouanons ont lieu 2 propos d'un protocole sur la bxosécunle v

o Clarifier les priorités du Canada en manere d'acces ax mzrches i la smte

o Elaborer une stratégie canadienne 2 mojen terme pour les negoaiﬁons i "f
.- venir sur I'accés auxmarchésausem dms(ancesmululaxeraleset oo :

.- pour ce qui est des nouvelles questions concernant la régie des sociétés, les

Indicatewrs - Meswede | Objectifs de

"~ de rendement ‘rendement 'rendement

(Quels signes permettentde | (Comment mesure--0n
déterminer si on a obtenu les . les progrés?)

résultals attendus?)

* Rendement relié 2 I'acces aux marchés

(bilatéral et multilatéral) :

o marchés traditionnels

* marchés prioritaires

* marchés en développement

¢ Rendement relié aux négociations visant 2 éliminer les obstacles

au commerce identifiés par I'industrie :

* priorités canadiennes reflétées dans I'accession 3 'OMC

o priorités canadiennes reflétées dans le travail de I'OMC en
vue de 1 prochaine ronde

o Rendement relié 2 I'élimination des causes de friction dans les

relations commerciales :
* réglement des différends

¢ Rendement relié 4 la promotion des intéréts canadiens &

I'échelle internationale :
o représentation des intéréts canadiens au sein d'instances
internationales (OMC, APEC, OCDE et FAQ)
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