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LE CoMaRCE IMPROFITABLE

L'art de vendre est, sans doute, d'une grande impor-
tance pour le commerçant, mais celui d'acheter l'est
peut-être plus encore.

Si l'on a bien acheté, en effet, la vente devient com-
parativement facile. D'ailleurs les marchands détail.
lants les plus prospères disent que leur succès est dû
au soin avec lequel ils font leurs achats.

Selon les rapports de la commission fédérale du Com-
merce des Etats-Unis un nombre vraiment important
de maisons commerciales de ce pays surtout parmi les
petites, ne font pas de bénéfices réels.

Il n'y a aucun doute qu'une enquête minutieuse dans
le commerce de détail révèlerait un pourcentage très
élevé de magasins dont les bénéfices sont nuls si le
vieux stock était évalué à sa véritable valeur et toutes
les mauvaises dettes prises en considération. On cons-
taterait même que 'maints propriétaires ne se font pas
un salaire raisonnable.

L'une des causes de l'insuccès des marchands détail-
leurs est les achats exagérés qui comportent l'achat
de marchandises difficiles à vendre.

Nombre de marchands le la campagne sont meilleurs
comme vendeurs que comme acheteurs. En vendant ils
ont affaire à des eens oui connaissent la marchandise
moins ou'eux. mais c'est le contraire oui arrive quand
ils achètent. Et onelonefois le fournisseur profite de
sa sunériorité nour lui faire prendre une quantité trop
considérable d'articles.

Les 'ronriétaires des urands établissements de ville
savent très bien au'ils ne peuvent se permettre de con-
qarver du stock mort. onue les articles restant invendus
dans ln délai raisonnable constituent une perte et que
celle-ci est d'autant nîns forte ne l, délai se prolonge.
Tis savent. en un mot. onue nlus ranidement le stock se
renouvelle, plus considérables sont leurs bénéfices.

Beaucoup de marchands se nuisent en vendant à sa-
sacrifice eelles de leurs marchandises qui ne sont pas
demandées.

LA SITUATION DES COMPAGNIES DE
NAVIGATION AU DANEMARK

On assure que le gouvernement dafrois a décidé d'im-
poser une taxe spéciale sur les bénéficeê de guerre des
compagnies de iavigation. Cette taxe s'élèverait à 20
pour cent des recettes brutes mensuelles. Il convient de
faire remarquer à ce propos 'que les compagnies de
navigation danoises, dont les bénéfices réalisés en 1915
sont de beaucoup supérieurs à leur capital, ne seront
pas très atteintes par cette nouvelle taxe.

RARETE PROß4BLE DE LA PRESURE POUR LA
FABRICATION DU FROMAGE

L'approvisionnement des estomacs secs de veaux
avec lesquels est produit l'extrait de présure dont on
se sert dans la fabrication du fromage, nous est venu,
depuis de nombreuses années, des pays d'Europe, avec
lesquels nous sommes en guerre, et il est probable que
les fabricants canadiens de fromage seront forcés de
revenir à la vieille habitude de préparer leur présùre
avec des estomacs de veaux tués dans leur localité res-
pective.

Pour faire face à la situation, là division de la Laite-
rie à Ottawa a publié une circulaire dans laquelle il
est recommandé de faire un approvisionnement d'es-
tomacs de veaux et donnant en même temps aux fabri-
cants de fromage les indications nécessaires pour la
préparation de la présure.

Des copies de cette circulaire, pour distribution par-
mi les patrons des fromageries, peuvent être obtenues,
sans frais, en les demandant au Commissaire de l'In-
dustrie Laitière et de la réfrigération, Ottawa, Ont.

La présure préparée de la manière indiquée coûterait
à peu près la moitié de ce que coûte actuellement l'ex-
trait de présure que l'on achète habituellement.

NOUVEAU MATERIEL POUR TOITURE

MM. Bird and Sons, de Halmilton, les propriétaires
de la plus grande fabrique de matériaux pour toiture
et de planches murales du Canada, ont mis sur le mar-
ché un nouveau matériel pour toiture extrêmement in-
téressant. Il consiste en un feutre satiné d'psphalte,
comme base, et d'une surface d'ardoise écrasée, et sa
dimension est le double de celle d'un bardeau ordinai-
re. On prétend que ce matériel est non seulement aus-
si beau que l'ardoise, mais encore d'un prix économi-
que. très durable et résistant au feu et facile à poser à
cause de l'uniformité de ses dimensions.

Le nouveau bardeau est mis sur le marché avec le cé-
lèbre matériel pour toiture Paroid et la planche mu-
rale Neponset.

Un négociant en cuir alla dernièrement à New York
et acheta dix douzaines de peaux de chevreau de cou-
leur verte qu'il paya sur la base de 40 cents le pied.

Il les emporta chez lui à peu de distance de là et pria
un tailleur de venir le-voir.

Le tailleur qui était à ce moment activement occupé
à la confection du nouveau genre de vêtement en cuir
pour le skating et l'automobilisme-en acheta 'six dou-
zaines moyennant 70 cents le pied.

C'est un prix sérieux mais ce cuir est fashionable
pour robes de skating et d'automobile.
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4Tanlefoot
Le destructeur de mouches non vénéneux

SangIàanger, Hygiénique, Sûr

Attrape 50,000,000,000 de mouches
chaque année
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