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Vendez la Peinture qui Jouit d’une
Réputation Nationale.

N ou deux produits dans chaque catégorie différente de marchandises
tiennent la téte parmi tous les autres dans l'estime publique. Ce sont
les produits qui édifient les centres prospéres, qui emploient des millions
d’hommes et éclipsent toutes les sutrga fabrications dans leur ligne, tant par
le volume des ventes que par les profits qu'elles procurent. De tels produits
sont tellement connus et se maintiennent si haut dans la confiance publique
que la demande qu'ils provoquent réduit le prix de vente du marchand & son
taux le plus bas, C'est 1a le succds de Ia vente.

L'agent de Sherwin-Williams possdde eri plus I'avantage de droits de ventes .
protégés sur certaines lignes qu'aucun autre ne peut vendre dans sa localité.
Les produits de Sherwin Williams fournissent tous une belle marge de profits
et la compagnie établit toujours des plans nouveaux pour sugmenter les ventes
dans les magasins de ses agents, elle obtient ainsi le chiffre maximum
d’affaires dans la localité ol se trouve une agence S-W. Pouvez-vous vous
permettre de négliger la chance de vous assurer 'agence de Sherwin-Williams
dés que vous le pouvez ? Une demande par carte vous donners tous renseigne-

ments complémentaires.
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UN FINI POUR USAGE 8 DE vTU(IS GENRES

THE SHERWIN-WILLIANS CO.of —Canada, Limited : -Montreal, Toronto, Winnisey, ‘
Calgary, Vancouver, Ilallfu, N.S., l.omlon, Eng.
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