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LE REFERENDUM DU 20 SEPTEMBRE

Danz une dizaine de jours, les électeurs
de Montréal seront consultés sur le mode
d’administration qu'il convient de donner
A notre Cité

D'icl 13, les travaux de la (Commission
Rosale auront pris fin.  Ces travaux au-
ralent pu continuer plus longtemps et dé-
voller dautres faits de gaspillage, de
boodlage ot de marchandages, mais ils
ne nous auraient rien appris de plus que
ce que nous savons de U'incurie et de I'a-
narchie qui régnent & I'Hotel de Ville

Tous nos lecteurs connaissent les faits
révélés I'administration
municipale:;

A Penquéte sur
ventes et achats de places:
faits de concussion de toute mature o pa-
tronage. favoritisme au détriment du Tré-
sor de la ville et de la bonne gestion de
ses affaires, ete, ete  Inutile d'insister;
chacun connaft les faits et leurs consé-
quences

(Vest précisément parce que tous nous
sommes suffisamment éclairés sur le pas-
86, que nous avons le devoir de faire en
sorte que les fautes et les actes crimi-
nels que nous connaissons ne se renou-
veldent plus dans avenir

L.a grande consultation du 20 septem-
bre doit trouver tous les électeurs préts
A remplir leur dovoir

Aprés qu'elle
nous a révelé ancun électeur ne peut dé-
SOl désinté-
resser de administration de la chose pu-
blique

Cestoaux Clecteurs quil appartient de
signifier leur volonté de faire cesser le
criminel gdehis de U'HOtel de Vile  1s
le peuvent et ils e doivent

I'enquéte rovale et ce

consciencicusement  se

Is le feront le 20 sentembre en réela-
mant la réduction du nombre des éche-
vins et I'établissement  d'un bureau de
controle &lu par le peuple et en refusant
la constitution d'un bureau technique que
les échevins domineraient & lear profit.

La Ville doit étre administrée an profit
des citoyens et non au bénéficr des 6che
vins

C'est dans ce sens que voteront  les
électeurs au referendum du 20 septembre

L'INSTRUCTION COMMERCIALE

Un marchand avait mis son jeune fils
au collége et lui avait fait suivre le cours
commercial enseigné dans cet établisse.
ment.  Le cours complété. le jeune hom-
me sortit avee son diplome. Joie du pére,
contentement du fils.

Le fils était iutelligent, travailleur, at
tentif; ses professeurs étaient satisfaits
de lui; c'était I'un de leurs meilleurs 6a.
ves. “Il vous fera honneur un jour™,
avait dit au pare le directeur du collége

Le pere était un de ces braves mar-
c¢hands qui, plus d'une fois, avait regretta
son défaut d'instruction. 11 avait réussi
a s'amasser, grice A son travail et A son
esprit d'ordre et d'économie, assez de
biens pour é8tre certain de vivre tranquil-

LE PRIX COURANT

le, quand I'Age ne lul laisserait plus I'ac-
tivité voulue pour consacrer aux affaires
tout le temps nécessaire.

Son fils 6tant sorti du collége, il le prit
A part et lul dit & peu prés ceci:

“J'ai trop remarqué ce qui me man-
que et ce qui manque & beaucoup de mar-
chands de mon l':e. pour avoir voulu te
retirer de I'écol® aussitdot aprés ta pre-
miére communion, comme ont été obligés
de le faire mes pauvres parents. Tu
viens d'étre diplomé a la fin de ton cours
commercial; tu as une instruction théori-
que qui m'a toujours manqué et qui

m’aurait bien servi dans la pratique des °

affalres, si j'avals su ce que tu dois sa-
voir aujourd'hui.

“Ne vas pas croire, cependant, que tu
saches beaucoup de choses. Mets-tol bien
dans la téte, au contraire, que tu as beau-
coup pius & apprendre que tu n'as jamals
appris et que, toute ta vie, tu devras con-
tinuer & apprendre, si tu veux étre un
commercant 4 la hauteur de ton temps.”

l.e jeune homme s'était imaginé que,
son cours commercial terminé, et son di-
plome en mains, il n'avait plus qu'd se
mettre 4 cOté de son pére pour le rem-
placer bientot sans avoir beaucoup & ap-
prendre.  Mon pére, s'était-1i dit, n'a ja-
mais su ce qu'est le droit commercial, la
comptabilité et tout ce qu'on nous en-

seigne dans un cours commercial.

Quand je sortirai du collége, papa n'au-
ra rlen ou si peu de chose & m'apprendre,
qu'il ne me faudra pas grand temps pour
me mettre au courant des affaires et di-
riger son commerce.

Aussi fut-il surpris du petit discours
que lui tint son pere et plus surpris en-
core quand son pére ajouta:

“lei, avee moi, tu apprendrais certaine-
ment heaucoup de choses que tu ignores;
mais, ailleurs, tu pourras également ap-
prendre ces choses et beaucoup d'autres
que jlignore moi-méme et qu'il faut abso-
lument que tu apprennes et que tu sa-
ches, s tu veux étre un commercant ins-
truit et réaliser les réves ambitieux que'e
Jal caressés pour toi.

“Tu vas passer le temps des vacances
auprés de moi, je vais te dégropssir un pen
au magasin pendant ce temps-1a et. en-
suite, tu feras ton apprentissage chez un
de mes vieux fournisseurs qui veut bien
s¢ charger de ton éducation commer-
ciale.”

L.e garcon, nous I'avons dit, était intel-
ligent.  Au bout de peu de jours {l s'a-
percut, en effet, qu'il connaissait bien
peu de choses en matidre commerciale et
Lue, méme pour ce qu'il avait appris au
collége, il avait besoin d'un peu de pra-
tique pour s'en servir utilement.

Une addition, tout le monde sait faire
cela: notre jeune homme aurait rougi, si
on lui et dit qu'il ne pourrait relever un
compte sans faire une erreur d'addition.
("est cependant ce Tqui lui arriva.

Un client vint un jour et demanda son
compte qu'il désirait payer.

Fals attention aux additions, dit lo .. ..
A son fils, gare aux erreurs!

Quatre pages A additionner, ce n'
qu'un jeu pour un employé ayant un ;.
de pratique dans un bureau, mais o r
un jeune homme frais émoulu du collc;
c'est un dur et pénible labeur.

Quatre pages, quatre totaux: tous fau\
Le jeune homme avait beau faire et r.
faire ses additions, jamals il n'arrivin
au méme résultat. Son pére était 1a
attendait patiemment, regardant du con
de l'oeil son fils rouge et en sueur (-
n'osait pas avouer son impuissance.

A la fin vaincu et comprenant que «on
pére devait trouver le temps long, il i
déclara qu'il n'y voyait plus.

“Avec de la pratique cela viendra”, dn
tranquillement le pére. “Mon client ne
doit revenir que demain, tu recommenc«
ras demain et demain tu additionnera-
mieux qu'aujourd’hui”. C’était vrai.

“Jean”, dit un jour le papa, “tu ira
A la station. J'al recu la facture de mar
chandises que j'ai commandées, tu «¢un
prendras livraison; assure-toi, avant d«
les charger sur la voiture, qu'elles sont
en bon ordre. Laisse-les & la station, si
tu vois que guelque chose cloche.

Jean examine les caisses ; elles n'é-
taient pas brisées, il les enléve. En ch«
min, cependant, il lui semble entendre un
bruit de verre cassé dans les caisses, )¢
les aural lancées trop fort sur la voiture
et j'aural cassé quelque chose de trop
fragile, se dit-il.

Le pére eut & peine besoin de regarder
les caisses que déja il était convainen
qu'elles avaient 6&té ouvertes; il les sou
pesa et les remua doucement: il y avait
du vide et de la casse. Le poids d:-
caisses, vérifié sur la balance, indiquar
un manquant d'une cinquantaine de livr~
de marchandises.

“Vois-tu” mon fils, “il te manque
pratique de ces cnoses-la; ca viendra a\-
le temps' et le pére expliqua a son fi
ce qu'il convenait de faire en pareille o
currence.

L'expérience du jeune homme ne fu:
pas plu§ heureuse quand son peére lui d-
manda, 2 quelque temps de 13, de lui ét:
blir le prix de revient de marchandis: -
entrées en magasin et le prix auquel
les faudrait vendre pour en tirer un pro
fit de tant pour cent sur le prix de vente

La pratique manquait au jeune homm:

Mais, grace au cours commercial qu'!
avait suivi, il était suffisamment rensei
gné pour se corriger assez rapidemen: d
ses erreurs et faire des progrés dans sol
apprentissage des affaires.

Bref! nous ne parlerons pas ici du
nombre de bévues qu'il fit et qu'il nous
avoua, nous donnerons ici sa conclusion:

Un jeune homme qui vient de complé
ter un cours commercial est sdrement
moins ignorant que son camarade qui °n-

* tre dans le commerce sans jamais rien

avoir appris théoriquement des affaires.
Dans un collége commercial nous appre




