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De Bons Produits

8i vous désirex avoir quelque
information sur l'un ou l'au-
tre de ces produits, marquez
d'un X celui des articles ci-
dessous qui vous intéresse et
adressez le coupon a McAr-
thur, Irwin, Limi'tod, Mont-
ré_alj ’ 4
__PEFNTURES LIQU{DES

i CROWN DIAMOND
BLANC DE PLOMB PUR

CROWN DIAMOND

COULEURS SECHES LUCAS
VERTS FRANGAIS A L'HUI-
' ‘LE “IMPERIAL” DE LU-
{ CA8. - <
PEINTURES RED 110N
BLANC PUR S8UPERBA
UAP-A-LAC :
ALABASTINE

PRI el a sl IRRNR
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Il est beaucoup plus facile de vendre des
produits dans lesquels vos clients ont
confianc?, qlfe d’établir de la confiance
pour des produits inconnus.

Vous n’avez pas besoin de donner des explica-
tions a vos clients sur Jap-a-Lac ou Alabasti-
ne. Une publicité tres étendue a fait connai-
tre avantageusement partout ces deux pro-
duits parfaits. Quand un elient vous deman-
de du vernis-teinture et que vous lui vendez
Jap-a-Lac, il se montre absolument satisfait
que vous lui ayez donné le tout meilleur qui se
puisse obtenir. De méme lorsqu’il vous de-
mande une couche parfaite pour murs et que
vous lui vendez Alabastine.

Jap-a-Lac et Alabastine sont tous deux de
bons articles de vente pour I’hiver. Vous de-
vriez, en cette saison les tenir continuellement
a la vue de vos clients. Ils sont tellement
bien connus que la seule chose qui soit néces-
saire pour les vendre, est de rappeler a vos
clients que vous les avez en magasin. Vous de-
vriez done, avant tout, vous assurer que vos
stocks de ces deux produits sont en condition
pour pouvoir répondre a la demande pour

n’importe quelle teinte. Examinez vos stocks

dés a présent. 3
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MONTREAL ™

MAISON FONDEE EN 1842

Connus de vos Clients
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