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Foires commerciales/Conférences

Salon de la santé g Cuba :

Une présence directe ou indirecte qui peut en valoir la peine

LaHavane-Du22au28avril 1993, les
fournisseurs canadiens d’équipementet
de services médicaux auront1’occasion
de faire leurs preuves sur le marché de
Cuba, un pays dont les programmes
sociaux continuent d’accorder une
grande priorité aux soins médicaux et
autres activités connexes.

C’est en effet a ces dates que se tien-
dralesixi¢me International Health For
All Trade Show, une_ manifestation
bisannuelle qui attire de nombreux ex-
posants étrangers.

Cuba compte sur cette foire commer-
ciale pour se procurer les produits mé-
dicaux, les médicaments et les équipe-
ments dont le pays a toujours grand
besoin, mais profite aussi de I’occasion
pour essayer de mieux se positionner
sur le marché international en s’asso-
ciant a des sociétés étrangeres ou en
leur proposant la creatlon de
coentreprises.

A cet égard, le pays déploie des ef-
forts considérables pour mettre au point
des produits commercialisables dans
les domaines de la biotechnologie et de
la médecine de pointe. L’ouverture de
centres de santé destinés a une clientele
internationale, la construction de nou-
veaux laboratoires et la conception de
matériel médical informatis€, de nou-
veaux médicaments et de nouvelles
techniques de soins en sont quelques
exemples.

Parmi les produits les plus recherches
lors de la foire commerciale, mention-
nons : les flacons et ampoules; les
contenants pour médicaments; le maté-
riel de laboratoire en verre; les agents
réactifs utilisés pourétablir les diagnos-
tics; I'équipement et le matériel qu’uti-
lise ’industrie pharmaceutique; le ma-
tériel optique; les bandages et panse-
ments; les produits médicaux et dentai-
res jetables; les produits chimiques et
les cathéters.

La participation a cettemamfestatlon
n’est pas en soi une garantie de ventes,
mais il est certain que les contacts avec
les acheteurs cubains, les échanges per-

sonnels et I’évaluation des possibilités
d’affaires seront plus faciles pour la
société qui y déléguera un représentant.

Autre aspect intéressant a souligner :
en dépit de la conjoncture difficile,
MediCuba, la société commerciale
d’Etat chargée des importations pour le
secteur médical, négociera probable-
ment des contrats avec paiements au
comptant dans les cas de produits ou de
matériel dont le secteur de 1a santé local
a un urgent besoin.

Les sociétés intéressées a pamcxper a
la foire commerciale Health For All
doivent s’adresser le plus rapidement
possible a 1I’Ambassade du Canada,
Section des affaires commerciales,

e

 alimentaire, du petrble‘et du gaz, des

mecs de lenergle, des . servnces’
‘ env1ronnementaux, de l’educatlon et
de la formatxon, de la foret du trans-

Boite postale 500 (HAVAN), Ottawa

- KIN 8T7.

Pour de plus amples rensexgnements
concernant la location d’un stand ou
Pexpédition dumatériel 2 exposer, priére
de communiquer avec 1’ambassade.
Tél.:(011-53-7)33-2516/17.Fax: (011-
53-7) 33-2044. Télex : (Code de desti-
nation 28) 51-1586. :

Les sociétés qui ne peuvent étre pré-
sentes a la foire sont priées de faire
parvenir & I’ambassade, dans les plus-
brefs délais, 20 exemplaires de leur
catalogue ou de la documentation
présentant leurs produits, que I’ambas- -
sade remettra 2 MediCuba et aux
autres exposants. '

(204) 983-2594 i
Calgary, les 15¢et 16 mars, au Palllser *
‘Hotel; M. Doug Caston Tél. : ;

reglon d‘ Ottawa, au 944-4000 '
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