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et scientifiquement sa proposition. Pour
cette raison, il y a un grand nombre
d'agents qui ne peuvent pas dire tout ce
qu'ils devraient étre capables de dire au
sujet de ce qu'ils ont A vendre. Beau-
coup de vendeurs parlent beaucoup pour
dire trés peu de chose.

Chaque fols qu'un_vendeur ouvre la
bouche dans une conversation d'affaires,
il devrait dire quelque chose de réel et
non parler pour parler. 1l devrait se
rendre compte qu'un peu de logique vaut
une quantité de paroles, que le moulin a
paroles humain, la machine & parler vi
vante et le déluge de mots sont choses
surannées dans la vente des marchan-
dises. Il devrait se rendre compte qu'au-
jourd'hui ce n'est pas avec des mots,
mais avec des arguments allant droit
au but, que l'on fait des ventes, et que
chaque argument-devrait étre comme une
fleche pénétrant dans l'esprit et dans
I'Aame des hommes. Beaucoup de ven:
deurs parlent trop de l'article & vendre;

Ils parient d'une chose & un client et dé-
libérément lui parlent d'autre chose. Ces
agents me rappellent I'histoire d'un sol-
liciteur qui essayait de vendre de l'as-
surance & un homme qui bégayait. 1l
commmenca son verbiage appris de mé
moire depuis longtemps, pensant qu'il de-
vait aller jusqu'au bout de son rouleau

Il parlait depuis un moment, quand le
bague l'interrompit et dit: “Qu... quoi?”

e vendeur, ou plutdét le preneur de
contrat ne le laissa pas parler, mais dit:
“Peu importe. J'arriverai Dbientot a
cette question.”

Et il continua a parler quelque temps
Le begue l'interrompit de nouveau en
disant: “Ou... oui, monsieur. Je, je..”

l'agent ne voulut pas le laisser parler.
“Peu importe, ditil, nous arriverons
bientdt & ce point-1a.” Et il ¢ontinua.

Finalement ayant terminé, il respira
longuement et dit: “Eh bien! voulez-vous
prendre une police?”

L'autre lui répondit en bégayant: “J'ai
essayé de vous dire, il y a une demi-
heure, que je désirais une police; mais
maintenant j'al changé d’idée.”

Tant qu'il s’agit de parler au sujet de
l'article & vendre, il est de la plus haute
Importance d'étre apte A terminer la
vente A

Voici encore une chose qui me vient
I'idée au sujet des marchandises a ven-
dre. - Quelq'uefois des vendeurs sont si
fiers d'avoir pris une petite police d'as
surance qu'ils oublient complétement
qu'ils auraient pu prendre un contrat
plus important. J'ai connu des vendeurs
qui—seraient presque tombés A la ren
verse s'ils avaient pris un contrat réel-
lement important, et cela méme dans des
cas ol il serait de l'intérét du client d'a:
cheter plus que l'agent n'a essavé de
vendre. Je ne crois pas bon de sur-
charger un client. Je crois que la scien-
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ce en assurance consiste 2 rendre ser-

vice, et que celui qui fait le plus de
profit est celul qui rend les meilleurs
services. Mals souvent le client est mal

servi, parce que le vendeur n'attire pas
son attention sur les avantages qu'il a &
faire un achat assez fort. Ayez toujours
en vue les intéréts de votre client, mais
visez & de fortes affaires. Ayez des vues
larges et vastes, et vous ferez de gran
des choses.

Rapport de brevets

MM. MARION & MARION, solliciteurs
de brevets, Montréal, Canada, et Wash-
ington, E.-U., fournissent la liste sul-
vante de brevets Canadiens récemment
obtenus par leur entremise.

Tout renseignement & ce sujet sera
fourni gratis en s'adressant au bureau
d'affaires plus haut mentionné.

Nos

122,166—Werner von Bolton, Charlotten-
burg, Allemagne. Fabrication
de filaments oour lampes
électriques incandescentes.
22 117 —Vietor—Raisin—Paris;—France:
Produit absorbant pour ren-
dre maniables les matiéres
visqueuses. )
122,253—Ipouis J. Hunt, Sandycroft, Ang.
Enrouleur rotatoire pour fils
électriques.
122.338—Sven G. Wingquist, Gotherburg,
Suéde. Ajustage automati-
que de billes de coussinets.
Junod et A. Meyer, Genéve,
Suisse. Machine automati-
que pour la vente, combinée
d'un appareil A& annonces.
122 405—Sudney G. Brown, Londres, Ang.
Appareil télégraphique élec:
trique.
122.577—Julius S. Conradi, Brith, Ang.
Boite d'essieu pour raillways
ou autre voitures & réues.
122.590—Jchn Fielding. Gloucester, Ang.
Fabrication de gaz.

122.391—C.

POURQUOI

DOIT-ON ASSURER SA VIE DANS

La Sauvegarde

lo PARCE Ses taux sout aussiavant
QUE eux queceux de n'importe
quelle compagnie.
20 PARCE Sespolices sont pluslibérales
QUE que celles de n'importe quei-
le compagnie.
30 PARCE Ses garanties sont qurieu-
QUE res E Ta anamllté e celles
es autres compagnies.
40 PARCE La sagesse et I'expérience de
QU B sadTrection sont une garantie
de succés pour les années
utures.
80 PARCE Par dessus tout, elle est une
QUE compagnie canadienne fran-

ise et que ses ca.p;t,aux res-
- Ent dans la province de Qué-
bec pourle bénéficedesnotres

Slége social: 7 PLACE D'ARMES,

MONTRBRL,

LA VALEUR NUTRITIVE DES OEUFsS
b. »

Un médecin écrit ce qui suit dans
journal d’Allemagne:

Si nous pouvons juger du degré de i
gestibilité d'un article d'alimentation pa;
la longueur du temps qu'il reste dans l'es
tomace, la premiére place parmi les met-
formés d'oeufs devrait indubitablemen: *
étre donnée A l'oeuf & la coque mollet. 1.4
deuxi®me place serait prise par l'ocuf
cru et les oeifs au beurre, tandis que
I'oeuf boullli dur viendrait en dernier
lleu. Car l'expérience journalidre confir
me aus:i le fait—awvec, blen entendu !¢x
exceptions ordinaires—que les oeufs bouil-
I{s durs se digdérent généralement moins
facilement que les oeufs mollets. Mais
quelle importance faut-il attacher au
temps que l'aliment reste dans l'estomar
par rapport & sa valeur nutritive réelle”
Les expériences sur la digestion stoma
cale ne prouvent rien. ‘“Seule 1'expéri

mentation physiclogique sur 1’homme
méme, dit Rubner, peut décider de I'uti
lisation de l'aliment”. Et les expérimen
tations de Rubner sur des hommes en
bonne santé ont montré que les oeufs
bouillis durs devraient &tre placés au
méme niveau que la viande rétie, au point
de vue de l'utlisation de leur substance
solide et de leur matidre azotée. Des ex
périences faites par les docteurs Aufrecht
et Simon montrent que l'azote est encore
mieux utilisé quand on se nourrit d'oeufs
A la coq mollets et d’oeufs crus que quand
on se nourrit de viande, et que les oeufs
crus n'ont qu'un faible avantage sur les
oeufs mollets. On doit attribuer—et cela
est une conséquence pratique au point de
vue diététique—une wvaleur nutritive plus
élevée aux oeufs A la coque mollets et
aux oeufs crus, comme constituants d’'une
alimentation mixte, qu'a la viande. Au
contraire, la trop grande importance ac-
cordée 4 T'oeuf cru par beaucoup de per-
sonnes non au courant de la question et
par des médecins n’est pas suffisamment
confirmée par l'expérience physiologique

En tout cas, les oeufs, particulidrement
les oeufs & la coque et les oeufs crus, en
raison de leur digestibilité facile, de leur
haute valeur nutritve et de leur prompte
assmilaton. méritent d’étre beamcoup em
ployés, non seulement dans 1’alimentation
des malades, mais auss{ dans celle des
gens bien portants.

’
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Dans un article paru dans le “Génie
Civil”, un auteur dit que soixante-dix-huit
fours électriques existent maintenant
dans les aciéries de I'univers; trente-cing
sont basés sur le principe de I'induction
et quarante-trois sur le principe de I'arc
Il existe une tendance soutenue et mar
quée A augmenter 1la capacité de ces
fours, dont quelques-uns contiennent
jusqu’a huit & dix tonnes,

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT"”




