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Ce sont les marchands de la cam-
pagne qui sont le point de mire de
la bande. On leur demande d’en-
voyer du beurre, des porcs, ete......
Les produits ou provisions arrivent
3 l'adresse indiquée, de Ia sunt ré-
p'fu't,is dans des coins divers de la
ville et, quand le marchand trop
confiant—qui a envoyé ses pores et
son beurre sans preundre de rensei-
gnementssurlesprétendusacheteurs
commissionnaires —se présente pour
se faire payer, il ne peut obtenir ni
8on argeut ni Ses marchandises. 11
0’y a rien dans le magasin. Rien
qui puisse répondre pour la valeur
des marchandises expédiées. L'en-
voyeur 8’en retourne l'oreille basse
et ne poursunit pas parce qu’il ne
veu', pas augmeuter sa perte des
frais de poursuites, ni s’exposer a
des voyages continuels & Montréal.
C'est 1a-dessus que comptent nos
éscrocs pour pratiquer leur petite
industrie sans trop de dérange-
ments.

Par le nombre de demandes de
renseignements qui - sont venues
aux mains des fournisseurs des
marchands de la campagne, nous
pouvons dire qu’a défaut d’autres
qualités, ces escrocs sont actifs et
qu’ils cherchent a faire des vic-
times & droite et & gauche.

11 est un moyen bien simple pour
les marchands de la campagne de ne
pas étre dupes, c’est, quand ils ne
connaissent pas ceux & qui ils ont
affaire, de prendre des référeuces
sérienses avant de rien envoyer.
Nous avons de vieilles maisons d'une
réputation parfaitement établie au
puint de vue de la solvabilité et de
la woralité, on ne perd jawais rien
4 8’adresser 4 elles. Non pas que

_hous recowmandions de ne jamais
traiter avec des maisouns plus jeunes
ou méme nouveiles ; non, certes;
mais, au moins, faut-il toujours étre
prudent et se bien renseiguer avant
de conclure avec une wmaison qui
débute.

.Nos colonnes d’annonces sont un
'guide sr pour nos lecteurs, car
noas apportons tout le soin voulu
pour ue pas mettre sous leurs yeux
le nom de maisons sur lesquelles
péserait quelque doute. Ils peu-
vent donc se reporter en toute con-
fiance sur les noms qu'’ils trouveront
d’autre part et qui méritent toute
confiance. o
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DEPECHEZ-VOUS

Si vous souffrez du mal de gorge
hatez-vous de prendre du BAUME

RHUMAL, spécifique certain.

CREUNS DES DEBOUCHES

Les manufacturiers et les corpo-
rations commerciales du Royame-Uni
sont activement occupés A chercher
les moyens d'étendre le commerce
de I’Aungleterre avec I’A mérique du
Sud ol I’Allemagne lui fait une
redoutable concurrence.

‘* Mais sur ce champ,” dit le San
Francisco Call, “1I’Angleterre aura,
avant longtemps A soutenir la con-
currence américaine. Dans les Etats
de I’Est, il s’est produit un mouve-
ment d’ensemble ayant pour but
d’augmenter le volume des affaires
avec nos voising dans lesud ; et iné-
vitablement, dans un temps relati-
vement trés-court, les traités de
réciprocité que le gouvernement
américain a le pouvoir de conclure
sous I’empire du nouveau tarif nous
offriront sur le marché sud-améri-
caindesavant ges telsqu’ilne fandra
qu'un pen d’efforts et d’activité pour
gaguer la faveur de ces marchés pour
nos produits. L'Aungleterre devra
se contenter d’un rble plus modeste
4 Pavenir. L'¢re de sa suprématie
commerciale est & peu prés passée.”

Pas trop modestes, nos voising !

Toutes les nations se remuent
pour étendre leurs débouchés, la
I'rance pour silenciense qu’elle soit,
ne reste pas en arriére et parait,
au contraire, progresser sérieuse-
ment 8i on en juge par l'augmenta-
tion du chiffre de ses exportations,
I’an dernier. ‘

Le Canada, tout jeune qu’il est,
présente déji un chiffre respectable
A la statistique du commerce exté-
rieur. Il pourrait encore augmeunter
sa production et 8ses exportations
8’il tournait ses regards vers d'au-
tres coutrées ; il posséde déjd le
marché anglais pour plusieurs™ de
ses produits, mais le marché anglais
n’est pas le seul au moande et n’est
pas toujours le plus profitable. ’

Ou a répété sur tous les tons que
le marché anglais était un marché
illimité capable d’absorber toute
notre production. Rien n’est moins
vrai'et rien n’est plus propre & en-
rayer notre initiative qu’une telle
allirmation.

Mais,en supposant méme un instant
que le marché anglais puisse rece
vuir et distribuer tous nos produits
il n’en est pas moins réel que nous
perdons les plus clairs de nos béné-
fices en ne portant pas nous-
mémes, sur les marchés de consom-
mation, nos produits que nous char-

‘geons 1’Angleterre de distribuer

aux quatre cvins du monde. L’Aun-
gleterre se fait payer son role d’in-
termédiaire et 8a marine marchan-
de profite de ce que nous pourrions

°

nous-mémes transporter en faisant
connaitre notre pavillon et nos res-
sources mieux que ne le peuvent
faire les anglais,

Le gouvernement a envoyé un
agent commercial, qui est mainte.
nant de retour, dans I'Amériquedu
Sud. Il a étudié sur place les res-
sources et les besoins des pays qu’il
a 616 chargé de visiter. Nous espé
rons que le ministre du commerce
ne tardera pas A porter d Ja con-
naissanee des négocinnty les rensei-
gnements recueillis par son agent
et & en faire profiter nolre com-
merce d'exportation

A d

LA LOI SUR LES FAILLITEN

La loi projetée sur les faillites estd
I'ordre du jour dans notre monde
commercial. ' e

Tout le monde est d'accord sur la
néeessité de eréer une législation en
cette matitre, et on attend avee une
Iégitime impatience le projet de loi
que ne manquera pas de présenter
le gouvernement A la cession qui va
s’ouvrir,

Pour apporter nos matériaux 3
I'euvre commune et contribuer &
son édification, nous avons jugé
utile de nous documenter sur la
question. C'est ainsi que wuous
avons 6té amenés A connaitre les
dispositions et le fonctionnementde
la lot frangaise & ce sujet et que
nous commencons aujourd’hui la
publication d’une étude spéciale
traitant de ses poiuts les plus saill-
lants, de ses dispositions les plus
essentielles et les plus impor-
tantes.

Il est bien évident que nous ne
pouvons passer, sans transition, du
régime “actiél 4 ume législamiam
quelque peu draconienue, comme la
loi frangaise semblera 1'¢ire pour
beaucoup.

Notre but est, en mettiant souns les
yeux de nos lecteurs, directement
intéressés & la solution de la ques-
tion qui nous occupe, des extraity
et des fragments de la loi frangaise,
de leur perwmettre d’Ctablir une
comparaison, de leur faciliter le
choix des dispositions qui leur pa-
raftront assimilables & nos usages
comwerciaux, enfin de provoquer et
de suggérer des idées susceptibles
de prendre place daus la counfection
de la loi projetée.

La législation francaise en matidre
de faillite, est régie :

lo Par la loi du 28 mai 1838.

20 Par celle du 4 mars 1839, quia
institué la liquidation judiciaire,
créant ainsi, & coté de I'¢tat de fail-
lite, une situation spéciale et de
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