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VENDEZ EN SUGGERANT L’IDEE D’UN
' APPROVISIONNEMENT A LA MAISON

I1 y a un besoin constant de peintures, vernis et finis dans la maison.
Les meubles viennent & s’égratigner, le linoleum perd son lustre, les boi-
series ternissent, les tuyaux de poéle rouillent—et bien d’autres surfaces
dans la maison ont besoin d’étre fréquemment remises & neuf.

Vous pouvez faire de ce commerce une source de gros bénéfices pour
vous. 'Vendez a la ménagére en lui suggérant l'idée d’avoir toujours
sous la main ce qu’il lui faut pour un emploi immédiat. C’est la fagon
dont elle évitera des dépenses exagérées et dont elle pourra tenir tou-
jours les articles de son intérieur en bon état. Le JAP-A-LAC de Glid-
den est exactement ce qu’il faut a cet effet. Il se fait dans une variété
de couleurs pratiques et prét & étre employé immédiatement.

Ecrivez aujourd’hui pour avoir la ligne compléte et d’autres infor-
mations.

THE GLIDDEN COMPANY, LIMITED

TORONTO, ONTARIO
Succursales & Momntréal et Winn_ipeg.
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En &orivant aux annonceurs, sl vous méntionnez le “Prix Courant”,
vous vous assurez un mellleur eervice.



