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LES PRODUITS DE MALAGA

“Courtille ” parisienne; ils sont aussi
doux et pacifiques que les notres sont pa-
resseux et criminels. Néanmoins, je
crois -que cette clientéle * variée" obli-
go le commerc¢ant A prendre quelques
précauntions!

Que fait I'épicier au milien de cette po-
pulation de 12,000,000 d’habilants, et
dans cette capitale cosmopolite de Mexi-
co, dont la population atteint prés de
360,000 habitants ! Ce qu'il y fait par-
tout. C'est-a-dire s0n négoce proprement
dit dans les grandes villes, comme Mexi-
co, Puebla, La Vera-Cruz, Guadalajara,
etc., et un peu tous les commerces dans
les campagnes.

A Mexico, I'6picier suit les autres com-
mercants et s'agence d'une facon mo-
derne; cenpendant, il importe de distin-
guer I'épicier qui guit le mouvement ac-
tuel d'un trés grand nombre d'épiciers
indigénes qui respectent l'antique * sta-
tu quo de leurs prédécesseurs: Statu
quo (ui consiste  surtout a  rouler la
clientéle exotique, et méme l'indigéne qui
veut bien se laisser faire. Dans ces mai-
sons, le " prix fixe " n'est jamais de sai-
son; il s‘adapte & la téte du client!

De  T'autre c¢oté de 1'Amérique, aux
Ktats-Unis, & Chicago, Jonathan Bluff en
matiére de constructions; il vous plante
des maisons de dix, douze et méme quin-
ze 6tages.  lei, & Mexico, les construc-
tions sont assez uniformes: elles ne com-
portent que deux ou trois étages, ce qui
donne un certain cachet a la ville. Quant
aux boutiques, elles offrent une certaine
originalité avec leurs fermetures:
les volets en fer!

partout
[t une fois fermées,
vous pourriez les hombarder en pure per-
te de temps.  Sans oser Paffirmer, tout
porte & croire, par leur similitude, gue ce
systeme de fermeture serait obligatoire,
de méme que Pheure de fermeture des
magasins, puisqu'a 10 heures,
commercants, comme  un

tous  les
seul homme,
cessent les affaires et ferment. En tout
cas, sl ce n'est pas une loi qui les y con-
traint, il y a 12 un ensemble caractéris-
tique!

Le beurre se vend bien dans loes villes,
mais, chose curieuse, au dehors ce pro-
duit est presque
s'en sert pas.

ignoré; Tlindigéne ne
Le pétrole en fits of en
bidons de 1 gallon — environ 4 litres 1.2
—est le monopole, pour ainsi dire, d'une
Société que 1'on suppose étre tout simple-
ment une succursale de la célobre Stan-
dard Oil Company des Etats-Unis.

Il en est vendu annucllement de gran-
des quantités dans les deux genres d'épi-
. ceries que j'ai signalées plus haut, son
prix est d'environ 3 franes a 3 fr. 25 le
gallon. La farine serait un des produits
les plus vendus. Les produits conser-
Vés ne se-trouvent guére que dans les
principales épiceries de choix; les petites

maisons §'occupant—plutdét—de—la

des fruits frais qui sont en abondance.

Mexico a aussi ses grands magasins,
tout comme Paris: son “ Bon Marché”
s'appelle 1a-bas *“la Esmeralda " Clest
Ja plus importante et la plus jolie mai-
son de commerce de la xv_'ille; elle appar-
tient & une Société francaise.

Ajoutons, pour étre complet, que le
Mexique nous envoie, en ce qui concerne
nog* produits, surtout des cafés et des va-
nilles, ainsi que du phormium et autres
végétaux filamenteux qui servent A fa-
briquer des sacs pour notre usage cou-
rant. De notre coté nous lui expédions,

toujours dans nos articles, de la parfu-

merie, des vins, des liqueurs et des con-
serves alimentaires.

Bref, nous recevons du Mexique pour
10 millions de produits annuellement, et
nous lui en expédions pmn; 23 millions.

Signe particulier: quand vous entrez
dans une bhoutique au Mexique, vous n'y
pouvez pas circuler comme bon vous
semble; a droite et & gauche se trouvent
des comptoirs qui forment barriére. Le

personnel et les marchandises sont sépa- )

rés des clients. Si vous avez besoin de
plusieurs articles, le commis se dérange
autant de fois qu'il est nécessaire et les
place devant vous, sur le comptoir, jus-
qu'd ce que vos emplettes soient faites.

Je ne sais si notre confrére mexicain
met au fronton de sa devanture: ‘ Mai-
son de confiance!” En tout cas elle me
semble assez limitée vis-a-vis de la clien-
téle. C'est a4 peu prés comme dans l'in-
térieur des Sociétés coopératives fran-
caises. Peut-on blamer ces derniéres
d'avoir un flair aussi providentiel!

E. LAIGNEAU.

Fourrures pour la saison prochaine

l.es nombreux voyageurs de l'impor-
tunte maison J. Arthur Paquet sont main-
terant sur la route avec les échantillons
de fourrures pour la saison prochaine,
"assortiment qu'ils soumettent aux mar-
chands cette année est encore plus consi-
dérable et plus varié que par le passé, les
articles de fantaisie surtout sont remar-
quables par la nouveauté et le chic tout
particulier des patrons.

Cette maison s'est efforcée, cette année
comme par le passé, de rencontrer les be-
soins du commerce de fourrures dans ses
plus petits détails et nul doute que ses
affaires déja si étendues augmenteront

considérablement pendant la prochaine
saison.

La bienfaisante Solarine

Tout ce qui peut sauver de I'ouvrage a
tne ménageére est considéré comme un
hienfait.  Si les épiciers connaissaient,
pour 'avoir expérimentée eux-mémes, les
L l_)nll:v.ntes " qualités de la Solarine ap-
pliquée au nettoyage rapide et économi-
aue des métaux—ils ne vendraient jamais
d’autre brillant & métaux et s'attireraient

ainsi le bon vouloir de toutes les ména-
geéres.

] dans toutes

l.a province portugaise d’'Algarve, et
les villes de Cadix, Malaga, Carthagéne,
Alicante, etc., possédent au prime abord
une physionomie mauresque.

Mais si on remonte vers le Nord, I'Es-
pagne perd un peu son caractére afri-
cain: ce sont de vastes étendues de pla-
teaux d'une monotonie extréme. La terre
y est séche, cuite par le soleil implacable,
jaunie d'un jaune de glaise; les villages,
jaunes aussi, se distinguent 2 peine du
sol d'ou ils sortent . L'’homme est rela-
tivement rare: on ne voit plus de pay-
sans & chaque bout de champ, mais a
peine quelques vachers et quelques ber-
gers pittoresques.

Dans les Castilles, les collines, aux pen-
tes monotones, n'offrent que des landes
nues, quelques broussailles et, ¢d et 1,
des bois de pins et quelques rares bou-
quets de chénes-liege. Au contraire, dans
la région méditerranéenne particuliére-
ment, la flore est d'une incomparable ri-
chesse et le -cotonnier, la canne & sucre,
les foréts d'alisiers; les agaves, les dat-
tiers, les bananiers, les palmfers nains,
voire méme des caféiers communiquent
a la région un aspect tropical. Mais, de
toutes ces végétations, la plus précieuse
est la vigne. Partout, dans les haies, au
long des murrailles et des maisons, sur
les arbres, la vigne, pleine de séve et de
vigueur, étend ses pampres, étale ses lar-
ges feuilles et marit ses fruits vermeils.
Partout sa vue charme, enchante; elle
embellit la campagne, elle orne les jar-
dins, elle couvre les treilles et les tonne!-
les sous lesquelles I'Espagnol aime a se
reposer, & venir chercher l'ombre et la
fraicheur que lui refusent les arbres.
Sur les ruines méme, il aime a la ren-
contrer, redevenue sauvage et, suivant la
saison, verte ou pourpre, pleine d’exubé
rance, attirant le regard et le retenant
longtemps sous le charme de sa beauté
vivante unie & la vague poésie des sou-
venirs!

L'Espagne est comme une terre promi-
se pour la culture de la vigne. Les vi:
gnobles y couvrent une vaste surface, dé
veloppant leurs pampres verdoyants et
leur opulente fructification sur tout le
territoire, depuis les vallées profondes
jusqu'aux terres élevées, y compris les
versans montagneux qu'on jugerait, 3
premiére vue, peu propres a toute culture.
Du nord au .Sud, le précieux arbuste
donne des fruits savoureux et produit des
types de vins assez variés, dont certains
sont renommés pour la supériorité de
leurs qualités.

Mais, bien que la vigne soit cultivee
les provinces espagnoles.
c'est surtout dans les provinces Sud
que la culture en est particuliérement
prospére. L’Espagne qui est une des
trois grandes nations viticoles du monde,




