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LE FROMAGE

La saison du fromage commence.
Lundi, il en est venu par batean
environ 200 boites ; c’est peu de
chose, mais il faut dire aussi que
les fromagers montrent de la sa-
resse en ne commencant pas trop la
- fabrication: -—Le--fodder - cheese ne
viendra donc pas, cette année, ap-
porter un embarras sur le marché,
car méme dans les provinces voisi
nes on en a peu fait comparative-
ment aux années derniéres. La si-
tnation du fromage est déji peu
satisfaisante par elleméme sans
qu'une fabrication peu appréciée a
juste titre vienne ajouter aux em-
barras déja existants.

Du fromage de I’an dernier, bien
qu'il en vienne encore quelques pe-
tits lots sans importance d’endroits
qu'on ne soupgonnait pas, il n’est
plus guére question. Cependant,
deux ou trois maisons en possédent
des lots ronds dont elles ont hite de
se défaire et il serait & souhaiter
dans D’intérét du marché que ces
lots soient absorbés, tant qu’ils sont
offerts sur le marché anglais, et ils
doivent I’étre librement, ils sont une
géne pour le présent.

On nous dit, de bonne part, qu’il
a ¢ disposé du fromage arrivé,
lundi, & quai, & 73 et & 7T§c et que ce
fromage laissait un peu 2 désirer
sous le rapport de la qualité. On
cote aujourd’hui le fromage blanc
vjc i le fromage coloré obtiendrait
‘( de plus ou 7fec pour fromage de
bell qualité. Nous croyons, en
effet, qu'il serait difficile d’obtenir
d'wv1utage, quojque le marché sem-
ble < améliorer.

“oits avons déjd donné A nos lec-
ten - plusieurs fois le conseil de ne
pis vindre directement leur fromage
M qual ; nous leur renouvelons
¢t nseil, an début de la saison
neto o lle. C’est un tort de croire
4 . vendant directement on gagne
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la commission qu’il fandrait payer
3 un intermédiaire. On ne calcule
pas les frais de déplacement, la
perte de temps, et tout ce qui s’en
suit. Du reste, ceux qui vendent
directement sont loin parfois d'étre
au courant de la situation du mar-
ché ; ils s’en laissent souvent impo-
ser.

Il faut bien se rendre compte qu’il
y a acheteurs et acheteurs. L’un
acheéte parce qu’il trouve & acheter
2 son prix sans avoir de besoin3 im-
médiats ; dans ce cas, c’est 1’ache-
teur qui est maitre de la situation.
Uu autre a besoin d’acheter pour
remplir des ordres regus et acceptés,
celui-la a besoin de fromage et le
vendeur se trouve vis-3-vis de lui
dans une meilleure situation.

Celui qiii vient vendre le produit

de sa fabrication ignore & quelle
sorte d’acheteurs il a affaire. Ce
n’est pas le cas du consommateur
qui, suivant attentivement le mar-
ché, en connait la situation exacte
et sait ol et quand il vaut vendre
pour en obtenir les plus hauts prix.

Le role du marchand 4 commission
est de travailler toujours dans l’in-
térét de ses commettants, de leur

leur pleine valeur; leurs services
valent bien la commission qu’ils ré-
clament pour leurs dérangements.

Nous conseillerons plus que ja-
mais & nos lecteurs de choisir les
commissionnaires 4 qui ils s’adres-
sent. Des exemples récents ont
prouvé qu’il faut s’entourer de ren-
seignements trés sérieux avant de
confier des produits & des maisons
nouvelles, inconnues,qui promettent
monts et merveilles et disposent de
la marchandise sans jamais rien re-
tourner en échange.

Nos colonnes d’annonces donnent
les adresses de commissionnaires
recommandables & tous égards. Nos
lecteurs peuvent s’adresser i eux en
toute confiance, ils seront certains
de n’étre pas dupés, mais bien trai-
tés.
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LE PORT DE MONTREAL

—_—

Il n’est pas wmalheureux que la
question des améliorations & appor-
ter 4 notre port vienne enfin devant
la Chambre des Communes.

Son outillage, dans 1’état actuel,
ne répond plus aux nécessités de la
navigation et au développement du
commerce du pays. Il est temps,
grandement temps qu’on sorte du
domaine des théories pour entrer
dans celui de la pra.tnque

Nous ne connaissons pas les p]ans
qui découlent d’un compromis apreés
entente des ingénieurs du gouver-
'nement et consultation d’ingénieurs
compétents de la Grande-Bretagne
et des commissaires du hévre.

Le ministre des Travaux Publics
a déclaré en chambre que ce plan
serait soumis & la Législature durant
la présente session ; mais il n’a rien
laissé entrevoir des vues du gouver-
nement au sujet du mode et des
moyens d’exécution.

C’est, 3 peine si nous savons que

faire vendre leurs produits pour

les plans n’ont en vue que les amé-
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