
Canada (SDC), pour aplanir ces obstacles. Les mieux rémunérés pour les Canadiens. Cette 
droits tarifaires figurent aussi parmi les prin- hypothèse est corroborée par les données
cipaux obstacles pour les entreprises manu- montrant que, parallèlement à la délocalisa-
facturières, ce qui souligne la nécessité de tion de certaines activités, d'autres sont rapa- 
continuer à réduire les tarifs. Il est intéressant 
de noter que les préoccupations au sujet des 
conflits éventuels entre la délocalisation

triées au pays.
La mesure dans laquelle le Canada peut 

prospérer dans ce contexte économique 
mondial en évolution rapide dépendra de saet l'impartition à l'étranger et les valeurs 

sociales, les préoccupations des employés et capacité de créer un environnement écono­
mique susceptible d'attirer et de conserver 
des activités à valeur élevée, qui seront le 
gage d'un niveau de vie élevé et croissant 
pour l'ensemble des Canadiens.

les préoccupations à l'égard de la PI ont toutes 
été classées parmi les moins importantes au 
sein des deux groupes, ce qui pourrait vouloir 
dire que les entreprises sont en mesure de 
régler elles-mêmes ces questions.
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La production dans le monde est de plus en 
plus dominée par les chaînes de valeur mon­
diales (CVM). L'essor des CVM a été dicté à la 
fois par les progrès de la technologie et l'évo­
lution des politiques. Alors que les améliora­
tions survenues dans les TIC et la diminution 
des coûts de transport et de télécommunica­
tions ont vraisemblablement joué un rôle 
important, nous n'avons toujours pas de 
données empiriques solides étayant cette 
hypothèse. Seul le rôle important du trans­
port aérien a été bien démontré et, même 
dans ce cas, une compréhension plus appro­
fondie est requise, en particulier pour le com­
merce des services. Parmi les principaux 
déterminants liés aux politiques, l'intégration 
de nouveaux acteurs à l'économie mondiale 
est ressortie comme un facteur important, de 
même que la réduction des droits tarifaires et 
d'autres barrières au commerce.

Il y a de bonnes raisons de penser que 
tous les participants, y compris le Canada, 
profitent de l'essor des chaînes de valeur 
mondiales. La fragmentation accrue des 
échanges commerciaux et le commerce des 
services amplifient les gains potentiels 
découlant du commerce. À vrai dire, les 
entreprises et les travailleurs canadiens peu­
vent tirer profit du fait que certaines activités 
exigeant peu de compétences sont transfé­
rées à l'étranger, parce que cela contribue à 
hausser la productivité et la compétitivité 
des entreprises canadiennes et favorise la 
création d'un plus grand nombre d'emplois
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