I Les ETUDES DE MARCHE

Avant d’essayer de pénétrer le marché mexicain, trouvez ce qu’il faut que vous
sachiez sur lul. La réussite de vos produits et de vos services dépendra de
questions comme la sophistication technologique, les coiits, la qualité et I'aptitude
a vendre dans des créneaux particuliers de marché. Il faut que sachiez i quelle
concurrence vous aurez affaire. Vous devrez peut-étre étudier la possibilité de
modifier vos produits, votre commercialisation ou votre publicité afin de mieux
vous positionner sur le marché mexicain. Vous devrez pour le moins commencer
avec les données suivantes :

B/ Quelle est la taille du marché de vos produits ou services au Mexique?

B Qui achéte vos produits ou services et quelles sont les caractéristiques de ces
acheteurs? Visez-vous les industries, les consommateurs ou les utilisateurs
finaux? Quels sont habituellement les coits, la qualité et les caractéristiques
des produits concurrents qui se trouvent déja sur le marché?

M Comment les produits concurrents sont-ils produits, distribués, publicisés et
vendus?

Y a-t-il un service aprés-vente?
Y a-t-il des créneaux disponibles qui ne sont pas exploités?

Qui sont vos concurrents (locaux et étrangers)?

Quelles sont les caractéristiques de leurs entreprises (taille, ressources
financiéres, onentation des affaires, capacité technologique, etc)?

Comment vos produits se mesurent-ils aux leurs en termes de cofits, de
qualité, de services, de délais de livraison, etc?

MW Si vous cherchez 4 pénétrer un marché entiérement nouveau, comment
pourrez-vous vous y implanter, informer les acheteurs de la présence de vos
produits et agir sur la demande?

B Si vous vous intéressez 2 un marché existant, comment ferez-vous face 4 la
concurrence? Ferez-vous concurrence par les prix, la qualité, les
caractéristiques, ’a-propos du produit, les procédés de fabrication, les services,
les méthodes de distribution, etc?

M Quelles sont les réglementations qui s’appliquent 4 vos produits (par exemple
régles sur la santé et la sécurité, normes techniques, brevets)?

B Quels sont les tarifs douaniers qui vous toucheront?
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