! LE PRIX COURANT

s LES VIEUX CHIFFONS

LAQUELLE

JAMAIS ne sont pas co gambles, pour le
NE SE . nettoyage, & l'étoffe de coton d'un

~ tissage spécial qul se trouve dang une

‘MOP. TARBOX

C'est la perfectlon d'une Mop Tarbox
gui fait qu’elle se vend de préférence
toute autre. .

VOTRE MARCHAND DE GROS LA VEND

TARBOX BROS., Toronto, Can.

Mr. L'EPICIER

Quel est votre meilleur actif ¥ N'est.ce pas votre liste de clients.
Est-ce que dans les aflaires le succés ne dépend pas de deux choses
savoir : amener des cllents & votre mcg:sln et les ﬁarder ane fois que
vous les avez. En emp oyant vne lance Toledo, on invite les
clients & voir juste ce qui '{ls recoivent, car les mots ** Le poids correct
est montré oi-dessus”, sc trv uvent a l'arriére de la balance, juste
au-dessous de l'ajguille indicatrice du client. Conséquemment la Ba-
lance Toledo améne de nouveaux clients et vous permet de les
conserver, ainsl que votre ancienne clientéle. La Balance Toledo,
est ]a seule qui fasse cela : sans vous obliger & augmenter ou & diminuer
a pesée.

o Fabriguée au Canada.

Envoyez une carte postale pour demander le
catalogue & iy

DEAN & McLEO , 22,‘.':5;1,.3

COLD STORAGE

Ciroculation d'air froid et sec, Ventilation
parfaite, Température appropriée & h na-
ture des produits & conserver.

O Connervatlon. d'aprés les methodes scienuﬂquee les plus
. approuvées, de

=7 ~\' Beurre, Fromage, (Bufs, Fruits.
Coin des raes des Sears Grises et William, Kontréal

M. GOULD, G£RANT.
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FIN DE LA MANIE DES “TRUSTS”

Un des meilleurs signes des temps, dit
Henry Clews, est le calme complet qui
se manifeste dans la consoldation ou
folle du trust, qui atteignit son apogée
en 1901. On estime que, dans l'année
qui vient de finir, le total des capitaux
englobés dans des consolidations indus-
trielles s'est élevé A environ $185,000,000,
contre $425,000,000 en 1903, 1,122,000,000
en 1902, et $2,8056,000,000 en 1901. lLes
causes de cet arrét sont de deux sontes:
d’abord, les banquiers, profitant de 1'ex-
périence acquise, refusdrent leurs capi-
taux aux combinaisons de cette sorte;
ensuite, les propriétaires d'usines indus-
trielles découvrirent que les systdmes de
trust ne donnaient pas toujours les espé-
rances que l'on avait congues d leur su-
jet, et qu'en général ils échouaient tota-
lement dans le maintien des monopoles.
La capitalisation excessive et de lourdes
charges fixes, basées sur les profits que
'on s'attendait A retirer des monopoles,
constituérent le stimulanl le plus puis-
sant en faveur d'une nouvelle concur-
rence, de la fixation de faibles charges,
d’'une nouvelle machinerie, de nouvelles
tétes dirigeantes et de nouvelles métho-
des. -

Il est tréspeu probable que la nouvelle
génération voie une répétition de I'en-
gouement pour les trusts, tel qu’il se pro-
duisit tout d'abord. Il yaura encore des
combinaisons, mais sur des basés mieux
comprises et plus politiques. Nous pou-
vons encore avolr des monopoles; quel-
ques-uns d'entre eux sont inévitables;
mais le réve qu'avaient fait les promo-
teurs de réunir toute la vaste machine
industrielle des Etats-Unis en quelques
combinaisons puissantes, s'est heureuse-
ment £évanoui, grace A la faiblesse du
projet et 4 son état de corruption inhé-
rents.

l.e commerce des marchandises séches
de notre ville, vient de s'enrichir d’une
nouvelle maison, qui lui fera honmeur et
donnera, nous n'en doutons pas, satis-
faction a ses clients. Nous voulons par-
ler de la maison Clément, Michaud & Cie
qui vient de se fonder. MM. Clément et
Michaud, sont deux jeunes gens actifs
et expérimentés dans la ligne des cha-
peaux, casquettes et fourrures. Ce sont
d’anciens employés de la maison Wald-
ron, Drouin & Co. C’est dire qu s ont
été A4 bonme école. Leur stock est des
mieux choisis, et ils satisferont les mar-
chands qui s'adresseront A leur nouvelle
maison.

Lire dans,ce numéro l'annonce de la
maison Clément, Michaud et Cie.

Vous ne pouvez pas prendre de truite
dans une grenouillére, quelle que soit
I'amorce dont vous vous servez. Assu-
rez-vous de la valeur de la publication a
laquelle vous confiez votre annonce, as-
surez-vous surtout que votre annonce est
correcte,

b



