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LA SEMAINE COMMERCIALE

QUESTIONS D'ACTUALITE

Nous ospbrons qu'il ne faudea pas do
longs dissours pour prouver que lo com-
merce d'uno ville est directement inté.
réssé & In prospérits de toute entropriso
nouvelle qui so présento,

Cet axiome, dont In vérité suute nux
yeux, n'est pas un appel iutéressé en
fuveur de ln Semaine Commerciale. qui
¢st uno de ces entreprises nouvelles, Les
marques d'encourngoment qui nous sont
prodiguées de toutes parts montrent Lian
quo le commerce du district do Qudbee
appréeie 'nvantage d’avoir & sa portée un
organe ot il pourra dorénavant plaider
8a cnuge nvee succds. Nous ne préchons
donc pas uniguentent pour notve paroisse.
 Malheurcusement, il w'en cst pas ainsi
de toutes les autres entreprises qudbec-
quoises. Par oxempls, nous wouons
avoir constaté A notre profonde stupéfuc-
tion, depuis notre eutrée dans le jour-
nalismo commercial, que In principale
industria de Québec, celle des chaussures,
ne fabrique gudre que pour Vouest d’On-
tario 3 Winnipeyg, et presque point pour
ledistrict. 11 en est de méme de bien
d'sutres industries. Aussi faut-il enten-

*dre les doléances de plus d'un citoyen
entreprenant enprésence de cetteddlinnce
et de cotte apathie,

Les apathiques et les détiants ne se
rendent évidemment pus compte du mal
qu'ils se font & eux mémes, Bst il néces-
saire de leur rappeler que toute entre-
prise nouvelle, si modeste qu'elle soit,
mérite respect et encouragement ! Le
but est toujours le méme . donner de l'oc-
cupation & un certain rombre de per-
gonnes qui saus cela végéteraient ou s'ex-
patrieraient.  Or, ces personnes sont
autant de consommateurs pour vos mar-
chandises, messieurs.les marchands.

Ne refusez donc pns de donner une
chance, un fair show aux produits de
Pindustrie locale. Achetez-les, ne fus.
sent-ils pas snpéricurs ni méme égaux a
ceux qui vous viennent du dchors,  Clest
précisément le moyen de leur permettre
do sortir de l'infériorité. Un industriel
cherche-t il & fubriquer plus en grand et
3 meilleur marché, en perfectionnant son
outillage, ne lui jetez done pas la picrre,
ne le traitez pus de gite-métier, ne dites
pas quiil va se casser le cou; aidezle
plutét, pradiguezltui ves commandes et
non vos sermons, vous en profiterez peut.
&tre plus que lui-méme, car plus il y en
aura comme lui, plus il y awra de famil-
les occupées, plus il y aura de salaires
payés toutes Jes semaines ¢t par consé:
quent plus de consommateursbon payeurs,
et plus il y aura de contrihuables pour
vour aider & supporter-la répartition des
taxes.
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On parle beaucoup de 'encombrement
do certaing geures do commeree,

N’y en a t-il done que deux: In * mar
chandise séche " et Vépicerio? nous disait
Pnutre jour un homme d'expérience. On
lo dirait, it voir le grand nombro de jeunes
gens qui se lancent dans Pune on Fautre
de ces enrritres,

On dit souvent : c'est In faute des mar-
chands de gros, qui équipent de pied en
eap trop de jeunes gens sans capitnl ou A
peu prés, pour su faire quelques clients de
plus.

Nous eroyons plut6t alnfores delesprit.
Qimitation et & un défuut d’imagination.
St un négoce n Vair de réussiy, tout le
monde s'y jette et s’y nuit.  De 13 tout
ces nnufrages et tous ces fonds de bLan-
queroute dcoulds au dessous du prix coi-
tant, qui sont le désespoir, souvent In
ruine du wmarchand qui tient & payer
20 chelins dans le louis.

Un pen de variété ne nuirait pas. Sion
lisnit un peu plus, ln suggestion aidunt,
on se laisserait hypuotiser de cont autres
maniéres. 11 n'y.a qu'a parcourir atten-
tivement les pages d'annonces des cata-
logues commercinux des grandes villes
pour y trouver une foule d'iddes encore
nouvelles jci, et tout a fait applicables,
1} y a encore tant de ressources & exploi-
ter dans notre jeunc pays, des milliers
d’articles qui ponrraient y étre fabriqués
avee profit.

Regardez antour de vous. Qui réussit ?
Les gens & idées nouvelles. Un te), qui
aurait crevé dans In houlangerie, fait

| ourir tout un quartier i son four moderne
Lot il détailie des brioches chaudes, des
pains de Boston ot de In pitisserie fine.
Tel autre, nu lieu de faive de Pépicerie
pure et simple, établit avee sueces dans
une rue déjx encombirde un eammerce de
comestibles appétissants.

On nous eitait & ce sujet un exemple
frappant : celui d’'un des principaux i
dustriels de Québee, qui débutait il y a
quelques années dans les nouvesutds, ol
il s’était embargué par rowtine, pour fuire
comme les anties,  Son réve ne fut pas
long; la failbte le gucttait au tour-
nant de son premier bilan annuvel : une
faillite de €G,000 rapportant aux four-
nisseurs mirris un dividende de 37 cents
dans ln piastre, aprés aveir engouliré les
quelques économies de jeunesse de Fime
prudent.

Ce ne fut qu’alors qu'il trouva sa voie ;
il énventa une industrie encore inconnue
& Québee, dénichin un associé connaissant
4 fond le métier, ot lui-méme bon comp-
table, habile administrateur, réussit si
bien qu'a cette heure il s'est amassé une
petite fortune, ¢t que tout derniérement
il avait de quoi régler 3 100 cents dans
In pinstré los dettes de sa faillite, & In
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joyeusn satisfaction de ses ancions créar. § aple
ciers dont il s¢ fait ainsi des pratiques | Q
désormais enthousinstes, : "m"
Ce teait, des plus authentiques, comm f §
de tout Québee, mérite d'8tee citd, non. N
geulement a I'ndmivation du lectour, nuus ¥ Jo
pour Pédification de la jeunesse commer. pour
cante, gne s
) , liber!
Assez cormonnde Jes jeunes,  Tn mat couttt
aux papas meintenant. La
Pourquoi done cotte manie, constatee 4 ctabli
i tous les degrés de Péchelle socinle, do- § porte
puis le ndgocinnt heurcux ou le gros tent
usinier jusqunu  cultivateur plus g tolér
moins riche en terres, de toujours vouluir g que
faire donner & ses lils ou & ses filles une Au
dducntion nu-dessus de teur état 7 Vaul, d tinner
parait-il, pourquoi nous nvons en ce puys fd o
tant de colli-zes clnssiques et de couvents £.4 o0
de demoiselles, et si neu de colléges com. F pied «
mercinux et industriels et d’écoles de cou. & Jusqr
ture et do cuisino.  Voilis pourquoi avsw, B3 1ere,
ajoutons-le, I'économie politique cst si k4 Nous
pen connue et si pen p-atiquée quels quelle
seule chaire qui en ait éte instituée, cell f7
de I'Universit¢ Laval, n'existe que sur fe §
papier, asec un professeur titulnire et pas . 0",
un seul dleve ! g § jamms
11 ne faut pas s'¢tonner qu'il y ait tang $1 I 'gel
d'erveurs courantes en matiére d’économe f§ espn:l:er
soviale, politique et domestique, dany § non # !
notre meilleur monde. ""‘"'f
Par exemple, si cette science était plus § 'setc 3
répandue, papa saurait qu'il commet une g O
grave erreur en u'édlevant pus ses enfams g " Y
a travailler comwe lui, & apprendre son presse ¢
propre métier, et dans de bicn maeillewes hissero
conditions que luiaméme, car cux ay § scn.t b
woins ont ln chance que leur pére sot "'0""8 ¢
venu au mende avant cux. On ne verrant Pren
pas les phémx de ln famille prédestines B érange
dis leur tendre enfance ru cours d'études & Québee
classiques, et le rude métier paternd vendre
réservé au plus lourdaud de In bande. touu.z lx_"
On sawmanit que, dans les vieux pays, tl l‘f faillit
y a desraisons socinles vieilles de deux hm.x av
ou trois sitcles qui doivent leur colossal J§ PlBe ¥
développement au senl fuit d'avoir dté stupiéfac
transmises de pere en fils pendant un tes reten
nombre incalculable de générations, uecen
Papa novs objectern peut-étre qu'il n'v mor[:hos
n pas autre chose que des colitges clas e 50,0
siques dans cette province. Mais, hrave pou'r cen
homme, il w’en tient gwd vous qu'il en Ne coi
soit autrement : vous wavez qu'h oxiger B COMfianee
les éeoles qui vous vonviennent, i) faudm
bien vous les donner, ear vous sa sez hien B
que c'est vous qui commandez ici.
Les ra
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La Chambre de commerce de Montréal
» mis A Pétade deux questions qui ont un
wéme intérét jour Québee @ Vinstruction
commerciale et le colportage, une véforme
& accomplir et un abus & réprimer.

Nous consacrons aujourd’hui un article
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