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LE SERVICE DES
DELEGUES COMMERCIAUX
DU CANADA

hez tirer

Des milliers
d’entreprises
canadiennes
le font déja.

Pourquoi pas
.vous ?

Gréce a son équipe de plus  fait cucial. »
de 500 délégués commer-
ciaux dans quelque 130 villes
aux quatre coins du monde, le
Service des délégués
commerciaux du Canada peut vous aider &
réussir a l'étranger. Quand vous entrez en
communication avec nous, vous accédez G un
réseau mondial de professionnels. Lla premiére
demande de service que vous nous adressez est

le début d‘un partenariat important avec votre

délégué commercial.

COMMENT NOUS
POUVONS VOUS AIDER

Nous avons plus de 130 bureaux a1 etrcnger offrant les
’!a,-,_ﬁ\ 6 services de base suivants, sans frais =

SN

« Nous considérons les déégués
commerciaux 3 Pétranger comme de vrais
partenaires d'affaires. Nous voulons qu'ils
soient aussi enthousiastes que nous lorsque
vient le temps de parler de notre entreprise
aux acheteurs étrangers. Cest pourquoi
nous leur fournissons de l'information
détaillée sur nos projets chaque fois

que nous les contactons. Clest tout

Jose Luis Menghini
Positron Inc., Montréal

.

cqnmn;sanq@sdoorxsula!sdu@mdagl’

Ce 'qU’il’ nous faut savoir
- faul' donner - pour recevoir D
S vous vous adressiez & voire banquier pour obtenir un prét, vous

n’hésiteriez sans doute pas & lui foumir de linformation détaillée.

" Votre délégué commercial a aussi besain d'information sur vous, dfin
: d’mte«esser les acheteurs étrangers a faire affaire avec vous.

* Apercu du potentiel de marché
Aide & évaluer voire potentiel sur un marché

e Recherche de contucts dés

Des contacts et des partenaires adaptés & vos besoins
information sur les entreprises locales

Information & jour sur les enfreprises étrangéres

Conseils prafiques pour Forganisation de vofre voyoge

Rencontre personnelle

Les plus récents développements sur le marché par nos ogents sur le ferrain

_

.

Dépannage .
Conseils et aide pour résoudre des difficultés de nature commerciale




