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LA CONVENTION DES MANUFACTU-
RIERS CANADIENS

Tarif et Protection

La Convention des Membres de 1'As
soclation des Manufacturiers Canadiens
vient de prendre fin & Winnipeg, elle a
eu un éclat tout particulier et ses travanx
frappés au bon coin de l'esprit pratique
qui distingue nos entreprenants et clair
voyants industriels, méritent plus qu'une
simple analyse

Le discours du Président, M. C. C
Ballantyne est absolument pemarquable
¢. embrasse, comme il convient, un grand
nombre de questions d'un intérét réel,
rnon seulement pour les seuls manufactu

riers mals également pour tous ceux qui
pe sont pas indifférents aux questions
Cconomiques et sociales qui peuvent avolr
une influence sur le développement des
ressources et de la richesse du Canada

La politique fiscile devait naturelle
ment étre l'objet principal des remar
ques du Président & la veille d'une ses
sion du Parlement fédéral convoquée
pius spécialement dans le but de rema
nier ou plutét de remodeler le tarif des
douanes.

M. Ballantyne déclare & bon droit que
Leus devons nous réjouir de ce que la po
litique fiscale ne soit plus un théme de
controverse entre les partis, et que les
totes dirigeantes des deux partis politi
gues qui se disputent le pouvoir aient
reconnu la nécessité de protéger toutes
les industries canadiennes.

Nous devons manufacturer au Canada
tout ce que nous pouvons produire avec
avantage, c'est 14 notre ambition, ont dit
les délégués canadiens 4 la Convention
des Chambres de Commerce de 'Empire
cependant, nous ne voulons pas de tarif
prohibitif dirigé contre la Grande-Breta-
gne, nous insisterons pour une protection
qui soit suffisante pour placer nos ma
nufacturiers canadiens sur un pled égal

tout au moing avec les manufacturiers d
In grande Bretagne, mals nous sommes
anxleux de détourner, autant que poss
ble, au profit de la Grande-Bretagne, le
courant d'affalres que nous avous avec
les pays étrangers En d'autres mots,
cuand nous devrons nous adresser aun
dehors pour acheter des marchandises
nous préférerons les acheter de nos com
patriotes de 'Empire Britannigue

C'est un sentiment qui part d'un bon
raturel, mais ce nest gu'un sentiment
Et, ce n'est pas sur cette monnaieda que
doivent se baser npos législateurs pour pd
tormer notre tarif de douanes. Si le tarif
en préparation a pour base

principe
émis par les délégués Canadiens & la
convention de Lond

s
nul doute bien des surprises an commer
ce; mais nous devrons attendre pour jn

er jusqu'a quel point cenx qui élaborent

le tarif ont pu partager les idées émiscs
par les manufacturiers

Nous sommes, par conire, faitement

d'accord avee le président de la Conven
tion dans ses remarques aa sujet de la
protection & accorder anx fermiers dans
I imposition des droits sur les produits

agricoles.

Il nous sembie, qu'a la Convention de
Winnipeg, ¢'était le lieu et aussi le mo
ment de répondre aux fermiers de 1'Ouest
qui, tout dernidrement encore, réclamalient
une diminution des droits de douane sur
les articles manufacturés

Les fermiers devraient comprendre ot
“avoir que le marché canadien est le
meilleur marché pour leurs produits, ce
Ini  qui leur donne les prix les
vius élevés, C

st seulement le sur
rlus de ce qui ne peut étre consom
mé (e le pays qui s'exporte. Les fer
miers ont done un inté

et primordial au
développement des industries de leur
meillenr marché, du  marché fonal
Comment done pourraient-elles prospérer
s' elles n'avalent une protection suffisan
te leur permettant de donner du travail
A ceux qui consomment les produits des
fermiers,

AYEZ PEU DE FOURNISSEURS

Les marchands de détail n'ont f mais
intéét & traiter avee un grand nombre
de foursissenrs. 1l en est qui se croient

non pas obligés, le terme serait aop fort
mais tout an moins tenus dans un cer
taine mesure de donner un ordre d tout
voyageur qul passe

Le résultat est qu'ainsi ils achétent
souvent plus qu'ils ne devraient et quel
quetols des artieles dont ils n'ont pas be
soin

Le marchacd doit toujours faire bon

aeil an voyageur, c'est chose enten

d mais, quand il a fait ses achats on

passé sges commandes, i1 ne doit pas
ceraindre de lui dire qu'un de ses colld
gues I'a devanee et a emporté la liste des
marchandises dont il avait besoin

Chez certaing marchands ¢'est une ma

nie d'ouvrir un compte dans autant de
maisons de gros que possible Ilyaad
cette maziere de faire plus d'un inconvé
nient

Quand, par exemple, les ventes ou les
rentrées de fonds se font lentement pour
le marchand de détail, il arrive qu'il se

trouve lui-méme géné pour faire face A

ses échéances, Comme il doit nécess
ment pen & chacun de ses fournissenrs
il lui est bien difficile, pour de petit
montants, de demander une prolongation
de temps, 11 doit guand méme s'y déci
der et on voit immédiatement qu'il fa't
un tort considérable & son erédit quand
il déelare & un grand nombre de fournis
seurs qu'il ne peut pas payer de petites
sommes & I'échéance voulue

Il vaut done mieux n'avoir affaire qu'a
un petit nombre de fournisseurs avee les-
quels il est toujours plus facile de s'en-
tendre. Un gros client trouve toujours
plus d'aide, plus de support de son four-
pissenr gne le petit client qui achdre
un peun de tout le monde

11 y a quelgue temps un marchand dans
Fembarras faisait part de sa situation
& ses eréanclers, il avait une offre assez
sutisfaisante & leur proposer pour se re-



