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I’ceuvre. Ce sont MM. R. R. Ness, 21 J Ste. Praxdde, vge. 413 731 943 . Yoe: 4

i Vb ; ‘“'

ive Fédéré é ' L’élimination des intermédiaires n’est pas un des moindres servi-

Page de la Coopérative Fédérée de Québec. ces que la Coopérative Fédérée aura rendus o 'eulhvg.geutr:éss{;a;
o 4 résultats, qu’ent obtenus ses efforts, ont eu une répercussion 2

F romag e C OlO Cc sible sur le prix de tous les produits affectés par son systéme de v:?ilte.~
On sait’ que nul marchand ne se charge de vendre un produit ¢’il ne
peut réaliser par cette vente un profit assez substantiel. Plus nom=

Il y a eu, depuis quelques jours, une augmentation dans la de-
mande pour le fromege coloré. La quantité actuellement dlspon}ble
sur le marché est plu{ 6 restreinte et I’on a réussi & obtenir 14 et méme
34 de sous de plus pour le fromage coloré que pour le fromage
blane. ! . .

Pour d’ici quelque temps nous eroyons que les fabricants auraient
avantage & faire du fromage coloré. Ceux qui sont organisés pour la

teur, plus gros devront étre les profits de ces intermédiaires et moins -
élevés ceux des cultivateurs. :

tement que possible au consommateur, et il ne peut trouver pour le

: 5 fas faire d’organisation plus efficace en méme temps que mieux outillée
cilto sctfcrm;vle r?nlt) dor;? qud’ll f}; {:n(;.(;i ‘Z)glr(l)ér%ces_  Inioo en dongaas bt pour manigpuler, prépgrer et vendre que la Coopérative Fédérée, comme _
attention & la fabrication du fro .

: ; s il ne peut non plus trouver de meilleur agent qu’elle pour faire les
tCett,e diffé;ence qq’xldyli)g)treesprntement Gotis 6n DILE BAy AUl achatﬁle marchﬁndises dont il peut avoir besoin.
sante pour que l’on essaie de iy _

, : Facilités de vente . ‘
Ven te des produits agricoles Ce dont le:cultivateur a besoin de nos jours, ce sont des facilités

de vente plus grandes. Le commerce moderne tiche autant que possi-
ble de s’accaparer de tout ce qui peut. ogm' 1’0(:(:;1519n dt:un proﬁé:..ulI;e.
istincti : i g i Vir ¢ x spécula-
Une distinction cultivateur, s’il ne veut pas continuer & servir de jouet aux ;
Les transactions commerciales, ventes ou achats, ne se font pas fions des grandes entreprises, doit f%g’fecgrl;‘;;egoég:;ilge?tiﬁfxg I&“;‘:
d’aprés des méthodes toujours uniformément les mémes. Selon qu’elles 1‘;}{ fait et llddmt, 3\11_78»1;1;0(111\;‘153%931 ik
sont inspirées par un esprit de coopération ou de commerce ordinaire, &laires par des organisa .

AnAAAAAA,

: i i imi duction de
elles ont des variations qui sont trés intéressantes i noter-et qui ont 11 doit de plus en plus viser & diminuer le colit de produc

’i is i tiel qu’il tente & diminuer.
influc ' i roducteur. ce qu’il vend, mais il est absolument essen e
l1n§ lIljcﬂsu friléi;ehgfiiss Iéll? rétl;flemiggelzg;ciggxﬂédat? brilto pgureém'vi par l’or- € qu il lui en cofite pour mettre SeS_P“:df‘iléts :ué'elec:l&;ihﬁ; ch rt?rg?rz :
ganisation qui fait la vente ou I’achat. Les intéréts d’une maison de Protéger contre les spéculateurs qui profiten q re

commerce ordinaire et ceux d’une coopérative ne sont pas les mémes agricole est d’une organisation moins facilgéqugﬁ‘;e,l;:r ggztz%§§:n§3;
et 1a ligne de conduite de chacune ne peut s’inspirer des mémes motifs. duits, étant donné que la production en est répa gt

Ces différences sont trés apparentes dans le commerce des produits du pays.

: : x A y Pour cela le cultivateur doit devenir bon vendeur et bon achet_e,ur." ;
?ggcples, l'Jar ceux-ci, plus que les autres, sont exposés a la hausse et & B b 5 o neit Sriiiene logiquement' 80 Sapabile ; 3 ok dl‘e .
el e C 1erce ordinaire ou d’acheter avantageusement si ’on ne se tient pas au courant des

ommerce

marchés, il découle de 13 que le cultivateur doit se renseigner sur ¢e qui

La maniére d'envisager une hausse de prix de la part d’une entre- ge passe sur les marchés, et qu’il doit tirer parti de toutes les soutees :

prise commerciale ordinaire n’est pas celle d’une société de coopération. de renseignements. _ : EKand
La premiére, sitot qu’elle prévoit qu’il doit y avoir une hausse, se hite Nous conseillons fortement aux cultivateurs de ,.]et,er ¢ aq\lg
d’avertir ses agents pour qu’ils achétent tout ce qu’il y a moyen avant semaine un coup d’ceil sur les prix et les. commentaires qu’ils t"r(.)uviu()ip :
que les cultivateurs ne soient mis au courant de la chose. aux pages des marchés dans le Bulletin de la Ferme. Ils y liron es .
Le but de ces maisons consiste i réaliser le plus de profits possible. choses qui ne manqueront pas de les intéresser.

Qu'ils le fassent au détriment de celui-ci ou de ‘celui-13; la chose est _ . . , f
secondaire. Ilest de bonne politique dans le'commerce que le premier duits agricoles aide énormément & bien vendre. Que d’argent 5e pe(l'1
avertl et le mieux renseigné bénéficie de la position dans laquelle il yniquement parce que ’on ne sait pas quaqd.vendre‘. et comb}en‘ e
s’est placé par la valeur.de la source de renseignements dont il dis- pertes-pourraient étre évitées si 'on se rendait compte chaque semaine

pose. On met au profit de ses intéréts personnels les avantages des prix qui se payent. On saurait ainsi qu’a tel moment tel ou tel:pro- .

qu’offre toute situation quelle qu’elle soit. I

/intérét des autres n’en- duit est recherché et obtient les hauts prix; que tel autre encombre les-
tre que fort peu en ligne de compte.

Coope’ration dont l'utilité ne tarderait certainement pas & se faire apprécier. Au

. La coopération ne s’inspire pas A la méme source. Elle ne pour-
suit pas le méme but et naturellement ne se sert pas des mémes mé-
thodes. Sa manidre d’agir ne sera pas celle du commerce ordinaire
lorsque se présentera la situation que nous venons de donner.

Sitot qu’une augmentation est prévue, la Coopérative se hate

par 'intermédiaire des journaux ou au moyen de circulaires, de mettre oo o o I’agriculture ne provient pas de ce que les cultivateurs n’ap-
le producteur au courant de la hausse et ’avertit de se’préparer &

: : § portent pas une attention suffisante & cette question de vente et
mettre ses produits sur le marché afin de bénéficier de ’augmentation d’schat. i i : ‘
de prix qui s’en vient. ‘ "
Dans le premier cas le cultivateur se trouve & la merei d’organisa- I : 2
tions qui né visent qu’d s’attirer le plus de profits possible; dans le Avls POlU‘leS eleveurs de moutons

second, au contraire, il a ’avantage de bénéficier de toute augmenta-

trop souvent, on choisirait le moment od les prévisions nous laissent
entrevoif une hausse et 1’on bénéficierait de prix plus avantageux.
Ces bénéfices supplémentaires que 1’on retirera de cette source de ren-
seignements contribuera, nous en sommes certains, & augmenter les

tion qui peut survenir sur le marché. Nous tenons & mettre les 'cultivateurs au courant d’une récente

La coopération, de ce fait, est une source trés précieuse de rensei- décision prise par les maisons de salmspn au sujet des prix payés pour.
gnements pour le cultivateur, et celui-ci ne peut que gagner A entrete- les moutons.

nir des relations suivies avec une organisation de ce genre. | A partir du 18 juillet prochain, elles pa.xex:or:t deuz; plae%&s (:gtrog),
Autrefois on devait recourir & des moyens de vente qui sont de moins par cent hvre’s pour les ?ou_tonts (émn aurorxlxé pas.:air ccar IB:; ’
devenus de nos jours trop dispendieux. De nouvelles conditions nous Cette mesure, prétendent-elles, est devenue néce o e

i 5 ; . . ' . ticuliers sur la qualité
ont été faites par les progrés ét si dans certains cas lagriculture a dd acheteurs se montrent de plus en plus par ;
souffrir de ces transformations, elle se doit, par contre, de profiter des moutons et ils estiment que les cmthateéxlis q‘é‘ nf tqhﬁtx;iantnet
des avantages incontestables qui ont résulté de ces changements. - nécourtent pas leurs agneaux comprome ten'l'?"br'gslflg %mnl € nos
L’efficacité des moyens de relation et de transport, dont on dis- éleveurs de moutons et, en plus, occasionnent 1 bai axs les prix
posait il y a quelques années, s’ést amoindri et nous devons aujour- SOD sc;ﬁlemenp ;)lgt\zr les moutons non chétrés mais encore pour ceux
d’hui recourir & des moyens plus perfectionnés et plus rapides. Autre- de me eure qu. . 2 . : S
fois le seul agent par lequel nous pouvions écouler les produits de ferme Cette difiérence de deux piastres peut paraitre forte, mais certaing

était le commercant de campagne; mais de nos jours nous disposons acheteurs de moutons croient qu’_xtl pourragti’;e Y gvoir agn(fia.gg‘a la:’
d’organisations qui nous dispensent de recourir aux services cofiteux voir encore plus forte. Ils exs»;pe‘areqt qx(xle ce me:ura s% u’:llé“‘hm;
de ces intermédiaires. Nous sommes en mesure d’éliminer beaucoup & améliorer la moyenne.de la qualité de nos moutons et qu ura

de ces agents, grice & la Coopérative Fédérée de Québeeiqui nous un-effet bienfaisant sur les prix qui seront offerts au cours de I'automne.

ili i ’ : i1 t nous
acilite la vente de nos produits. Elle nous permet de vendre beaucoup Les gleveurs devront a l'avenir chitrer tous leurs agneaux e :
Llus directement et ngﬁs évite de payer les profitg :que se faisaient conseillons fortement, en plus, de les écourter car il est question qt;:‘

oAl SRy
les nombreux intermédiaires & qui I’on devait confier la vente de nos 1'on étende cette mesure aux moutons auxquels on n’aura pas eo!‘xpé
produits. » : queue. il , : L ;

breux seront les intermédiaires entre le producteur et le consommas -

Le producteur a donc tout intérét & vendre ses produits aussi direc-

Comprendre les conditions dans lesquelles se fait la vente des pro-

marchés et est & la baisse. On s’habituerait & cette analyse des marchés -

lieu d’expédier des produits & la -veille d’une baisse, comme il arrive .

' revenus'de nos fermes et qui sait si une grande partie du mal dont -

;),
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% ‘8on -cerveau -

pensées confuses.

eux qui dépens:
al, eeux qui gas
s sont la
igalité est deve
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. Cultivateurs, soye
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+ . Tesprit-a la torture |
yous rendez d'inno
vices: on ne s’en 3
. pas. Mais si vous a
.~ de commettre une se
‘vous tombe dessus 3
eisl ¢

- Prudence.—Dans
il arrive que des ok
- détruites. Si elles sor
VOus pourrez en &t
quand méme a ’écl
8l elles sont au porte:
bien difficile d’étaye
mation, & moins que
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- Teconnaissance- et d
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' La terre a  6té
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