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GUIDE D’AFFAIRES :
‘TABLIR UN PARTENARIAT AU MEXIQUE

STRATEGIE DE PARTENARIAT

Objectifs de partenariat
Qu’attendez-vous qu'un
partenariat vous apporte sur
le marché cible?

3 accés au marché

B connaissance des conditions, de la culture et des prafiques d'affaires
locales

" @ technologie brevetée

B4 ressources humaines ayant des compétences spécialisées
# capital

& installations de fabrication

& canaux de distribution

E autres

Profil de partenaire

Dans lequel de ces domaines
votre société a-+-elle des
besoins ou des lacunes?

B ressources humaines

B information
'@ contacts

& opérations

& distribution

B commercialisation
#1 finances

& connaissance du marché

" & femps

R
dict

Criteres d'évaluation des
partenaires éventuels

& connaissance du marché
# capacité de fabricafion
£ capacité fechnologique
£ emplacement

£ ressources humaines

# force financiére

Questions & négocier

8 complémentarité

£ coopération

# compatibilité organisationnelle

B mesures pour instaurer la confiance
1 approche au service d la clientéle
B confributions financiéres

B niveau de risque acceptable

M critéres de réinvestissement

£ déploiement des ressources humaines
ép




