. 579, cest-a<dire un peu
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LES RECOLTES DANS LA PROVINCE
DE QUEBEC

I Ministre de 'Agriculture de la Pro
vince de Quibece vient de faire paraitre
un Bulletin sur 1'élat des réeoltes dans
cette provinee A fin juillet dernjer.
publions  ci-dessous Ia moyeunae
de enl

Nous
d ensemble pour chajque genre
ture, moyenne donnée  par  de bulletin,
mals nous croyons que les pluies bien
faisantes que nous avons enes A plusicurs
reprises depuis e commencement  du
mols d'aot ont amélioré dars une cer
tatne mesure la situation et que. pour
quelqu-s plantes ot céréales, cette moy-
enne pourrait &tre relevée.

Voici les moyennes: blé, 66; orge, 73 .
Moine, 70 selgle. 69; sarrasin 70; 1in,
69: pols. 73: féves, 79: blé-d’'Inde, 81 |
betteraves fourragdes, 73; carottes, 73 .
choux de Slam et navets, 75; patates, 82
fourrages verts, 74; trafle, T4; mil, 70;.
paturages .76 tabac, 68. pommes, 69
autres fruits, 66.

Pour l'ensemble des cultures, la moy-
enn est de 72 au lieu de 80 I'an dernier.

La région la plus favorisée est celle
qui forme le growpe 1V qui comprend les
comtés de Kamouraska, V'lslet, Montma-
gny et Montmorency, avee une moyenne
de 8&0. l.a moins favorisée group: 1X.
comprend les comtés d Ottawa, Wright
et laballe, Pontiac, sa nm,ve'nno est  de
plus d'une de-
mi-récolte.

NOTRE COMMEKCE EXTERIEURV

Les chiffres de notre cummerce exté-
rieur pendant les quatre premiers mois
de I'année fiscale en cours sont mainte-
nant connus.

l.e chiffre des imnortations a été de
$91.888,201, en diminution de $39.915.809
sur le montant de nos importations pen-
dant les quatre mois correspondants de
I'exercice précédent.

lL.es marchandises m,\‘nin des  droits
dentrée sélovent A $52.218.0530 en dimi-
nution de $25.549.008 et celles entrant en
franchise a $27.196.4588, en diminution de
$14.042.037. Seules. les importations d'es-
péces et de lingots sont en augmentation;
leur valeur est de $2.473.660, ou $167.5306
en plus que lan dernier pour les pre-
miers quatre mois de l'exercice.

De ces chiffres, il ressort que. pas plus
dans le commerce que dans lindustrie,
on ne veut se charger de gros stocks: la
politique de prudence continue évidem-
ment a etre mise en pratique.

Aux Etats-Unis la reprise des affaires
se fait moins rapide et moins sensible
qu'on ne l'espérait et notre voisinage im-
médiat des Etats-Unis fait que. nous-mé-
mes, nous devons veiller avee beaucoup
de soin & ne pas nous surcharger de mar-
chandises dont 1l'écoulement peut étre
l.es crises en général
se font sentir avec plus de soudaineté que

lent et restreint.

LE PRIX COURANT

les retours A la praspérité; la progpérité

réelle est de longue haleine et la meil:.

leure maniére d'en hater le retour est de
ne pas sortir des régles de la vulgaire
prudence. alors méme qu'on a l'assuran-
ce de meilleurs jours dans un avenir pro-
chain. )

l.a prudence. cette année, est d'autant
plus de mise et de rigueur que nous n'a-
vons pas les fortes récoltes qu'll aurait
fallu pour ramener dans notre commerce
et notre industrie l'activité d'autrefois.
Dans les provinces maritimes, dans notre
propre provinee et dans l'est de la pro-
vince d’'Ontario, 'attente, sous le rapport
des récoltes. a 6té quelque neu décue; il
n'y a guére que dans l'ouest A partir du
centre de la province d'Ontario que les
récoltes sont trés satisfaisantes. Dans
ces conditions. il semble difficile que les
affaires s'améliorent grandement.

Nous avons & noter également une di-
minution du chiffre de nos exportations
aui se sont élevées A $67. 205.010 ou A
$5.485.264 de moins que 1'an dernier, pour
l]a méme période de quatre mois; sur ce
dernier montant $4.500.000 environ sont
imputables au mois de juillet seulement.

I.es recettes des douanes sont en dimi-
nution d'un peu plus de six millions com-
parativement a celles de I'an dernier pour

les quatre premiers mois correspondants.

PROPAGANDE DE COLONISATION

Nous avons recu du Ministre de la Co-
lonisation, drs Mines et des Pécheries de
la province de Quéhec, une hrochure
avant pour titre:  Vers le Canada. 1a
Provinee de Quédhec et
quelle offre a
helge.

C'est un véritable guide du colon qu:
M. Alfred Pelland, publiciste du Minis-
tére de la Colonisation. a su rendre treés
intéressant en méme temps qu'instructif

I1 est bon, en effet, de dire A quicon-
que veut s‘expatrier quel est le pays
dort I'émigrant va faire sa nouvelle pa-
trie, quelles sont ses ressources, ges ri
chesses, son climat, ete . et de lui don-
ner quelques conseils pratiques pour son
arrivée et son établissement.

C'est ce que fait dune manidre trés
heureuse et claire la brochure de M. A
Pelland ¢t nous souhaitors qu'elle soit
avant tous et pardessus tout répandue au

les avantages

I'Emigrant francais ou

sein des classes agricoles en France. en
Belgique et aussi dans la  partie fran
caise de la Suisse.

Il y a malheureus ment trop d'ouvriers
sars travail au Canada sans que parlim-:
migration on en augmente le nombre. 1!
est done A espérer que les agents de la
colonisation en France et ailleurs répéte
ront dams 1. urs tournSes de propagande
ce que dit l'auteur de la brochure :
“Quant aux ouvriers de manufactures et
aux personnes de mprofessions libdra'es.
ils font mieux de rester dans leur pays.”

S R
POUR AUGMENTER LA CLIENTEL
‘Comment eut-on augmerter “la vik
tdle et accroitre les :;rdfits avec la co
26tition intense qui caractérise tous |
commerces de détail . aujourdhui?

Des vingtaines, peut-tre- des centain.
de personnes se sont’ posé cette questic
et la plupart d'entre elles attendent o
core une réponse satisfaisante.
ne ne peut donner une réponse qui s
plique A tous les cas et A toutes les co
ditions.

Beaucoup de commercants essajent
répondre et peut-étre que chacun offru
une solution partielle du probléme: m:
étant donné 1'état des choses, il -
impossible qu'une homme connaisse &
rolument ce qui guérira tou sles maux «:
suporimera tous les inconvénients i
cas particulier. Quelques-uns des détai -
échapperont et les faits les plus essen
tiels de tous seront peut-étre ceux qu.
seront négligés. En conséquence. tout:
personne qui assume la responsabilité d:
donner des conseils & un détaillant e~
présomptueuse et est certaine de fair
des erreurs. de méme que 1'homme qu:
demande des renseignements.

Ces observations générales sont cau
sées par une lettre dans laquelle un, d-
taillant deniande secours. 11 se plaint
que ses affaires ne sont pas brillantes
qu'il ne peut pas faire un profit lui pe
mettant de bien vivre et que sa cond
tion empire. 11 dit qu'il a toujours tri
vaillé jéniblement et que maintenant .
fait de longues journées et, autant qu:’
en est capable, il fait son travail conv
nablement. Cependamt quoique cela sou
vrai. ses affaires diminuent, il est plu
ou moins découragé et demande un a\:
sur la maniére de s’y prendre pour amv
liorer sa situation,

I'ne réponse donnée A la légére & «
questions est le fait d'un homme j1¢
somptueux: cependant quand un homu:
est de honne foi, quand il fait une qu+ -
tion. il faut lui répondre d'une manii
quelconque ou alors un journal de con
merce manque a4 sa mission. Sans pt-
tendre a quelque chose de plus quun

Perso

connaissance pratique des affaires. co!
naissance obtenue grace a une étude o
tentive du commerce pendant les qu
ques derniéres années, il est tout pr-
bable qu'on pourrait offrir une sugw
_tion ou deux qui en vaudraient la peit
-Souvent le manque de succes est
au fait qu'un commercant est dans
routine et fait ses affaires de la mdn
maniére qu'il y a 50 ans. lL.e commer:
d'épicerie a progressé de méme que du
tres et & moins que le marchand nw
progressé lui-méme, il est certain d'épre
ver des pertes et de faire moins de |u
fit. On recommande que chaque comny
cant trouvant ses affaires diminuées !
examine et s'examine lui-méme avec i
tant de soin que possible en vue de déc:
vrir les défauts de ses affaires. Pe
étre que ses cliemts, par exemple, ont ch:



