
LE PRIX COUBKNT

L'AGENT D'ASSURANCE SUR LA VIE

ExtraIt d'un discours prononcé à Minnéa-
polis, par J. C. CummFns, secrétaire

de la Cie Equltable, de Iowa.

L'assurance-vie ne se vend pas d'elle-
même On ne peut pas l'exhiber dans des
devantu'es de magasins. El-le s'adresse à
l'esprit et non au corps. Pousser le public
à s'assurer, c'est quelque chose comme
l'amener à jouer son rôle dans le main-
tien d'un bon gouvernement. Si notre na-
tion avait à redouter un ennemi en ar-
mes, chaque homme serait prêt à se pré-
cipiter à sa défense. Un tel événement
remuerait notre patriotisme d'une maniè-
re émotionnante. Servir sa patrie sur le
champ de bataille semble être une chose
digne; en vérité, c'est une action noble.
Mais il en va bien autrement quand nous
sommes appelés simplement à appuyer le
droit au moyen d'un vote.- Alors certains
d'entre nous sont portés à se soustraire
au devoir qui leur incombe. Il n'y a peut-
être pas un seul homme dans ce vaste
état qui ne risquerait sa vie pour sauver
sa femme ou son enfant du -feu ou d'une
inondation. Mais mettre de côté, petit à
petit et chaque année, une certaine som-
me d'argent et la verser dans la caisse
d'une compagnie d'assurance pour assii-
rer l'avenir de sa famille est un acte qui
ne s'adresse qu'au sentiment du devoir
et il n'est pas facile d'agir sur ce senti-
ment. Il y a d'autres cas analogues: les
dons charitables sont de ce nombre.

Nous sommes un peuple généreux et
nous donnons sans compter des millions.
Mais d'autres millions sont donnés uni-
quement parce que quelqu'un, souvent un

solliciteur, indique au- donateur son de-
voir à ce sujet. L'art et la littérature sont
entretenue de la même -manière.

L'gent d'assurance sur la vie doit, com-
me tout autre -homme, justice et traite-
ment. loyal à tous ceux' à qui il a affai-
re. Pour lui, l'honnêteté devrait être une
politique triomphante; car il s'efforce
constamment d'évoquer les sentiments les
plus nobles des personnes qu'il cherche à
assurer. Ses arguments s'adressent à l'a-
mour, à la générosité et au devoir du gen-
re humain. Quel succès pourrait attendre
un homme qui lui-même n'est pas honnê-
te et manque de foi? Ce qui fait la force
d'un prédicateur, c'est sa piété. Toute l'é-
loquence qu'un homme peut avoir, toute
la science qu'il peut acquérir ne compen-
sent pas son manque de droiture. Un
agent d'agsurance sur la vie peut faire
quelques affaires en disant des menson-
ges et en décevant le public, mais la con-
fiance de sa clientèle, qui ne peut être
obtenue et maintenue que par une condui-
te hono-able, vaut beaucoup pour lui. Ne
prenons pas l'ombre pour la proie.

Le travail de l'agent d'assurance sur
la vie a de nombreuses attractions. Ce tra-
vail est de niveau élevé. Les arguments
qu'emploient l'agent d'assurance ont pour
but d'améliorer notre nature et les mel-
leure de ces arguments sont produits par
une haute intelligence. C'est un pauvre
travail que d'assurer un client simple-
ment en le flattant. Notre tâche consiste
à convaincre l'intelligence des clients. On
y arrive, non en lui demandant de faire
une chose pendant que son jugement est
en faveur d'une autre, mais en lui mon-
trant que son opinion est erronée et en

essayant, par des arguments et des exem-
ples, de lui faire changer d'opinion. La
persistance d'un bon agent n'est pas une
demande constante pour-obtenir -une, fa.
veur; c'est un effort persistant pour pré-
senter le sujet de l'assurance de manière
à vaincre toute opposition à ses justes
prétentions. Beaucoup de personnes ne
connaissent pas -plus la question de l'assu-
rance que vous ne pouvez connaître un li-
vre par sa dimension, sa reliure et son
titre. Quand vous voyez un' tel 'livre sar
un comptoir, votre première .pensée peut
être que vous n'en avez pas besoin. Mais
vous pourriez adopter une manière de
voir différente si un ami qui a lu le livre
vous démontrait sa beauté et son utilité.
C'est un changement seihblable que nous
cherchons à produire sur l'esprit de nos
clients. C'est un travail utilitaire. Une
bonne compagnie donne toujours une com-
pensation raisonnable pour les paiements
qui lui sont faits. Un agent d'assurance
fait du bien; il apprend d'économie aux
hommes, son travail contribue à amélio-
rer la communauté.

(A suivre).

SI vous APPROUVEZ
la ligne de conduite du " PRIX COU-
RANT ", abonnez-vou.

Faites-le connaître à vos amis, amenez-
les à s'abonner. •

Parlez-en à vos fournisseurs afin qu'ils
se rendent compte de I'efficacitl -de sa
publicité.
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