concurrenciel, O.K. Qu'est-ce que ¢a a comme conséguence
du Canada avec ses partenaires.

Bien normalement tu retiens plus de passage...

Tu peux faire des échanges avec les autres partenaires qui va avoir
autour de toi. D'aller acquérir d'autres techniques.

T'augmente ta part du marché si t'es plus concurrenciel, parce que
t'obtlent plus de contréle.

xnis est-ce qui a que des avantages i 8tre concurrentiel mais est-
ce qui a aussi un prix & payer pour ¢a de devenir concurrentiel?

Mais il faut faire un peu plus d'efforts & ce moment 1la.
Il faut faire plus d'efforts?
Il faut réellement montrer ce dont on est capable.

Est-ce que c'est le seul prix & payer; faire plus d'efforts? Mais
est-ce qu'il y a des sacrifices & faire par exemple?

Oui mais 1la je vous demande est-ce que c'est l'industriel ou
1l'employeur. La je veux dire l'employé qui doit donner son temps
4 son patron. Ou est-ce que le patron doit aussi étre avec
l'employé. La vous nous demander de parler au niveau économie mais
l'industriel c'est lui qui a l'argent.

Ah oui.

C'est lui & un moment donné&, l'employé arrive y dis bien moi je
veux avoir 110.00$ par semaine. L'employeur va dire tu veux avoir
110.00$ moi je mets la clé dans la porte, je vais aller voir
ailleurs.

Mais je ne dis pas que c'est pas un tout, c'est peut-étre un c'est
peut-étre une collaboration patronaux\employés je ne sais pas,
c'est peut-8tre collaboration c'est peut-étre la seule fagon dans
le fond 4'y arriver & une meilleur compétivité, s'il y a un petit
peu de, chacun met de l'eau dans son vin comme on d4it. C'est peut-
étre ¢a la fagon. Donc je ne suis pas biaisé& ou "insided" comme on
dit. BEncore une fois si je vous pose la méme question est-ce que,

bon ¢a représente les opportunités le fait 4'étre plus compétitif
parce qu'on peux vendre d'avantage, mais est-ce qui a un prix a

payer pour ga?

Vous allez me dire gque n'importe quoi gue t'achétes ou que
t'améliores, t'as un prix a payer ‘en quelque part méme si 4 moyen
terme ou 4 long terme tu vas gagner. Mais il y a toujours quelque
part y a un prix a payer. Ca c'est sir. Quand tu fasse n'importe
guoi y a un prix a payer que se soit monétaire, humain.
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