12

gnie ne pourra révoq'uer ni I'un ni l'autre
de ces réglements avant d'avoir acquitté
ses engagements. '

SOIGNEZ VOTRE TENUE

“Voici une histoire vraie dont la morale
est facile A tirer:

Un jeune homme, en quéte d'une sitva-
tion, alla voir, il n'y a pas longtemps, un
homme occupant une position élevée dans
le monde des hommes d'affaires. Comme
il avait une excellent lettre de recom-
mandation,. il obtint une entrevue et la
conversation suivante s'engagea:

“ Je veux vous donner une occasion de
montrer ce que vous pouvez faire”, dit
I'homme d'affaires, ‘ mais je désire que
vous compreniez bien que je le fais sim-
plement, parce qu'un de mes amis m'in-
forme que vous é&tes honnéte, industrieux
et intelligent. Si ce n'était que pour vous
seul, je ne vous aurais jamais donné
d'emploi, et il faut que vous me promet-
tiez que vous allez changer”.

“Changer?” interrogea le jeune homme
avec quelques surprise. “Que voulez-vous

dire?”

“Voici”, répliqua I'homme d'affaires
“comme je parle dans votre intérét, j'espe
re que vous me perme‘trez de m'expliquer
franchement et que vous ne vous trouve:
rez pas blessé de ce que je vais vous
dire. Vous étes venu me voir, en quéte
d'une situation et j'étais quelque peu
anxieux de voir par moi-méme quelle

LE PRIX COURANT

sorte d'homme vous étiez. Pour parler
franchement, la premiére impression que
vous m'avez |3roduite était rien moins
qu'agréable. Votre tenune est négli
Votre pantalon fait poche aux .genoux,
votre veston -est plissé et luisant aux
poignets et aux coudes. Vos chaussures
n'ont pas été cirées depuis plusieurs
jours, et différents autres détails s'ac-
cumulent pour déceler a 1'évidence votre
pauvreté. Vos vétements sont rapés et
aucun homme d'affaires ne désire avoir
autour de lui des gens aux vétements ra-
pés, qui ne constituent pas une bonne
publicité pour sa maison.

“Je ne désire pas que vous pensiez
que c'est I'habit qui fait I'hnomme; mais
il n'en est pas moins vrai qu'une bonng
apparence rachéte un grand nombre de
défauts. Tne tenue soignée est un in-
dice du respect de soi-méme et I'homme

‘qui se respecte assez pour veiller 4 ce

que sa tenue paraisse aussi soignée que
possible, aura cent occasions de réussir
contre une accordée a 'homme qui sem-
ble étre dans le besoin. Ce principe peut
étre entiérement erroné, mais il est indé-
niable qu'il est fondé sur un raisonne-
ment plus ou moins logique. Si un hom
me est soigné dans sa tenue, il est tout
probable qu'il apportera du soin & la con-
duite de vos affaires.

“Bien plus, si son apparence est telle
qu'elle vous donne une bonne impressior’

au sujet de ses aptitudes, il
lieu de penser que le public sera
sionné de la méme maniére. Po
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Le jeune homme prit la lecon .
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jeune homme qui a besoin d'un avi
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COURS PROFESSIONNELS A L'USAGE

DES EMPLOYES DE L'EPICER

—

Le Syndicat de I'Epicerie
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vient d'ouvrir & Paris des Cours profes

sionnels a l'usage des employés de«
cerie.
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Cette fondation, dit I'Epicier. orzume

du Syndicat, répond & un besoin, ¢lle
bien accueillie.
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LE SIROP

DsJ. 0. LATIBERT

est le nec plus ultra
des sirops. il est
vendu d'un océan a
l'autre, il laisse un
bon profit au détail-
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l'appétit.
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Soyez MVivez Yotre
Heureux ll pien Epicier
ot en “Ce n'est pas une
Sans souci vend céréale, ni un
a Tous aliment pour le
Jeunes; déjetiner.”
‘Cessezde Cuisiner |§ .ot § ¢
Vieux! —
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TOUTES APPETISSANTES,
MANGE 'es Saratoga Chips PREPA-
===< do Mrs. Rorer. _ TEES CROUSTILLANTES,
= 10cet 20c
e —— SAVOUREUSES.
S | Chi

DE Mrs. Rorer

Exactement I'article pour plaire & vos clients difticile-
qui ont besoin d’'un mets de printemps pour ouvi:r
Se détaillent & 10c et 20c le paquet et vou~
donnent un bon profit. Donnez un ordre-échantillon -
votre marchand de gros, ou écrivez-nous directemer: .

Nous garantissons chaque paquet
et nous sommes derridre.

THE SARATOGA GHIP GO.

Hamilton, Ont.




