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~ “I’ZINVENTAIRE

La fin de ’année est proche et
bon nombre de commerg¢ants pro-
cédent & leur inventaire annuel ou
s’apprétent a le faire.

Dans le commerce de gros, c'est
une coutume ancienne et générale
de relever au moins une fois par an
le stock des marchandises en maga-
sin et de balancer les livres.

Ce qui est bon pour le commerce
de gros ne peut étre mauvais pour
le commerce de détail. Malheureu-
sement il existe encore trop de dé-
tailleurs qui ne cherchent pas i se
rendre compte aunuellement de
I’état réei de leurs affaires. Bein pis
encore, il est trop vrai que beaucoup

de marchands * passent mnombre

d’années et quelquefois leur vie en-
titre dans le eommerce sans jamais
s’enquérir des résultats de leur tra-

vail, des profits ou des pertesTéa-.

lisés.

On peut presque sirement classer
parmi les marchands qui ne font pas
d’inventaire régulier le plus grand

_nombre de cevx dont lasituation est
embarrassée. S -

Beaucoup sortiraient d’un mau-
vais pas 8’ils se donnaient la peine
de relever les crédits inscrits & leurs
livres et d’en povrsuivre 1s rentrée.
. Cette année, par exemple, les
retardataires ne peuvent invoquer

une mauvaise récolte, un manqgue d‘e}; .
travail, de bas prix de vente des
produits et autres excuses (ue les
mauvais payeurs ont malheureuse-

‘ment 3 faire valoir de tempsa autre.

Les récoltes ont été bonnes, les pro-
duits se sont bien vendus et comme
prix et comme quantités, le travail
a été partout abondant et partout
I’argent circule. C'est donc le
moment de presser d’avantage les
mauvais payeurs habituels et de les
forcer & s'acquitter pendant qu’ils -
le peuvent. Les temps de prospé-
rité ne sont pas éternels et celuiqui
ne profite pas de leur passage le
regrette amérement au retour des
périodes de calme et de crise.

Donc, il faut faire rentrer les cré-
dits et tous les crédits qui peuvent
étre collectés; et le meilleur moyen
denerien oublier, ¢’est, nous ’avons.
dit, de faire ’inventaire des livres.

On trouvera, en faisant cet inven-
taire, des comptes douteux qui ne
seront jamais payés en entier, d’au-
tres absolument mauvais et desquels
on ne tirera jamais un centin, Ces
derniers, il faut les considérer
comme perdus et ne plus les laisser
subsister comme étant une partie
de l’actif ; quant aux premiers, on
doit les évaluer et nc les compren.
dre dans l’actif que pour le mon-
tant présumé collectable. De cette

- maniére, le marchand ne se trompe
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